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T•bingen. Am 16. M€rz 1885 
kaufte Michael Pflumm die Pulver-
m•hle bei Du‚lingen. 125 Jahre 
sp€ter gedachte man diesem 
Gr•ndungsakt in der Unterneh-
mensgruppe Kemmler mit einem 
feierlichen Festabend in T•bin-
gen. Hƒhepunkt war die Vorstel-
lung der Unternehmensgeschich-
te in Buchform.

€Heute wollen wir unter uns feiern•, 
begr‚ƒte Dr. Marc Kemmler die mehr 
als 200 F‚hrungskr„fte in der €T‚binger 
Kelter•. Genau an dem Tag, an dem der 
offizielle Gr‚ndungsakt vor 125 gesche-

hen ist, hatte die Familie alle Verant-
wortlichen aus der Unternehmensgruppe 
zu einem Jubil„umsfest eingeladen. Oh-
ne offizielle G„ste aus Politik und Presse 
hatte der Festabend einen sehr famili„ren 

Charakter.
€Dieser 16. M„rz ist ein historischer 

Tag f‚r unser Unternehmen•, betonte 
Kemmler. Mit einer mutigen Unter-
schrift unter den Kaufvertrag der Pulver-
m‚hle hatte Michael Pflumm seine Kar-
riere als Fabrikant im Rathaus von Duƒ-
lingen gestartet … und damit den Grund-
stein f‚r die T‚binger Unternehmens-
gruppe Kemmler gelegt. Heute erwirt-
schaften rund 1 400 Mitarbeiter in vier 
Unternehmen an 24 Standorten in Ba-
den-W‚rttemberg und Bayern einen 
Umsatz von 350 Millionen Euro (im 
Jahr 2009).

€Es war schon eine gewagte Sache, 
mit verh„ltnism„ƒig wenig Mitteln und 
ohne entsprechende Kenntnisse einen 

Kemmler feiert Firmengr•ndung vor 125 Jahren
Mehr als zehn Mal so alt wie das deutsche Durchschnittsunternehmen

Vier Generationen 
Kemmler im Jubil€-
umsjahr 2010:  Ganz 
links ist die B•ste von 
Johannes Kemmler zu 
sehen, der das Unter-
nehmen 1910 von sei-
nem Schwiegervater 
Michael Pflumm abge-
kauft und bis 1939 ge-
f•hrt hat. Rechts dane-
ben stehen der aktuelle 
Gesch€ftsf•hrende Ge-
sellschafter Dr. Marc 
Kemmler und sein Vater 
Peter Kemmler, der  
1956 nach dem tragi-
schen Unfall seines 
Vaters Dr. Hans Kemm-
ler (B•ste rechts) die 
Unternehmensleitung im 
Alter von 19 Jahren 
•bernehmen musste.
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Brief an unsere Leser

sem Jahr gesund zu wachsen, wenn wir 
uns im Vertrieb weiter anstrengen und 
verbessern und unsere Kunden hervor-
ragend bedienen. Und genau das wer-
den wir gemeinsam tun!

Vor allem der Bereich der Geb€udesa-
nierungen wird deutlich wachsen. Das 
neue Energiekonzept der Bundesregie-
rung bedeutet f•r uns eine gro‚e Zu-
kunftschance und Aufgabe zugleich. 
Erkl€rtes Ziel ist es n€mlich, bis zum 
Jahr 2050 beim gesamten Geb€udebe-
stand in Deutschland 80 Prozent der 
Emissionen einzusparen. 

Online kƒnnen Sie das unter der Internet-
adresse:www.bundesregierung.de/ 
energiekonzept/energieeffizienz nachle-
sen: „In allen 18 Millionen Wohnge-
b€uden und 1,5 Millionen Nichtwohn-
geb€uden sollen k•nftig klimasch€dli-
che Treibhausgase weitgehend ver-
mieden werden. Um das zu erreichen, 
m•ssen j€hrlich etwa doppelt so viele 
H€user energetisch saniert werden wie 
bisher.… Im Grunde muss Deutschland 
damit bis zur Jahrhundertmitte fast noch 
einmal neu gebaut werden. Und wir bei 
Kemmler werden an dieser gewaltigen 
Energieeinsparungsoffensive ma‚geb-
lich mitarbeiten.

Mein Fazit: 2010 haben wir gut ge-
k€mpft und vieles vorangebracht. 2011 
l€uft die Wirtschaft wieder, und wir   
geben Gas. Und unsere lange Ge-
schichte zeigt: Wenn die Bauwirtschaft 
w€chst, dann w€chst Kemmler •ber-
proportional. 

Ich w•nsche Ihnen persƒnlich und uns 
allen viel Erfolg!

Mit herzlichen Gr•ssen

Ihr Marc Kemmler

Liebe Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, 
liebe Leserinnen und Leser,

das Jubil€umsjahr 2010 liegt hinter uns 
† und es war ein ereignisreiches Jahr! 

Zum einen konnten wir 125 Jahre Kemm-
ler feiern † ein Alter, das nur wenige 
Unternehmen erreichen. An zwƒlf Le-
seabenden haben Sie alle, liebe Mitar-
beiter, unser Kemmler-Buch in Empfang 
genommen. Mein Vater und  ich wurden 
dabei vielfach um eine Widmung gebe-
ten, was uns sehr gefreut hat. „Zukunft 
braucht Herkunft…, das ist meine Lieb-
lingswidmung f•r dieses Buch † ein wei-
ser Satz des Heidelberger Philosophen 
Hans-Georg Gadamer. 

Ich freue mich sehr dar•ber, dass wir 
alle durch das Buch von Wolfgang 
Fischer erfahren haben, wie sich unser 
Unternehmen aus kleinsten Anf€ngen 
heraus entwickelt hat. Inzwischen haben 
wir bereits •ber 9 000 Exemplare des 
Buchs an unsere Kunden und Lieferan-
ten •berreicht und werden es bald nach-
drucken. Bitte schenken Sie dieses Buch 
auch in Zukunft jedem Partner unserer 
Firma, f•r den diese Geschichte von In-
teresse sein kann. Wir haben viele sehr 
positive Reaktionen erhalten.

Zum anderen war 2010 ein spannendes 
Jahr, weil sich erst in der zweiten Jah-
resh€lfte zeigte, dass wir besonders in 
S•ddeutschland die Weltwirtschafts-
krise, die im Herbst 2008 begonnen hat-
te, schneller •berwinden w•rden, als je 
zu vermuten war. Viele Firmen in unse-
rer Region hingen •ber Monate hinweg 
am sprichwƒrtlichen seidenen Faden 
und viele Arbeitspl€tze waren in erns-
ter Gefahr. Die Wirtschaft in Baden-
W•rttemberg war 2009 um 7 Prozent 
eingebrochen, der Automobil- und Ma-
schinenbau sogar um mehr als 30 Pro-
zent.

Diese bedrohliche Krise h€tte deutlich 
l€nger gedauert, h€tten uns nicht die Ex-
porte in Schwellenl€nder wie China, In-
dien und Brasilien zu erneutem Wachs-
tum verholfen. Gerade in dieser Krise 
war unsere gesunde Eigenkapitalaus-
stattung f•r mich eine gro‚e Beruhi-
gung. Unser Firmen-Schiff ist stabil ge-
baut und kann auch schweren St•rmen 
trotzen. Lesen Sie dazu bitte noch ein-

mal den Abschnitt „Eigenkapital ist 
Trumpf… ab Seite 233 im Kemmler-
Buch.

Bei Ihnen allen mƒchte ich mich an die-
ser Stelle, auch im Namen meiner Kolle-
gen aus der Gesch€ftsleitung und der 
gesamten Familie Kemmler, sehr herz-
lich f•r Ihre engagierte Arbeit in unse-
rem Unternehmen im vergangenen Jahr 
bedanken!

2011 wird die Wirtschaft in Baden-W•rt-
temberg und Bayern gl•cklicherweise 
wieder das Vor-Krisen-Niveau errei-
chen. Die wirtschaftlichen Rahmenbe-
dingungen sind so gut wie seit l€n-
gerem nicht mehr. Und besonders das 
Bauen befindet sicht im Aufwind. Zwar 
ist der ƒffentliche Bau, den der Staat im 
Rahmen des Konjunkturprogramms zur 
Krisenbek€mpfung deutlich forciert hat-
te, auf dem Weg zur•ck zum Normal-
mass. Aber der Wirtschaftsbau belebt 
sich und auch der Wohnungsbau nimmt 
von niedrigem Niveau aus endlich wie-
der Fahrt auf. 

Deshalb haben wir die Chance, in die-

Dr. Marc Kemmler, Gesch€ftsf•hrender 
Gesellschafter
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Anl€sslich des Festabends zum 125-j€hrigen Kemmler-Jubil€um stellte Dr. Wolfgang Fischer nach dreij€hriger intensiver Arbeit 
das druckfrische Kemmler-Buch offiziell vor (Foto links). „Es war f•r mich eine spannende und herausfordernde Zeit…, kommen-
tierte der Autor. Wichtige Stationen aus der wechselvollen Unternehmensgeschichte pr€sentierten die beiden Auszubildenden Mag-
dalena Marjanovic und Daniel Amann bei einer Zeitreise anhand von historischen Aufnahmen (Foto rechts). 

solch heruntergewirtschafteten Betrieb 
zu ‚bernehmen. Doch es gelang. Was 
Pflumm an Fachkenntnissen abging, er-
setzte er durch einen klaren Kopf, gro-
ƒen Fleiƒ und „uƒerste Solidit„t. Da-
durch verschaffte er sich Vertrauen und 
Kredit•. Dieses Zitat ‚ber den Gr‚n-
dungsakt stammt aus den Lebenserinne-
rungen von Michael Pflumms Schwie-
gersohn und Nachfolger Johannes 
Kemmler und zierte die Einladung zum 
Jubil„umsabend.

Kemmler erinnerte in seiner Begr‚-
ƒungsrede daran, dass zur Zeit der Un-
ternehmensgr‚ndung das K†nigreich 
W‚rttemberg noch ein bettelarmer 
Agrarstaat gewesen ist, dessen Bev†lke-
rung zum gr†ƒten Teil am oder unter 
dem Existenzminimum lebte: €Es gab 
keine Elektrizit„t und noch kaum 

Dampfmaschinen.• Hauptenergiequelle 
war die Wasserkraft und im t„glichen Ar-
beitsleben dominierte die reine Muskel-
kraft von Menschen und Pferden. Im 
Jahr der Unternehmensgr‚ndung 1885 
wurde zwar auch das erste Auto gebaut. 
Bis es das Leben der Menschen in W‚rt-
temberg ver„ndern sollte, vergingen al-
lerdings noch einige Jahrzehnte. 

€Michael Pflumm wollte in dieser 
schweren Zeit unbedingt Fabrikant wer-
den•, erz„hlte Kemmler. Mit gr†ƒten-
teils  geliehenem Geld kaufte der 35-j„h-
rige Landwirt f‚r 31 500 Mark € ein 
Vielfaches des damaligen Jahreseinkom-
mens … 1885 die Pulverm‚hle. Mit 
seinen 125 Jahren ist Kemmler mehr als 
zehn Mal so alt wie das deutsche Durch-
schnittsunternehmen mit lediglich zw†lf 
Jahren, betonte Kemmler: €Auƒerdem 

sind wir doppelt so alt wie die Bundes-
republik Deutschland.• Die konnte 2009 
ihren 60. Geburtstag feiern.

Im Mittelpunkt des Jubil„umsabends 
stand die Vorstellung des Kemmler-
Buchs, das Unternehmenshistorie, Fami-
lienbiografie, T‚binger Wirtschaftsge-
schichte und Management-Leitfaden in 
einem ist. Autor Wolfgang Fischer, ein 
promovierter Historiker, ‚berreichte 
nach dreij„hriger Arbeit ein erstes, noch 
druckfrisches Exemplar der im Campus-
Verlag erschienenen Unternehmensge-
schichte an Seniorchef Peter Kemmler. 
Teil zwei der Feierlichkeiten zum 125-
j„hrigen Kemmler-Jubil„um fand im 
Fr‚hjahr und Sommer dezentral mit 
Buchpr„sentationen f‚r  alle Mitarbeiter 
an verschiedenen Kemmler-Standorten 
statt. 

Beim Festakt   
zum 125-j€hrigen 
Kemmler-Jubil€-
um ging es sehr 
famili€r zu. G€s-
te aus Politik und 
Presse waren 
keine geladen.  
Bei kulinarischen 
Kƒstlichkeiten 
und ansprechen-
der musikalisch-
er Untermalung 
war es ein Abend 
nur f•r die Mitar-
beiter aus den 
vier Unternehmen 
der Kemmler-
Gruppe. 
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„Wir leben heute in einem goldenen Zeitalter…
Peter Kemmler spricht sich am Jubil€umsabend gegen Pessimismus aus

T•bingen. Mit sehr persƒnlichen 
Gedanken und einem eindringli-
chen Pl€doyer f•r den Optimismus 
•berraschte Peter Kemmler am 
Jubil€umsabend. Zum Abschluss 
des offiziellen Teils verkn•pfte der 
Seniorchef lebendige Schilderun-
gen aus der Firmengeschichte mit 
wohl•berlegten Ans€tzen zu einer 
Unternehmensphilosophie. 125 
Jahre Kemmler konzentrierte er in 
der Quintessenz: „Lernen wir 
daraus….

Vieles aus der Firmengeschichte ha-
be Kemmler als kleiner Junge durch die 
Erz„hlungen seines Vaters und Groƒva-
ters mitbekommen. ‡ber Jahre hinweg 
ist er mit den Eltern und Groƒeltern ge-
meinsam im selben Haus aufgewachsen. 
Johannes Kemmler ist ihm aus dieser 
Zeit als ein €ernster und sehr strenger 
Opa• in Erinnerung geblieben. Trotz der 
intensiven m‚ndlichen ‡berlieferungen 
sind ihm die Anfangsjahre der Firma vor
dem Umzug nach T‚bingen nahezu un-
bekannt gewesen. Durch die Arbeit am 

125 Jahre Kemmler

Buch habe er viel Neues dazulernen d‚r-
fen.

€Als ich das fertige Buch in den 
H„nden hielt, habe ich beim Durchlesen 

eine wichtige Erkenntnis gewonnen. Die 
Generationen vor uns haben teilweise 
unvorstellbare Probleme gemeistert•, 
betonte der Seniorchef, der mittlerweile 
selbst die 70 Jahre ‚berschritten hat. 
Kemmler erinnerte an den Luftangriff 
auf T‚bingen, bei dem am 17. April 
1945 das Firmengel„nde nur zwei Tage 
vor Kriegsende durch 16 Sprengbomben 
vollst„ndig zerst†rt worden ist. Heute 
kaum mehr vorstellbar sei auch die Zeit 
vor dem Kauf des ersten Lastwagens im 
Jahr 1925 gewesen. S„mtliches Bauma-
terial musste damals mit Ochsen- und 
Pferdefuhrwerken transportiert werden.
Erst die Motorisierung habe einen enor-
men Beschleunigungsprozess eingeleitet. 

€Bis vor einem halben Jahrhundert 
war der Baustoffhandel noch eine ‚ble 
Schwerstarbeit•, erinnerte sich Kemm-
ler. Die ersten Gabelstapler wurden En-
de der 50er Jahre angeschafft. €Da war 
ich bereits in der Firma•, erz„hlte er. Zu-
vor mussten alle noch so schweren Wa-
ren von Hand auf- und abgeladen wer-
den. Bei Zements„cken mit einem Ge-
wicht von 50 Kilogramm wahrlich kein 
Zuckerschlecken. €Wenn wir uns diese 
Probleme vor Augen halten, ist f‚r uns 

„Mut, Hoffnung und Vertrauen brau-
chen wir, wenn wir erfolgreich sein 
sollen…, sagte Peter Kemmler in seiner 
Rede zum Jubil€um.

Auf einer Pr€sentationstour quer durch die Handelsniederlassungen stellte Dr. Marc Kemmler im Fr•hjahr und Sommer 2010 allen 
Mitarbeitern und ihren Lebenspartnern das Kemmler-Buch persƒnlich vor. Zu Fotoprojektionen gab Kemmler zahlreiche Anekdoten 
aus der 125-j€hrigen Geschichte des Unternehmens zum Besten. Zur Freude der Anwesenden durfte zum Abschluss der rund zwei-
st•ndigen Veranstaltungen jeder sein eigenes Exemplar mit nach Hause nehmen …auf Wunsch mit Widmung von Kemmler. 
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heute eine gewisse Unaufgeregtheit an-
gebracht•, zeigte sich Kemmler ‚ber-
zeugt. Gelassenheit und Freude seien die 
ideale Kombination, um die Arbeit an-
genehm zu gestalten.   

Dem heute in vielen Bereichen stark 
verbreiteten Pessimismus und die Hoff-
nungslosigkeit vieler empfindet Kemm-
ler angesichts der viel gr†ƒeren Unsi-
cherheiten in der Vergangenheit, etwa 
zur Zeit der beiden Weltkriege und da-
nach, als stark ‚berzogen. €Richtig ist 
doch, wir leben heute in einem goldenen 
Zeitalter und sind uns dessen nicht be-
wusst•, stellte Kemmler klar. €Es geht 
uns wirtschaftlich so gut, wie keiner 
Generation zuvor.• Daher sei ein grund-

legender Optimismus und ein Glaube an 
den Erfolg angebracht.

Als ein Beispiel f‚r solch positives 
Denken f‚hrte Kemmler seinen Ur-
Groƒvater, den Unternehmensgr‚nder 
Michael Pflumm an: €Der ist ein echter 
Optimist gewesen. Er war Vater von 
sechs T†chtern und hat sein Unterneh-
men ohne Erfahrung und mit geliehe-
nem Geld gegr‚ndet.• Ein Optimist wie 
Michael Pflumm gehe bewusst Risiken 
ein, so Kemmler. Wer dagegen auf Num-
mer sicher gehen wolle, der riskiere den 
Verlust von Chancen. Und ‚berhaupt: 
€Sicherheit im Leben gibt es nicht•, phi-
losophierte Kemmler. Deshalb m‚sse 
man stets versuchen, mit den gegebenen 

Unsicherheiten richtig umzugehen.
€Mut, Hoffnung und Vertrauen brau-

chen wir, wenn wir erfolgreich sein 
wollen•, betonte Kemmler. Als Unter-
nehmer m‚sse dann noch die Freude am 
Kombinieren und Gestalten hinzukom-
men. Alle f‚nf Kemmler-Generationen 
h„tten dieses Unternehmermoment ge-
lebt … und w‚rden es noch heute leben. 
Als Motto f‚r die n„chsten 125 Jahre 
solle laut Kemmler der Wahlspruch 
€Kemmler kannˆs• des Firmenmaskott-
chens Kemmlix aus dem Jahr 2008 die-
nen. €Denn mit dieser Einstellung•, so 
Peter Kemmler, €waren wir sogar 
schneller als Barack Obama mit seinem 
‰Yes we canŠ•.

125 Jahre Kemmler

Die Pulverm•hle bei Du‚lingen wurde einst als Anlage zur Herstellung von Schwarzpulver erbaut. Nach drei schweren Explosionen 
innerhalb von nur wenigen Jahren wurde dem aus Sicherheitsgr•nden weit au‚erhalb des Dorfs errichteten Betrieb die behƒrdliche 
Genehmigung zur Pulverherstellung entzogen. Der Landwirt Michael Pflumm kaufte daraufhin die Pulverm•hle am 16. M€rz 1885 
im Alter von 35 Jahren und nutzte sie fortan als Getreide- und Zementm•hle. Heute befindet sich auf dem Gel€nde eine Reitanlage.
Einzelne Geb€ude aus der Zeit der Du‚linger Fabrik von Michael Pflumm sind bis heute auf dem Gel€nde erhalten geblieben. 

Hƒhepunkt des Jubil€umsabends in der „Kelter…: Autor Dr. Wolfgang Fischer (linkes Foto, links) •berreichte das erste Buch feier-
lich an Peter Kemmler. Nach der offiziellen ‡bergabe bedankte sich der Seniorchef mit sehr persƒnlichen Gedanken zur Unterneh-
mensgeschichte. Am Rand der Veranstaltung blieb viel Zeit f•r die Kommunikation. Neben allen Verantwortlichen aus der Un-
ternehmensgruppe befanden sich unter den rund 200 G€sten auch die Beir€te, Familienmitglieder und pensionierte F•hrungskr€fte.
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Mit Professor Dr. Eckart Conze von der Philipps-Universit€t Marburg (Foto rechts) hielt einer der angesehensten, deutschen Ge-
schichtswissenschaftler den Festvortrag am Jubil€umsabend. Conze, der 2009 unter dem Titel „Die Suche nach Sicherheit… eine 
gro‚e Geschichte der Bundesrepublik Deutschland verƒffentlicht hat, w•rdigte die permanente Anpassungsleistung, die Kemmler 
erbracht hat: „Ihr Unternehmen hat sich immer wieder neu erfinden und gr•nden m•ssen…, honorierte der Historiker.

125 Jahre Kemmler

Kurz vor dem Jahrestag der Unterneh-
mensgr•ndung wurden die Paletten mit 
den frisch gedruckten Kemmler-B•-
chern in T•bingen angeliefert und f•r 
dieses Foto zu einer beeindruckenden 
Pyramide vor dem Haupteingang zur 
Verwaltung gestapelt.

Die Freude ‚ber die erfolgreich be-
w„ltigte, wechselvolle Geschichte des 
T‚binger Familienunternehmens sei be-
rechtigt, der Stolz darauf angemessen, 
erkl„rte Conze. €In Wirklichkeit war die 
Unternehmensentwicklung aber alles an-
dere als geradlinig und zielstrebig•, re-
s‚mierte der Geschichtswissenschaftler. 
Mehrfach habe sich die Firma in schwe-
ren Krisen befunden, von denen jede ei-
nzelne den Ruin h„tte bedeuten k†nnen. 
€Selbstverst„ndlich war dies nicht, dass 
sie die Krisen ‚berwunden und die He-
rausforderungen gemeistert haben•, an-
erkannte Conze. Hierzu seien auch Gl‚ck 
und Fortune notwendig gewesen.

Kemmler habe eine permanente An-
passungsleitung erbringen m‚ssen, €um 
den Absturz in die Katastrophe, den Un-
tergang des Unternehmens, zu verhin-
dern•. Zwei Weltkriege, mehrfache poli-
tische Systembr‚che, tiefe Wirtschafts-

Traditionalit€t, Regionalit€t und Bed€chtigkeit
Festvortrag analysiert die Erfolgsfaktoren der Unternehmensgeschichte

T•bingen. In seinem Festvortrag 
stellte der Historiker Dr. Eckart 
Conze die Geschichte der Firma 
Kemmler als ein Musterbeispiel 
mittelst€ndischer Industriege-
schichte und erfolgreichen Unter-
nehmertums dar. In den 125 Jah-
ren von Kemmler spiegele sich  
die deutsche Geschichte mit all 
ihren Hƒhen und Tiefen wider.

€Dieses Buch ist wahrlich kein PR-
Produkt•, lobte der Professor f‚r Neuere 
Geschichte an der Philipps-Universit„t 
Marburg. Entstanden sei vielmehr €eine 
kritisch wissenschaftliche Analyse•, die 
auch die Arrangements mit den Natio-
nalsozialisten nicht ausgeblendet habe.  
€Das zeugt von hoher Liberalit„t, die in 
der Wirtschaft ihresgleichen sucht•, ho-
norierte Conze, der als ehemaliger Dok-
torvater von Wolfgang Fischer den Kon-
takt zwischen Autor und Familie Kemm-
ler hergestellt hatte und von dem auch 
das mehrseitige Vorwort zum Kemmler-
Buch stammt.

€Menschen machen Geschichte, auch 
Unternehmensgeschichte. Davon lebt 

dieses Buch•, erkl„rte der Geschichts-
professor. Die Unternehmensgeschichte 
von Kemmler stelle ‚ber weite Strecken 
hinweg auch eine Familienbiografie dar. 
F‚nf Generationen lang h„tten die ver-
antwortlichen Unternehmenslenker bei 
all ihren Entscheidungen immer die Fa-
milie als generations‚bergreifende Ein-
heit mit im Blick gehabt. 
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krisen und nicht zuletzt die Unw„gbar-
keiten der Generationswechsel h„tten 
groƒe Herausforderungen dargestellt. 

€Ihr Unternehmen hat sich immer 
wieder neu erfinden und gr‚nden m‚s-
sen. Ihr Selbstbewusstsein hat daher sei-
ne Berechtigung•, lobte Conze. Dabei 
sei es stets gelungen, auch dem Zufall 
und dem Unvorhersehbaren einen ange-
messenen Platz einzur„umen. Bereits die 
Unternehmensgr‚ndung sei ein Wagnis 
gewesen, dem sowohl Michael Pflumm 
als auch Johannes Kemmler mit hoher 
Motivation begegnet seien. Beide h„tten 
nach gesellschaftlichem Aufstieg, nach 
Selbst„ndigkeit und nach Absicherung 
der Existenz ihrer Familien gestrebt.

€Dem protestantisch-pietistischen 
Umfeld, dem Michael Pflumm und Jo-
hannes Kemmler entstammten, waren 
Arbeitsethos und Leistungsorientierung 
nicht fremd und ebenso wenig die Idee 
von Unternehmertum als Dienst an der 
Familie•, erkl„rte Conze. Das freilich 
erfordere ein Denken, dass ‚ber den Tag 
und ‚ber kurzfristige Gewinnchancen 
hinausreiche.

Eher intuitiv h„tten der Landwirt 
Michael Pflumm aus Hinterweiler und 
der ebenfalls aus einer b„uerlichen Fa-
milie stammende Kaufmann Johannes 
Kemmler aus Wankheim die Wachs-
tums- und Gewinnchancen der Bauin-
dustrie erkannt. €Zwar lockten dort kei-
ne ‚berdurchschnittlichen Wachstumsra-
ten, aber die Dynamik des demografisch 
angetriebenen Wohnbaus, des Industrie-
baus und des Verkehrswegebaus ver-
sprach doch nicht nur kurzfristig profita-
ble Gesch„fte•, betonte Conze.

Als die Nachfrage nach Zement stark 
anstieg, schaffte das Unternehmen sp„-
testens mit dem Umzug nach T‚bingen 
im Jahr 1908 den Sprung vom Gewerbe-
betrieb zum Industrieunternehmen. Als 
Bedingungsfaktoren f‚r den langfristi-

gangen. €Die Integration erfolgreicher 
Managementmethoden verr„t die glo-
bale Orientierung eines regionalen Un-
ternehmens, das sich trotz aller re-
gionalen Verwurzelung auf zunehmend 
grenzenlosen M„rkten und gegen eine 
nicht nur regionale Konkurrenz behaup-
ten muss•, w‚rdigte Conze. €Malik• und 
€Kaizen• seien Stichworte, die f‚r mehr 
als eine bloƒe Weiterentwicklung des 
Alten stehen w‚rden.

Bis zum heutigen Tag befinden sich 
alle Anteile am Unternehmen im Fami-
lienbesitz. Conze unterstrich die volks-
wirtschaftliche Bedeutung von Fami-
lienunternehmen wie Kemmler. Sie w‚r-
den nicht nur eine Vorstufe zu Groƒun-
ternehmen darstellen. €95 Prozent aller 
deutschen Unternehmen sind Familien-
betriebe. Sie erwirtschaften fast die H„lf-
te aller Ums„tze•, kl„rte er auf. 

Das Buch w‚rdige nicht nur die 
Leistung einer Unternehmerfamilie ‚ber 
f‚nf Generation. Zugleich sei die Unter-
nehmenshistorie auch ein Buch ‚ber die 
Mitarbeiter, von denen nicht wenige in 
ihren Familiengeschichten ‚ber mehrere 
Generationen mit Kemmler verbunden 
sind. €In Zeiten der Krise und einer un-
berechenbaren wirtschaftlichen Entwick-
lung im Zeichen der Globalisierung ha-
ben die Mitarbeiter ebenso viel Anlass, 
sich ‚ber das Jubil„um zu freuen, wie 
die Eigent‚merfamilie selbst•, betonte  
Conze.

Am Rande der 
vielen Jubil€ums-
termine blieb vor 
allem Zeit f•r 
Gespr€che. Dr. 
Marc Kemmler 
suchte wo immer 
mƒglich den Aus-
tausch mit sei-
nen Mitarbeitern 
und den gelade-
nen G€sten † wie 
hier bei der Buch-
pr€sentation in 
der Niederlas-
sung in Donau-
eschingen.

gen Erfolg der Unternehmensgruppe 
machte Conze Traditionalit„t, Regiona-
lit„t und bed„chtige Geschwindigkeit …
€Langsamkeit im besten Sinne• … aus. 
€Sie sind erstaunlich unglobalisiert ge-
blieben•, bemerkte er. 

Kemmler setze zwar auf fortgesetz-
tes Wachstum, doch blieb die Firma 
stets fest in der Region verwurzelt. Alle 
Erweiterungen seien konzentrisch von 
T‚bingen ausgehend erfolgt. Es sei ein 
weiser Entschluss gewesen, so Conze, 
dass Kemmler in den 90er Jahren nicht 
den Verlockungen kurzfristiger Gewin-
ne in Ostdeutschland erlegen sei.

Dennoch sei die Globalisierung am 
Unternehmen nicht spurlos vor‚ber ge-

F•r die Buchvorstellung bei Beton Kemmler hatte man mit der Rohrfertigung in der 
Halle 1 eine ebenso eindrucksvolle wie passende Kulisse ausgesucht. Das Betonrohr 
gilt n€mlich als das €lteste Produkt von Kemmler und hat das Unternehmen •ber 125 
Jahre hinweg stetig begleitet. Rund 250 aktuelle und ehemalige Mitarbeiter waren mit 
ihren Lebenspartnern zur Feierstunde Ende Juni erschienen. Von links die Ruhest€nd-
ler Erich Breitmayer, Anton Haug (beide mit Frau) und Fritz Brodbeck.
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Nach zwei Jahren konzeptioneller Vorarbeit und einer einj€hrigen Umbauphase ist die Neugestaltung der Fliesenausstellung in Bad 
Cannstatt seit dem Fr•hjahr 2010 abgeschlossen. „Wir haben viele kreative Ideen entworfen, nach optimalen Lƒsungen gesucht, 
dabei unz€hlige kleine Mosaiksteine gesammelt und zu einem Ganzen zusammengef•gt…, beschreibt Niederlassungsleiter Merazzi. 

„Living Wall… zeigt Wunschb€der in Lebensgrƒ‚e
Modernste Fliesenausstellung von Kemmler ist in Bad Cannstatt entstanden

Bad Cannstatt. Ganze drei Jahre 
lang hat die „Kemmler Baustoffe 
GmbH… an einer f•r ihr gesamtes 
Handelsnetz wegweisenden, neu-
en Konzeption f•r die Fliesenaus-
stellungen gearbeitet. Um den heu-
tigen Anforderungen, vor allem an 
die Pr€sentation von gro‚formati-
gen Fliesen, gerecht werden zu 
kƒnnen, hat der Baustoff- und Flie-
senfachh€ndler in Bad Cannstatt 
eine der attraktivsten Fliesenaus-
stellungen in der Landeshaupt-
stadt geschaffen.  

Noch gar nicht so lange vorbei sind 
die Zeiten, in denen eine schmale Aus-
wahl von in Holzwolle verpackten Flie-
sen im Lager aus der Kiste heraus ge-
handelt wurde. Erst in den 70er Jahren 
setzte sich der Trend durch, die st„ndig 
wachsende Zahl der Fliesenprodukte in 
eigens errichteten Ausstellungen ‚ber-
sichtlich und ansprechend zu pr„sentie-
ren. Nach etlichen kleineren Modernisie-
rungen und schrittweisen Anpassungen 
an den Geschmack der Zeit wagte man 
in der ausschlieƒlich auf Fliesen spezia-
lisierten Niederlassung in Bad Cannstatt 
jetzt einen groƒen Schnitt.

In einem eigens f‚r dieses Pilotpro-

jekt mit hochkar„tigen Spezialisten zu-
sammengesetzten Kreativteam besch„fti-
gte man sich seit dem Jahresanfang 2007 
mit grundlegenden Fragen zur Zukunft 
der Fliesenausstellung. Unter Federf‚h-
rung des renommierten Architektenduos 
Professor Eduard Schmutz und Matthias 
Mayer erarbeiteten die Grafik-Designe-
rin Petra Kottmann und die Einrich-

tungsstylistin Natascha Sanwald gemein-
sam mit Dr. Marc Kemmler, dessen Ehe-
frau Annette, Niederlassungsleiter An-
dreas Merazzi und dem Seniorchef Peter 
Kemmler eine Konzeption f‚r die Zu-
kunft, die Vorbild f‚r die weiteren Flie-
senausstellungen von Kemmler sein soll.

€Wir haben viele kreative Ideen ent-
worfen, nach optimalen L†sungen ge-

Stolz auf die gelungene Neukonzeption der Fliesenausstellung in Bad Cannstatt zeig-
ten sich bei der Erƒffnung (von links): Dr. Marc Kemmler, Niederlassungsleiter An-
dreas Merazzi und Professor Eduard Schmutz mit Ehefrau Rita Limachers.
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sucht und dabei unz„hlige kleine Mosa-
iksteine gesammelt und zu einem Gan-
zen zusammengef‚gt•, beschreibt Nie-
derlassungsleiter Merazzi. Zwei Jahre 
wurde geplant, ein Jahr dauerten die 
Umbauarbeiten. Entstanden ist eine 
Ausstellung, die durchstr†mt wird von 
einer einzigartigen und unverkennbaren 
Kemmler-Atmosph„re. Die wegweisen-
de Ausstellungsarchitektur dient als ord-
nendes Instrument und tr„gt den heuti-
gen Anforderungen an die Pr„sentation 
hochwertiger und groƒformatiger Flie-
senprodukte Rechnung.

Komplett ‚berarbeitet wurde der 
Ausstellungsbereich €Stadthaus•. Neue, 
innovative Fliesenprodukte schaffen im 
Zusammenspiel mit speziell abgestimm-
ten M†beln ein besonderes Raumgef‚hl. 
F‚r die Pr„sentation neuer Produkte in 

unterschiedlichsten Formaten wurde das 
Ausstellungssystem sehr flexibel ange-
legt. Insbesondere die Bodenfelder f‚r 
Musterinstallationen sind gewachsen.

Moderne, weitl„ufige Fliesen mit 
nachtr„glich geschnittenen Kanten und 
kleinen, eleganten Fugen dominieren 
das Bild. Fliesenst„nder und bis zu drei 
Meter hohe XXL-Displays setzen die 
€Jumbos• unter den Wand- und Boden-
fliesen wirkungsvoll in Szene. Ein Groƒ-
fl„chenbodenschrank erlaubt die Pr„sen-
tation von Fliesenformate mit bis zu 120 
auf 60 Zentimeter Gr†ƒe.

Durch eine Reduktion auf klar de-
finierte und wiedererkennbare Ausstel-
lungselemente sowie durch eine Neuord-
nung und r„umliche Fassung der be-
w„hrten Fliesenschr„nke ist es gelungen, 
eine durchg„ngige und groƒz‚gige Flie-

senausstellung zu verwirklichen. Men-
genm„ƒig zeigt die modernste Fliesen-
ausstellung der Unternehmensgruppe 
deutlich mehr als vor dem Umbau.

Die f‚r die Ausstellungsarchitektur 
gew„hlten Materialien treten bewusst 
zur‚ck und bieten den Ausstellungs-
produkten einen edlen, aber neutralen 
Hintergrund. Grauer Teppich, dunkler 
Filz f‚r Wand und Ablagefl„chen, in 
schwarz gehaltene Kunststeine sowie 
ebenfalls schwarze, ge†lte Holzverklei-
dungen schaffen gemeinsam mit elo-
xiertem Aluminium den idealen Rah-
men zur eindr‚cklichen Pr„sentation der 
Kemmler-Produkte.

Eine gef„llige und ‚bersichtliche 
Raumgestaltung betont die Einzigartig-
keit der Ausstellung und liefert auf 
vielf„ltige Weise Inspiration. Verst„rkt 

Als einzige Niederlassung im 21 Standorte umfassenden Handelsnetz der „Kemmler Baustoffe GmbH… bietet die 30 Mitarbeiter star-
ke Niederlassung Bad Cannstatt auf zwei Stockwerken und mehr als 2 400 Quadratmetern Fl€che ausschlie‚lich Fliesen, Natur-
steine sowie weitere Wand- und Bodenbel€ge an. An der modernen Fliesentheke (Mitte) findet der Kunde kompetente Beratung.

Das neue Informations-, Kommunikations- und Schriftenkonzept der Ausstellung setzt auf wei‚e Schriftz•ge vor einem petrolblauen 
Hintergrund. Die „Monitor-Cubes… (ganz links auf dem Foto links) sind eine Eigenentwicklung und sorgen in der Ausstellung durch 
Fotoprojektionen von Landschaften und stimmungsgeladenen Bildern f•r eine emotionale Atmosph€re.
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wird dies durch eine Galerie atmosph„ri-
scher Ambientebilder direkt ‚ber den 
Produktpr„sentationen und durch die ei-
gens entwickelten €Monitor-Cubes• mit 
Fotoprojektionen von Landschaften und 
stimmungsgeladenen Motiven. So inspi-
riert lassen sich Fliesentr„ume entde-
cken und inmitten der Ausstellung an 
der Fliesenbar in anregenden Gespr„-
chen und fachkundigen Beratungen bei 
einem genussvollen Kaffee vertiefen.

Das zweifellos markanteste und in-
novativste Element der neuen Ausstel-
lung ist die erste €Living Wall• in der 
Region. Gleich im Eingangsbereich hin-
terlassen Computeranimationen von 

Ein absolutes Novum in der Region: Als innovativstes Element der neuen Ausstellung 
hat die Cannstatter Niederlassung eine „Living Wall… erhalten. Durch  eine Gro‚fl€-
chenprojektion lassen sich dreidimensionale Badplanungen in Lebensgrƒ‚e darstellen. 
„Man hat das Gef•hl, man kƒnne hineinlaufen…, beschreibt es Merazzi, „wer sein neu-
es Bad so sieht, der mƒchte es auch haben…. 

Wunschb„dern in Lebensgr†ƒe bei der 
Kundschaft einen enormen Eindruck. 
€Wir k†nnen jedes Bad nach den indi-
viduellen W‚nschen des Kunden am 
Computer planen und in verschiedenen 
Ausstattungsversionen mit 3D-Optik
pr„sentieren•, beschreibt Merazzi.

Hinter der Mattscheibe befindet sich 
ein Raum, aus dem heraus ein Beamer 
die dreidimensionalen Ansichten proji-
ziert. Man hat das Gef‚hl, direkt in sein 
Wunschbad hineinlaufen zu k†nnen. 
€Wer sein k‚nftiges Bad so sieht, der 
will es auch haben•, sagt Merazzi. Die 
Groƒfl„chenprojektion ist eine Investiti-
on, die sich gelohnt hat. Seit dem Um-

stieg vom herk†mmlichen Flachbild-
schirm auf die €Living Wall• m‚nden 
laut Merazzi gut 95 Prozent aller Pla-
nungen in konkreten Auftr„gen.

Information, ‡bersichtlichkeit und 
optimale Orientierungshilfe schafft das 
von der Grafik-Designerin Petra Kott-
mann aus einem Guss entwickelte Kom-
munikations- und Schriftenkonzept. In 
der Ausstellung informieren und leiten 
auff„llige weiƒe Schriftz‚ge auf petrol-
farbigem Hintergrund, von auƒen wur-
den die Geb„ude mit Textilfassaden in 
den Kemmler-Farben umspannt. €Der 
Zusammenhang von Ausstellungsobjek-
ten, Ausstellungsarchitektur und Schrift-
bild ist ein wichtiger Bestandteil der Ge-
samtkonzeption und bildet gemeinsam 
eine gestalterische Einheit•, erkl„rt Me-
razzi.

Abgerundet wird der schl‚ssige Ge-
samtentwurf durch das von der Einrich-
tungsstylistin Natascha Sanwald und 
von Annette Kemmler gemeinsam erar-
beitete Stylingkonzept. Hochwertige und 
sensibel auf die Architektur und die  
Fliesenprodukte abgestimmte Einrich-
tungsobjekte sowie liebevoll ausgew„hl-
te Accessoires arbeiten als Blickfang und
erzeugen eine Wohlf‚hlatmosph„re. Ein 
B‚chertisch liefert der Kundschaft wert-
volle Anregungen f‚r eine trendige Ge-
staltung der eigenen vier W„nde mit 
Fliesen, Wand- und Bodenbel„gen.

€Es hat sich gelohnt•, kommentiert 
Dr. Marc Kemmler den enormen Auf-
wand f‚r die Neugestaltung. Die ersten 
Monate seit der Fertigstellung geben 
ihm recht. Der Umsatz stieg deutlich an. 
€Die Ausstellung wird von Profi- und 
Privatkundschaft bestens angenommen•, 
erg„nzt Merazzi.

Ein Design aus einem Guss: Das ˆu‚ere der Niederlassung Bad Cannstatt wird durch auff€llige Textilfassaden gepr€gt. Sie runden 
die gestalterische Gesamtkonzeption ab und machen die Kemmler-Farben, das Kemmler-Signet und Schriftzeichen zum Bestandteil 
der Architektur. Die bedruckten Membranen umspannen die bestehenden Geb€ude und erzeugen ein zusammenh€ngendes Erschei-
nungsbild. Nachts betont eine Fassadenbeleuchtung die Grƒ‚e des Standorts in der Mercedesstra‚e.
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Schnellerer Zugriff und grƒ‚ere Produktvielfalt
Neues Hallenlager ist die bislang grƒ‚te Erweiterung in Hechingen

fl„chige Plexiglasfront nat‚rliches Ta-
geslicht. F‚r den Hallenbau musste das 
bisherige Freilager der Niederlassung im 
April gr†ƒtenteils abgebrochen und die 
eingelagerten Baumaterialien auf in der 
Nachbarschaft angemieteten Fl„chen
ausgelagert werden. Anfang Juli 2010 
feierte Kemmler Richtfest. Im Herbst 
konnte die 18 Mitarbeiter starke Nieder-
lassung in der Hohenzollernstadt die 
neue Halle in Betrieb nehmen. Die letzte 
gr†ƒere Baumaƒnahme in Hechingen 
war 2004 der Neubau der Fliesenausstel-
lungshalle mit gleichzeitiger Sanierung 
des bestehenden Verwaltungstrakts.

2006 feierte die Hechinger Kemm-
ler-Niederlassung ihr 25-j„hriges Beste-
hen. Anfang der 80er Jahre hatte das 
stark aufstrebende Unternehmen die da-
mals neu erbauten Gesch„ftsr„ume in 
der Brunnenstraƒe 17 bis 19 im Gewer-
begebiet €Etzental• bezogen. F‚r Schil-
ling kam die Umsetzung des bereits l„n-
ger geplanten neuen Lagerhallenbaus 
2010 genau zum richtigen Zeitpunkt. 
€Im  Jahr 2009 war die Wirtschaftskrise 
auch bei uns ‚ber alle Abteilungen hin-
weg sp‚rbar•, sagt er, €aber seit dem 
Fr‚hjahr 2010 hat das Gesch„ft wieder 
kr„ftig angezogen•. 

Die „Kemmler Baustoffe GmbH… hat am Standort Hechingen in eine Lagerhalle inves-
tiert. Der Neubau •berragt die bestehenden Geb€ude um gut das Doppelte. Wie 
Niederlassungsleiter Otto Schilling (Foto) erkl€rt, nutzt Hechingens einziger Baustoff-
und Fliesenfachh€ndler die grƒ‚ere Lagerkapazit€t vor allem f•r eine deutliche Er-
weiterung seines Produktsortiments. 

Hechingen. Um ihren Kunden 
k•nftig einen noch besseren Ser-
vice bieten zu kƒnnen, hat die He-
chinger Kemmler-Niederlassung in 
ein gro‚es Hallenlager investiert. 
Der Neubau auf dem Firmengel€n-
de im Gewerbegebiet „Etzental… 
wurde im April 2010 in Angriff 
genommen und im Sp€tsommer 
vollendet.

Mit einer H†he von zw†lf Metern 
‚berragt die Lagerhalle die bestehenden 
Geb„ude der Niederlassung um gut das 
Doppelte. €Durch den Neubau konnten 
wir unsere ‚berdachte Lagerkapazit„t 
um 100 Prozent steigern•, unterstreicht 
Niederlassungsleiter Otto Schilling die 
Bedeutung der Investition f‚r die Zu-
kunft des Hechinger Standorts. Bereits 
seit l„ngerem war die Lagersituation 
beim einzigen Baustoff- und Fliesen-
fachh„ndler in der Hohenzollernstadt 
sehr beengt gewesen. €Unser Firmenge-
l„nde ist bis auf den letzten Quadratme-
ter ausgenutzt. Jetzt blieb uns nur noch, 
in die H†he zu gehen•, erkl„rt er.

Durch die gr†ƒte Erweiterung in der 
Geschichte der Niederlassung kann 
Kemmler sein Produktsortiment in He-
chingen um ein Drittel ausdehnen. €Da-
mit k†nnen wir unserer Kundschaft 
k‚nftig eine noch gr†ƒere Vielfalt an 
Baustoffen aller Art bieten•, sagt Schil-
ling. Zugleich erlaubt das Hochregalla-
ger mit seinen klar definierten Paletten-
stellpl„tzen einen deutlich schnelleren 
Zugriff auf das einge-
lagerte 

Warensortiment. €F‚r den Kunden hat 
dies k‚rzere Wartezeiten zur Folge•, be-
tont der Niederlassungsleiter. Ein weite-
rer Pluspunkt ist die neu errichtete, ‚ber-
dachte Beladezone. €Kein Kunde muss 
bei uns mehr im Regen stehen•, so Schil-
ling. 

Die neue Lagerhalle weist eine 
Grundfl„che von ‚ber 1 000 Quadratme-
tern auf und erh„lt durch 
eine groƒ-
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T•bingen-Hirschau. In den ver-
gangenen beiden Jahren hat die 
„Beton Kemmler GmbH… nicht nur 
die grƒ‚te Garagenausstellung 
Deutschlands erƒffnet, sondern 
auch zwei der international re-
nommiertesten Designpreise ge-
wonnen. Anfang November 2010 
lieferte der Hersteller der meist 
verkauften Betonfertiggarage Ba-
den-W•rttembergs seine 65 000. 
Garage aus.

Als die neue Fertiggarage von Beton 
Kemmler am fr‚hen Nachmittag des 4. 
November huckepack auf einem Spezi-
al-Lkw die Straƒe im Ortszentrum von 
Gomaringen hinaufrollte, war der Leiter 
der Garagenabteilung, Herbert Fischer, 
bereits mit einem groƒen Blumenstrauƒ 
pers†nlich vor Ort. €Wir w‚nschen ih-
nen ein Leben lang Freude mit dieser 
Garage•, gratulierte er den neuen Besit-
zern. Wie die kleine Plakette neben dem 
Tor dokumentierte, hatte Familie Rau die 
65 000. Kemmler-Fertiggarage erhalten.

In 37 Produktionsjahren ist die €Be-
ton Kemmler GmbH• aus T‚bingen-Hir-
schau zum Marktf‚hrer f‚r Fertiggara-
gen aus Beton in Baden-W‚rttemberg 
aufgestiegen. Das zur Unternehmens-

Fast jeder Kundenwunsch l€sst sich erf•llen
Seit 1973 hat Marktf•hrer Beton Kemmler 65 000 Fertiggaragen produziert

Die 65 000. Fertiggarage lieferte die „Beton Kemmler GmbH… Anfang November 2010 
nach Gomaringen aus. Bei fast fr•hlingshaften Temperaturen wurde die Garage auf 
dem Bauplatz der Familie Rau innerhalb weniger Minuten in Position gesetzt. Der 
Leiter der Garagenabteilung, Herbert Fischer (rechts), und Beton Kemmler-Fachver-
k€ufer Andreas Riekert (links) lie‚en es sich nicht nehmen, Sabine und Dietmar Rau 
(Mitte) samt ihren beiden Sƒhnen Martin (vorne) und Lukas (hinten) zu gratulieren.

gruppe Kemmler geh†rende Betonfer-
tigteilewerk versteht sich als Schritt-
macher f‚r das zukunftsweisende Bau-
en mit industriell vorgefertigten Beton-
elementen und verbindet Moderne mit 
Tradition: €Fast alles, was denkbar ist, ist 
machbar•, versichert Herbert Fischer.

In Baden-W‚rttemberg ist die Vari-
antenvielfalt der Kemmler-Fertiggarage 
unschlagbar. 1987 hatte Beton Kemmler 
gerade einmal 15 unterschiedliche Gara-
gen im Programm. Heute sind es mehr
als 300 Grundtypen. €Dar‚ber hinaus 
l„sst sich fast jeder Kundenwunsch erf‚l-

Im Jahr des 125-j€hrigen Kemmler-Jubil€ums •berreichte Herbert Fischer die als Buch erschienene Unternehmensgeschichte als 
kleine ‡berraschung an den Hausherrn (Foto links). Mittlerweile nimmt die Bedeutung der Standardgarage, wie sie bei Familie 
Rau (Foto rechts) aufgestellt wurde, im Produktprogramm von Beton Kemmler immer weiter ab. Seit Jahren geht der Trend hin zu 
mehr Variantenvielfalt und einer absoluten Freiheit bei der individuellen Gestaltung der eigenen Garage. 

Beton Kemmler
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gung in High-End-Quality investiert und 
zugleich unsere Variantenvielfalt enorm 
gesteigert haben, setzen wir nun ver-
st„rkt auf herausragendes und modernes 
Design•, erkl„rt Fischer. Durch den 
Aufbruch in Form und Farbe ist es Be-
ton Kemmler gelungen, die Betonfertig-
garage aus ihrem €Dornr†schenschlaf• 
zu erwecken. €Es kommen immer mehr 
Kunden zu uns, die das Besondere nach-
fragen•, versichert er.   

Die seit 1967 am heutigen Standort 
in T‚bingen-Hirschau ans„ssige €Beton 
Kemmler GmbH• startete ihre Garagen-
produktion im Jahr 1973 mit gerade ein-
mal 150 St‚ck j„hrlich in zwei m†gli-
chen Standardausf‚hrungen. Seit Mitte 
der 80er Jahre erlebte die Kemmler-Ga-

rage als Folge der Einf‚hrung der variab-
len Schalungen einen enormen Anstieg
der Produktionszahlen. Aktuell verlassen 
weit ‚ber 2 000 individuell gestaltete Ga-
ragen die Produktion in Hirschau. 

€Vor einem Jahr noch war die Per-
spektive aufgrund der Wirtschaftskrise 
verhalten•, erinnert sich Fischer. Seit 
dem Fr‚hjahr hat der Verkauf aber wie-
der deutlich angezogen. €Die g‚nstigen 
Bauzinsen und ein Trend hin zu Investi-
tionen in stabile Werte wie Immobilien 
machen sich bemerkbar. Es wird wieder 
mehr gebaut•, freut sich der Abteilungs-
leiter. Das n„chste Produktionsziel steht 
bereits fest: Noch vor dem 40. Geburts-
tag der Kemmler-Garage im Jahr 2013 
will man die 70 000. Garage ausliefern.

len. Die individuelle Garage ist Wirklich-
keit geworden•, betont Fischer. Maƒge-
schneidert in Funktion, Farbe und Form, 
in praktisch jeder Dimension und mit 
T‚ren, Toren, Fenstern und D„chern wie 
es gef„llt, kann die Fertiggarage passend 
zum Baustil des Hauses gestaltet werden.

Die breite Vielfalt an Nutzungsm†g-
lichkeiten, Form- und Maƒvarianten, 
Tor- und Farbl†sungen ist seit Sommer 
2009 in der gr†ƒten Garagen-Ausstel-
lung Deutschlands auf dem Gel„nde von 
Beton Kemmler eindrucksvoll erlebbar. 
€Die Innovationen die wir zeigen, spre-
chen den Kunden an•, weiƒ Fischer. Der 
Besuch von Interessenten hat sich seit 
der Er†ffnung der mit groƒem Aufwand 
errichteten Ausstellung vervielfacht.

Neben der Ausstellung als Besucher-
magneten finden mehr und mehr Kun-
den auch online zu Beton Kemmler. Ein 
neu gestalteter Internet-Auftritt liefert 
seit diesem Jahr eine virtuelle Garagen-
schau mit umfassenden Informationen. 
Unter www.beton-kemmler.de doku-
mentieren zahlreiche Beispielfotos die 
fast unbeschr„nkten Einsatz- und Gestal-
tungsm†glichkeiten des Innovations- und 
Marktf‚hrers f‚r Fertiggaragen im Land.

Frischen Schwung f‚r die Nachfrage 
nach Kemmler-Garagen brachte nicht zu-
letzt der Gewinn der zwei weltweit be-
deutendsten Industrie-Designpreise in 
diesem Jahr. Nach der Verleihung des 
€iF product design awards• im M„rz 
wurde die innovative €kPark•-Garage,
eine Mischung aus Carport und ge-
schlossener Garage, im Sommer f‚r ihr 
unverwechselbares Design auch mit dem 
€red dot design award• ausgezeichnet.

€Nachdem wir viel M‚he und Geld 
in den Aufbau einer High-Tech-Ferti-

F•r Beton Kemmler ist die Garage ein Raum zum Leben, so individuell wie der neue 
Besitzer. Der baden-w•rttembergische Marktf•hrer f•r Fertiggaragen ist mit 300 un-
terschiedlichen Garagentypen unschlagbar, was die Variantenvielfalt anbelangt. 

T‚bingen-Hirschau. Bereits zum 16. Mal 
suchte die €Oskar-Patzelt-Stiftung• 2010 
im Wettbewerb €Groƒer Preis des Mit-
telstandes• die besten mittelst„ndischen 
Unternehmen Deutschlands. Die €Beton 
Kemmler GmbH• erhielt eine der selten-
en Nominierungen.

Seit der Erstverleihung 1995 hat sich der 
j„hrliche Wettbewerb zum wichtigsten 
deutschen Mittelstandswettbewerb ent-
wickelt. Bei der Bewertung stehen nicht 
nur die betriebswirtschaftlichen Erfolge 
oder Besch„ftigungs- und Innovations-
kennziffern im Mittelpunkt, sondern das 

Unternehmen in seiner Gesamtheit und 
in seiner Rolle in der Gesellschaft. 

Kein Unternehmen kann sich f‚r den 
Preis selbst vorschlagen. Nur etwa je-
des Tausendste wird nominiert. Bereits 
mit der Nominierung geh†rt ein Unter-
nehmen zur unternehmerischen Elite 
Deutschlands. Zu den Wettbewerbskri-
terien z„hlen die Gesamtentwicklung, 
die Schaffung und Sicherung von Ar-
beits- und Ausbildungspl„tzen, Moder-
nisierung und Innovation, das Engage-
ment in der Region sowie Service, 
Kundenn„he und Marketing.

Nominiert f•r „Gro‚en Preis des Mittelstandes… 
Beton Kemmler gehƒrt 2010 zur unternehmerischen Elite 

Die „Oskar-Patzelt-
Stiftung… sah die „Be-
ton Kemmler GmbH… 
2010 unter den besten 
mittelst€ndischen Un-
ternehmen Deutsch-
lands.
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T•bingen-Hirschau. Nur wenige 
Monate, nachdem Beton Kemmler 
f•r seine „kPark-Garage… den „iF 
product design award… erhalten 
hat, folgte im Fr•hsommer 2010 
ein weiterer renommierter Design-
preis. Diesmal wurde das Beton-
fertigteilwerk mit einem „red dot 
design award honourable mention 
2010… ausgezeichnet. 

Das €red dot•-Label steht internatio-
nal f‚r herausragendes Design und f‚r 
die Zugeh†rigkeit zu den Besten der 
Branche. €Wir sind sehr stolz auf den 
Doppelerfolg von 'iF product design 
award' und 'red dot award'•, freut sich 
Beton Kemmler-Gesch„ftsf‚hrer Martin 
Heimrich. Mit dem €red dot honourable 
mention• war der Marktf‚hrer f‚r Fer-
tiggaragen in Baden-W‚rttemberg beim 
gr†ƒten und renommiertesten Design-
wettbewerb der Welt erfolgreich. 

€Bei den Privatkunden ist der 'red 
dot award' die bekanntere Auszeich-
nung•, unterstreicht der Leiter der Gara-
genabteilung, Herbert Fischer. Er ver-
spricht sich einen groƒen Vorteil bei der 
Vermarktung der Neuproduktentwick-
lung €kPark•, die mit ihrem unverwech-
selbaren Design zwischen einem Carport 
und einer geschlossenen Garage angesie-
delt ist. Ganz bewusst hat Beton Kemm-
ler mit der klassischen Garagenform ge-
brochen. €Wir wollten die Fertiggarage 
aus ihrem Dornr†schenschlaf erwe-
cken•, sagt Heimrich. 

Insgesamt hatten sich in diesem Jahr 
mehr als 1 600 Unternehmen aus 57 Na-
tionen mit ‚ber 4 200 Produkten um den 
€red dot design award• beworben. 
€Letztlich wurden nur die Allerbesten 
aus diesem hochkar„tigen Teilnehmer-
feld auserkoren•, betont der Designex-
perte und Initiator des €red dot design 
award•, Professor Dr. Peter Zec. Das be-
gehrte Qualit„tssiegel wird in drei Diszi-
plinen verliehen. Die €kPark•-Garage
von Beton Kemmler war in der Katego-
rie €product design 2010• erfolgreich. 

Die hochkar„tig besetzte Expertenju-
ry hat die innovative Fertiggarage f‚r 
besonders gelungene Detaill†sungen mit 
der Auszeichnung €honourable menti-on 
2010• belohnt. Sie lobte die €hervorra-

„kPark… holt sich auch „red dot design award… 
Innovative Fertigteilgarage gewinnt einen zweiten wichtigen Designpreis

‡ber den zweiten wichtigen Designpreis in nur einem halben Jahr freuten sich im 
Fr•hsommer 2010 Gesch€ftsf•hrer Martin Heimrich (links) und der Leiter der Gara-
genabteilung, Herbert Fischer (rechts). Mit ihrer innovativen „kPark…-Garage (im 
Hintergrund) war der baden-w•rttembergische Marktf•hrer f•r Fertiggaragen beim 
weltweit wichtigsten Designwettbewerb „red dot… erfolgreich.

gende Gestaltung• und die innovativen 
Ans„tze, die sich von der breiten Masse 
abheben w‚rden. Gew‚rdigt wurde auch 
die transparente Gestaltung und die Va-
riabilit„t des Garagensystems, das sich 
mit begr‚nter Dach- und R‚ckwandfl„-
che gut an die Garten- und Gel„ndefor-
mation anpassen w‚rde.

Die monolithische Anmutung der 
€kPark•-Garage, die durch die Oberfl„-
chenqualit„t des Betons unterstrichen 
werde, sowie das ruhige Erscheinungs-
bild im Inneren durch in die W„nde und 
in die Decke integrierte Elektrozuleitun-
gen seien weitere Pluspunkte. Nicht zu-
letzt sei es ein wesentlicher Vorteil der 
€kPark•, dass die Fl„chenversiegelung 
reduziert werde und Dachrinnen sowie 
Regenfallrohre ‚berfl‚ssig seien. Die 
€kPark•-Garage ist in der gr†ƒten Ga-
ragenausstellung Deutschlands auf dem 
Firmengel„nde in T‚bingen-Hirschau 
ausgestellt.

Beton Kemmler ist die Keimzelle 
der T‚binger Unternehmensgruppe 
Kemmler und verbindet Tradition mit 
Moderne. Das Betonfertigteilewerk ist 
Baden-W‚rttembergs Schrittmacher f‚r 

das zukunftsweisende Bauen mit indus-
triell vorgefertigten Elementen aus Be-
ton. Seit 1967 ist Beton Kemmler am 
heutigen Standort in T‚bingen-Hirschau 
ans„ssig und besch„ftigt aktuell 230 
Mitarbeiter, darunter 24 Auszubildende. 

1973 startete Beton Kemmler mit 
einer Jahresproduktion von gerade ein-
mal 150 Garagen. Aktuell verlassen bis 
zu 2 000 individuell gestaltete Fertig-
garagen j„hrlich die High-Tech-Produk-
tion in T‚bingen-Hirschau. Hatte das 
Unternehmen 1987 nur 15 Garagenva-
rianten im Programm, so sind es heute 
deutlich mehr als 300.

Neben den Betonfertiggaragen um-
fasst das Produktspektrum der €Beton 
Kemmler GmbH• maƒgeschneiderte 
Montage-Rohbau-Systeme aus Fertig-
teil-Decken, -W„nden und -Treppen f‚r 
kurze Bauzeiten bei individueller Archi-
tektur. Ein weiterer Produktionsbereich 
des Hirschauer Betonfertigteilewerks 
sind Rohrleitungs- und Schachtsysteme 
aus Beton, mit denen das Unternehmen 
vor 125 Jahren begann. F‚r seine Pro-
dukte verspricht Beton Kemmler h†chs-
te Qualit„t und Liefertreue. 

Beton Kemmler
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Finalist des „Gro‚en Preis des Mittelstandes…
KEMMLIT wird 2010 mit einem weiteren begehrten Preis ausgezeichnet

W•rzburg/Du‚lingen. Am 18. Sep-
tember 2010 wurden im W•rzbur-
ger Hotel „Maritim… im Rahmen 
einer festlichen Gala in Anwesen-
heit von mehr als 600 G€sten die 
erfolgreichsten Unternehmen im 
bundesweiten Wettbewerb um den 
„Gro‚en Preis des Mittelstandes 
2010… aus den Bundesl€ndern Ba-
den-W•rttemberg, Bayern, Hessen 
und Th•ringen ausgezeichnet. 

Die zw†lf am Abend als €Preistr„-
ger• und die 21 als €Finalisten• ausge-
zeichneten Unternehmen sowie die mit 
einem €Sonderpreis• geehrte Kommune 
und Bank aus diesen Bundesl„ndern hat-
ten sich in der zweiten Wettbewerbs-
etappe gegen die harte Konkurrenz von 
insgesamt 263 Mitfavoriten aus ihren 
Bundesl„ndern erfolgreich durchgesetzt. 

Sie zeichnen sich besonders aus 
durch eine hervorragende Gesamtent-
wicklung des Unternehmens, durch die 
Schaffung sowie Sicherung von Arbeits-
und Ausbildungspl„tzen, durch vorbild-
liche Leistungen bei Innovation und 
Modernisierung, durch Engagement in 
der Region sowie durch Service, Kun-
denn„he und Marketing.

Der Finalist €KEMMLIT-Bauele-
mente GmbH• aus Duƒlingen ist als Ob-
jekteinrichter f‚r †ffentliche Sanit„rr„u-
me Marktf‚hrer in Deutschland und ver-
bindet schw„bische Solidit„t mit T‚ftler-
geist und Innovation. Den Bauherren, 
Architekten und Nutzern Sanit„reinrich-
tungen f‚r h†chste Anspr‚che zu bieten, 
sieht die Unternehmensleitung als wich-
tigste Aufgabe. 

Nach 125 Jahren ist das Unterneh-
men KEMMLIT zu einhundert Prozent 
in der Hand der Familie Kemmler und 
somit erfolgreicher Teil der T‚binger 
Unternehmensgruppe Kemmler. Es ge-
h†rt in Europa zu den gr†ƒten Anbietern 
von Sanit„rrauml†sungen f‚r den †f-
fentlich-gewerblichen Bereich. 

Der 16. Wettbewerb um den €Gro-
ƒen Preis des Mittelstandes 2010• brach-
te beachtliche Ergebnisse, zu denen die 
insgesamt 3 580 nominierten kleinen und 
mittelst„ndischen Unternehmen aus allen 
16 Bundesl„ndern allesamt ihren Anteil 
leisteten.

Der baden-w‚rttembergische Minis-
ter Professor Dr. Wolfgang Reinhart er-
kl„rte am Vorabend der Auszeichnungs-
gala unter anderem: €Der 'Groƒe Preis 
des Mittelstandes' der Oskar-Patzelt-Stif-
tung ist eine Erfolgsgeschichte, ‚ber die 
ich mich ganz besonders freue. Von 

einer privaten Initiative ausgehend hat 
sich dieser Wirtschaftspreis schrittweise, 
rein ehrenamtlich organisiert und ohne 
jegliche staatliche Finanzierung zu ei-
nem der wichtigsten deutschen Wirt-
schaftspreise entwickelt. Der Mittelstand 
ist der eigentliche Innovationsmotor un-
serer Wirtschaft. Mit ihrem wirtschafts-
f†rdernden Preis sorgt die Stiftung da-
f‚r, dass dieser Motor immer wieder 
neue Kraft erh„lt.• 

Die Pr„sidentin des Bayerischen 
Landtags, Barbara Stamm, wandte sich 
mit folgenden Worten an die Teilnehmer 
des Wettbewerbs: €Sie alle haben bewie-
sen, dass sie der groƒen betrieblichen 
und gesellschaftlichen Verantwortung in 
besonderer Weise gerecht werden. Hohe 
Leistungsbereitschaft, starke Identifika-
tion mit dem Unternehmen, Verwurze-
lung in der Region, soziales und ehren-
amtliches Engagement, nachhaltiges, 
ressourcenbewusstes Wirtschaften und 
vor allem ein ausgepr„gtes Verantwor-
tungsbewusstsein f‚r das Wohl des Be-
triebes und das seiner Besch„ftigten … all 
das sind Eigenschaften, die traditionell 
dem Mittelstand zugeschrieben werden 
und die sie auf bemerkenswerte Weise 
zum Erfolg ihrer Unternehmen einge-
setzt haben.• 

Text und Foto: KEMMLIT

Gesch€ftsf•hrer Kurt 
Binder (links) und Mar-
ketingleiter Uwe Beck-
mann  freuen sich •ber 
eine weitere Auszeich-

nung f•r KEMMLIT. 21 
Finalisten des „Gro‚en 

Preis des Mittelstan-
des… haben sich gegen 
die harte Konkurrenz 

von insgesamt 263 Mit-
favoriten durchgesetzt. 

Die Finalisten zeichnen 
sich besonders durch 

eine hervorragende Ge-
samtentwicklung,  vor-

bildliche Leistungen bei 
Innovation, Service und  

Kundenn€he aus. Mit 
dieser Auszeichnung 

hat KEMMLIT bereits 
den zweiten Preis im 

Jahr 2010 gewonnen.
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Wieder unter den innovativsten Unternehmen
KEMMLIT gehƒrt zum vierten Mal in Folge zu den „Top 100… des Landes

Du‚lingen. Findige Mitarbeiter, 
Mut zu Neuem und das kreative 
Vermarkten neuer Produkte haben 
den Mittelst€ndler KEMMLIT nach 
oben gebracht † in die Liste der 
100 Top-Innovatoren Deutsch-
lands. Lothar Sp€th •berreichte 
das G•tesiegel „Top 100… im Som-
mer in Rostock-Warnem•nde.

125 kreative Mitarbeiter entwickeln 
in Duƒlingen st„ndig neue Ideen. Ge-
meinsam mit Architekten entstehen so 
individuelle L†sungen f‚r den †ffentli-
chen Sanit„rraum. Hierzu geh†ren ins-
besondere Sanit„rtrennw„nde, die zahl-
reiche Designpreise gewonnen haben. 
Kooperationen sind KEMMLIT-Ge-
sch„ftsf‚hrer Kurt Binder und seinem 
Team sehr wichtig. Kunden k†nnen ihre 
Sanit„rr„ume beispielsweise gemeinsam 
mit einem Fachberater realit„tsnah in   
3-D planen oder aber sich im hauseige-
nen Ausstellungscenter inspirieren las-
sen.

Nicht allt„glich ist die Konzeption 
des kontinuierlichen Verbesserungspro-
zesses, kurz KVP. Sie ist an die japani-
sche Firmenkultur angelehnt: An €Pare-
to-Tischen• beispielsweise sprechen die 
Teams kurz und effizient ‚ber Maƒnah-
men zur Qualit„tsverbesserung. Und an 
sogenannten €Dojos•, die bei KEMM-
LIT f‚r multimediale Trainingsstationen 
stehen, finden Schulungen und praxis-
nahe Testl„ufe statt. So gelang der Fir-
ma in dem Bereich €Innovative Prozesse 
und Organisation• sogar der Sprung in 
die Riege der besten zehn Teilnehmer.

‡ber mehrere Monate pr‚fte die 
Wirtschaftsuniversit„t Wien das Inno-
vationsverhalten von mittelst„ndischen 
Unternehmen in Deutschland. Die 100 
besten der gepr‚ften Unternehmen, da-
runter KEMMLIT, tragen das G‚tesie-
gel f‚r ein Jahr. €Gute Ideen, die auf 
dem Markt ankommen, entstehen nicht 
von selbst. Daran arbeiten wir t„glich 
hart. Dass unser Engagement jetzt be-
lohnt wird, freut uns nat‚rlich sehr und 
zeigt uns, dass wir auf dem richtigen 
Weg sind. In gewisser Weise zeigt das 
auch, dass uns auch in Zukunft unsere 
guten Einf„lle nicht ausgehen werden•, 
sagt Kurt Binder.

Bei KEMMLIT gehen auch in Zukunft die guten Einf€lle nicht aus: Schirmherr Lothar 
Sp€th (Mitte) •berreichte im Sommer 2010 zum vierten Mal in Folge das G•tesiegel 
„Top 100… an KEMMLIT-Vertriebsleiter Thomas Bopp (links) und Marketingleiter 
Uwe Beckmann (rechts).                                                      Text und Fotos: KEMMLIT

Das Trennwandsystem „NOXX… hat KEMMLIT in Verbindung mit renommierten Ar-
chitekten entwickelt. Neben dem „Innovationspreis f•r Architektur und Bauwesen… 
wurde „NOXX… bereits mit dem „iF product design award… ausgezeichnet und er-
zielte eine Nominierung f•r den „Designpreis der Bundesrepublik Deutschland…. 
„NOXX… hat neben einer hohen Produktqualit€t vor allem in der Konstruktion und im 
Design in Verbindung mit dem Werkstoff Glas neue Ma‚st€be gesetzt. Auch der T‡V 
best€tigte und zertifizierte die Qualit€t der Konstruktion. 
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werden•, kommentiert der Projekt- und 
Bauleiter von Kemmler Industriebau vor 
Ort, Ronny Bachmann. Die Herausfor-
derungen hielten sich noch in Grenzen. 
Etwas kniffelig gestaltete sich lediglich 
die Montage der Aluminiumblende ‚ber 
der €BMW M Power Trib‚ne• mit ihren 

rund 5 000 Sitzpl„tzen. Gut 21 Meter 
‚ber dem Abgrund musste die Verblen-
dung mit „uƒerster Sorgfalt vom Dach 
her montiert werden. 

Bereits jetzt zeigte sich allerdings, 
was im Fr‚hsommer f‚r Kemmler In-
dustriebau zur gr†ƒten Herausforderung 

Die auff€llige Rundbogenkonstruktion von Kemmler Industriebau ist der architektoni-
sche Blickfang des neuen N•rburgring. Kurz vor der Erƒffnung im Juli 2009 liefen die 
letzten Arbeiten auf Hochtouren. 

Au‚er f•r die Rundbogenfassade zeichneten die zur T•binger Unternehmensgruppe Kemmler gehƒrenden Industriebauprofis auch 
f•r die Dachfl€chen der „ring arena… (auf dem Foto direkt hinter der Fassade), des angrenzenden „ring boulevards… (Geb€udeteile 
rechts und links davon) und der neuen Haupttrib•ne (direkt dahinterliegend) verantwortlich …zusammengenommen einer der grƒ‚-
ten Auftr€ge des Jahres 2009.                                                                                                   Foto: N•rburgring GmbH

Neuer N•rburgring beeindruckt mit Rundbogen
Kemmler Industriebau errichtet die auff€llige Konstruktion unter Zeitdruck

N•rburgring. Die auff€llige 
Fassade der „ring arena… ist 
architektonisch zweifelsohne das 
markanteste Element des neuen 
N•rburgrings. Aufgrund ihrer Grƒ-
‚e, der harmonisch geschwunge-
nen Ausf•hrung und eines sehr 
engen Zeitplans stellte sie f•r die 
„Kemmler Industriebau GmbH… 
w€hrend der Bauphase die eigent-
liche Herausforderung dar. 

Das f‚hrende Industriebauunterneh-
men S‚ddeutschlands mit Stammsitz in 
T‚bingen war in der Schlussphase des 
von November 2007 bis Juli 2009 lau-
fenden Ausbaus des N‚rburgrings zu ei-
nem ganzj„hrigen Freizeit- und Busi-
nesszentrum engagiert. Strenger Wind, 
K„lte, Schneefall und Bauverz†gerun-
gen begleiteten die Monteure von 
Kemmler Industriebau bei ihrem ersten 
Einsatz am N‚rburgring zum Jahresbe-
ginn 2009. Innerhalb von vier Wochen 
galt es, 6 000 Quadratmeter Trapez-
blechdach mit Abdichtung auf der neuen 
Haupttrib‚ne entlang des Start- und 
Zielbereichs zu verlegen. 

€Das war ein Auftrag zum Warm-
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werden sollte: Der eng gestrickte Ter-
minplan f‚r das Gesamtprojekt d‚rfte 
nur dann zu halten sein, wenn das 
Kemmler-Team im Fr‚hsommer schnel-
ler als geplant arbeiten w‚rde. Unver-
schiebbar stand die Er†ffnung am 9. Juli   
fest. Mit jeder Verz†gerung dr„ngte sich 
die Zeitplanung weiter und weiter zu-
sammen. 

Aufgrund des schlechten Winterwet-
ters waren die Hochbauarbeiten nicht 
wie geplant vorangekommen. Bereits 
beim zweiten Bauabschnitt f‚r den In-
dustriebau, der Montage des 8 500 Qua-
dratmeter groƒen Trapezblechdachs ‚ber 
dem €ring boulevard•, betrug der R‚ck-
stand zur Planung einen Monat. €Wir 
haben unseren Part allerdings schneller 
als vorgesehen ausgef‚hrt und konnten 
so wieder Zeit gutmachen•, berichtet 
Bachmann. 

W„hrend die Hochbauarbeiten an der 
€ring arena• fieberhaft weiterliefen, 
mussten die T‚binger eine deutlich l„n-
gere Pause einlegen, als vertraglich ver-
einbart war. Am 18. Mai fiel schlieƒlich 
der lang erwartete Startschuss. Mit sie-
ben Wochen Verz†gerung nahm Kemm-
ler Industriebau das optische Highlight 
des gesamten Baus, die markante Rund-
bogenfassade, und das 5 000 Quadrat-
meter groƒe Trapezblechdach auf der 
€ring arena• zugleich in Angriff.

Laut Vertrag h„tte der Industriebau 
13 Wochen Zeit f‚r die Ausf‚hrung die-
ser Arbeiten gehabt. Doch jetzt stand in 
nur sechs Wochen die Er†ffnung des 
neuen N‚rburgrings bevor. €Wir muss-
ten deutlich mehr Mitarbeiter als geplant 
einsetzen•, sagt Bachmann. Statt mit 

Der neue N•rburgring

80 Jahre nach der Er†ffnung der tradi-
tionsreichsten Rennstrecke Europas 
begann im November 2007 der Aus-
bau des N‚rburgrings zu einem ganz-
j„hrigen Freizeit- und Businesszen-
trum.  Das gigantische Groƒprojekt 
gilt als der wichtigste Meilenstein seit 
der Errichtung der Nordschleife 1927 
und der Erg„nzung durch die Grand-
Prix-Strecke 1984. Bis Juli 2009 sind 
am N‚rburgring neue, wetterunabh„n-
gige Pr„sentations- und Eventfl„chen, 
zus„tzliche Freizeitangebote f‚r Fans 
und Touristen sowie ‡bernachtungs-
kapazit„ten in unmittelbarer N„he zur 
Rennstrecke entstanden. 

Zentrales Element des Ausbaus ist der 
Boulevard, der die einzelnen Neubau-
ten wie den ganzj„hrig ge†ffneten 
Freizeitpark €ring werk•, die ‚ber-
dachte und somit wetterunabh„ngige 
Flaniermeile €ring boulevard•, die kli-
matisierte €ring arena•, das €Warstei-
ner Event-Center• f‚r Tagungen, Kon-
gresse, Ausstellungen und Messen so-
wie die 5 000 Sitzpl„tze umfassende 
Haupttrib‚ne €BMW M Power Trib‚-
ne• direkt an der Start- und Zielgerade 
miteinander verbindet. Der N‚rburg-
ring z„hlt f‚r die Deutschen zur €Top 
Ten• der beliebtesten Nationalmonu-
mente. Rund 200 Veranstaltungen, da-
runter ‚ber 100 Motorsport-Veranstal-
tungen wie die Formel 1, die DTM, 
24h- sowie Truck- und Oldtimerren-
nen, locken j„hrlich zwei Millionen 
Besucher in das Freizeitzentrum.

Die „ring arena… ist eines der zentralen Elemente im Konzept des neuen N•rburg-
rings. Kemmler Industriebau lieferte Dach und Fassadenelemente. 

Kemmler Industriebau

acht, arbeitete Kemmler mit 24 Monteu-
ren. Zudem wurde an vier von f‚nf Wo-
chenenden durchgearbeitet. 

W„hrend die Dacharbeiten reibungs-
los liefen, erforderte die ungew†hnlich 
groƒe Rundbogenfassade die ganze Er-
fahrung des Teams. €Am schwierigsten 
war es, die exakte Biegung der auƒen 
liegenden Aluminiumbahnen hinzube-
kommen•, betont Bachmann. Die ersten 
Musterbahnen wurden noch vorbombiert 
auf einem geschwungenen Transport-
gestell vom Werk in Koblenz auf die 
Baustelle geliefert. 

€Da keines der Bleche optimal pass-

Startschuss unter enormem Zeitdruck: 
Am 18. Mai 2009 konnten die Monteure 
von Kemmler Industriebau mit sieben 
Wochen Verzƒgerung endlich loslegen. 
Mit Hilfe von Steigern wurde die erste 
Schicht Trapezblech waagerecht an den 
geschwungenen Stahlrippen angebracht.
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te, entschieden wir uns direkt vor Ort zu 
bombieren•, erz„hlt Bachmann, €bis der 
exakte Biegeradius eingestellt war, be-
n†tigten wir etliche Feinjustierungen an 
der Biegemaschine•. 

Weitere zwei Wochen dauerte dann 
nochmals das eigentliche Anbringen der 
Bleche. Dazu wurden im unteren Teil 14 
Meter lange Bahnen vom Ger‚st aus auf 
einer Klip-Konstruktion befestigt. Die 
verbleibenden sechs Meter wurden 
durch eine zweite Bahn von oben so 
montiert, dass die Stoƒstellen der Bah-
nen nicht einsehbar waren. €Alles klapp-
te reibungslos•, betont Bachmann, €wir 
produzierten keinerlei Ausschuss und 
konnten die Arbeiten sogar eine Woche 
fr‚her als geplant abschlieƒen.• 

Dankesch†n belohnt. F‚r die ‚berp‚nkt-
liche Fertigstellung der Dach- und Fas-
sadenarbeiten erhielten die Mitarbeiter 
des T‚binger Unternehmens Freikarten 
f‚r das Formel 1-Wochenende, dass sich 
Mitte Juli direkt an die offizielle Er†f-
fnung anschloss. 

Mit einer geh†rigen Portion Stolz 
standen Ronny Bachmann und sein 
Team gemeinsam mit unz„hligen weite-
ren G„sten vor der im fertigen Zustand 
noch beeindruckenderen Rundbogenfas-
sade der €ring arena•. €Das hat sich auf 
jeden Fall gelohnt•, freut sich Bach-
mann jedes Mal aufs Neue ‚ber die ge-
lungene Spezialanfertigung, €in dieser 
Gr†ƒenordnung findet man so etwas nur 
sehr selten•.

Wegen der Biegung der Rundbogenfassade konnte der obere Fassadenteil nicht einger•stet werden. Alle Monteure mussten daher 
w€hrend der Arbeit aufw€ndig mit Seilen gesichert werden. Auf dem Bild links sind sie beim Ausrollen der Dampfsperre zu sehen. 
Die eigentliche Schwierigkeit der Fassadenkonstruktion lag in der exakten Biegung der langen Blechbahnen, die mit Hilfe einer 
Klip-Konstruktion verdeckt montiert wurden (Foto Mitte). F•r die Endmontage der vor Ort bombierten Fassadenbleche wurde der 
90 Meter lange Rundbogen komplett einger•stet (Foto rechts). 

Eine letzte ‡berraschung hielt der 
Prestigeauftrag am N‚rburgring dann 
aber zum Abschluss doch noch bereit. 
Als die riesigen Leuchtbuchstaben an 
der Fassade angebracht werden sollten, 
forderte man nochmals die Spezialisten 
von Kemmler Industriebau f‚r die Boh-
rung und Abdichtung der Montagel†cher 
an. Sechs Mitarbeiter fuhren in einer 
Blitzaktion an die gut 400 Kilometer 
von T‚bingen entfernt liegende Baustel-
le und f‚hrten die Arbeiten ordnungsge-
m„ƒ aus. 

€Genau einen Tag vor der Er†ffnung 
war wirklich alles fertig•, kann es Bach-
mann heute noch kaum glauben. So viel 
Einsatzbereitschaft wurde von der €N‚r-
burgring GmbH• mit einem besonderen 

Kemmler Industriebau

Das 6 000 Quadratmeter gro‚e Dach •ber der neuen „BWM M Power Trib•ne… (Foto rechts) stammt ebenfalls von Kemmler Indus-
triebau. Die neue Haupttrib•ne entlang der Start- und Zielgeraden ist direkt an den „boulevard ring… angebunden. Das Foto links 
dokumentiert die Dacharbeiten auf diesem Geb€udeteil. Ganz links ist die „ring arena… in einem fr•hen Stadium des Baus zu sehen.
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Innovationssprung f•r Betonfertigteil-Technologie
Heiz- und K•hldecken von Beton Kemmler sorgen f•r perfektes Raumklima

T•bingen-Hirschau. In vielen   
Neubauten wird man k•nftig ver-
geblich nach Heizkƒrpern suchen, 
denn diese werden sich in der 
Decke befinden. Mƒglich macht 
dies eine einfache Idee, deren Um-
setzung allerdings wegweisend f•r 
eine ganze Branche ist: Bereits bei 
der industriellen Produktion der 
Deckenplatten im Fertigteilwerk 
werden Geflechte aus d•nnen 
Kunststoffrohren, sogenannte 
Kapillarrohrmatten, mit in die 
Decke eingearbeitet.

€Das ist ein kleiner Quantensprung 
f‚r die Betonfertigteil-Technologie•, 
schw„rmt Martin Heimrich. Der Ge-
sch„ftsf‚hrer der €Beton Kemmler 
GmbH• aus T‚bingen-Hirschau stellte 
die innovativen Heiz- und K‚hldecken 
aus Beton im Fr‚hsommer 2010 anl„ss-
lich der Markteinf‚hrung vor. €Meines 
Wissens sind wir nicht nur in Deutsch-
land die einzigen, die Betonsegmente in 
Fertigbauweise mit integrierten Kapil-
larrohrmatten als Heiz- und K‚hlsys-
teme anbieten•, zeigt er sich stolz. 

W„hrend herk†mmliche Fuƒboden-
und Deckenheizungen mit einem we-
sentlich gr†ƒeren Aufwand erst direkt 
auf der Baustelle verlegt und mit Beton 
vergossen werden m‚ssen, liefert das 
zur Unternehmensgruppe Kemmler ge-
h†rende Betonfertigteilwerk seine Ka-
pillarrohrdecken bereits als vorgefertigte 
Bausegmente auf die Baustelle. Dort las-
sen sie sich problemlos zusammenf‚gen 
und werden danach mit einer ausgekl‚-
gelten Ventil- und Regelungstechnik 
versehen.

Die thermoaktiven und energieeffi-
zient arbeitenden Heiz- und K‚hldecken 
liefern ein perfektes Raumklima … und 
bieten auch sonst jede Menge Vorteile. 
€Beton ist ein guter W„rmeleiter und 
verf‚gt aufgrund seiner Masse auch ‚ber 
ein enormes W„rmespeicherverhalten•, 
weiƒ Heimrich. Daher ist Beton ein idea-
ler Baustoff f‚r Heiz- und K‚hlsyste-
me. Bereits in der Vergangenheit nutzte 
Beton Kemmler dieses Wissen und bau-
te Kunststoffrohre mit gr†ƒerem Durch-
messer in Betonfertigteilw„nde ein, um 

den Beton von innen heraus zu erw„r-
men. 

Das als €Betonkernaktivierung• be-
kannte Verfahren wurde durch den Ein-

satz der aus Spezialkunststoff gefertig-
ten Kapillarrohrmatten im Rahmen eines 
zweij„hrigen KMU-Forschungsprojektes 
weiterentwickelt und wesentlich verbes-

Die „Beton Kemmler GmbH… bereichert mit innovativen Heiz- und K•hldecken den 
Markt f•r Betonfertigteile. Gesch€ftsf•hrer Martin Heimrich (Foto oben, links) und 
Projektleiter Matthias Siegel (rechts) erl€utern das in den Beton fest eingegossene  
Kapillarrohrmattensystem zum Heizen und K•hlen am aufgeschnittenen Produkt-
muster. Das Foto unten zeigt die f•r jedes einzelne Bauteil auf Ma‚ gefertigten Ka-
pillarrohrmatten aus Spezialkunststoff vor dem Betoniervorgang in der Umlaufanlage 
des Betonfertigteilwerks.  

Beton Kemmler
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‚berzeugt die Deckenheizung durch mi-
nimale Aufheizzeiten und reagiert sp‚r-
bar innerhalb von Minuten. Eine intelli-
gente, eigens f‚r das KMU-Projekt ent-
wickelte Ventiltechnik der €Staiger
GmbH & Co. KG• erm†glicht mit Hilfe 
von Flachschieberventilen eine reakti-
onsschnelle Einzelraumtemperierung.      
Durch die gezielte Ansteuerung einzel-
ner Ventile k†nnen R„ume individuell 
temperiert werden, so dass stets ein an-
genehmes Klima innerhalb des Geb„u-
des vorherrscht. Dabei macht es keinen 
Unterschied, ob im Winter geheizt oder 
im Sommer gek‚hlt werden soll. 

Das ideale Speicherverhalten von 
Beton sorgt f‚r eine langanhaltende Ab-
gabe der W„rme oder K„lte. Zudem wer-
den thermische Spitzen hervorragend ab-
gefedert. Typische €‡berhitzungen• ei-
nes Raumes als Reaktion auf €hochge-
drehte• Wandradiatoren etwa kommen 
bei den Deckenheizungen nicht mehr 
vor. Die Kapillarrohrdecke sorgt f‚r eine 
sehr gleichm„ƒige Raumtemperierung 
mit kaum sp‚rbaren Temperaturschwan-
kungen. Allein durch den niedrigen 

W„rmebedarf bei Strahlungsfl„chenhei-
zungen l„sst sich rund zehn Prozent an 
Energie einsparen. 

Am auff„lligsten f‚r die Bewohner 
wird aber sein, dass die herk†mmlichen 
Heizk†rper aus den R„umen verschwin-
den. €Der Verzicht auf Wandradiatoren 
bringt einen Gewinn an Wohnraum und 
individueller Freiheit bei der Raumge-
staltung mit sich. Das wird insbesondere 
im Mietwohnungsbau ein entscheiden-
der Vorteil sein•, ist sich Heimrich si-
cher. Angst vor tropfenden Zimmerde-
cken braucht ‚brigens niemand zu ha-
ben. €Wir haben das System auf Herz 
und Nieren gepr‚ft•, sagt der Beton 
Kemmler-Gesch„ftsf‚hrer. 

Aus Sicht des Betonfertigteil-Her-
stellers erf‚llen die industriell produzier-
ten Heiz- und K‚hldecken den st„rker 
werdenden Bedarf an modernen und 
energieeffizienten Bauteilen optimal. 
€Aufgrund der langsamen Ansprech-
zeiten war die Bauteilaktivierung bisher 
f‚r viele Geb„ude nicht einsetzbar•, sagt 
Heimrich, €unser Bauteilaktivierungs-
system vereint dagegen die Vorteile ei-
nes schnellen Ansprechverhaltens mit 
einer hohen Energieeffizienz und groƒer 
Leistung zu g‚nstigen Kosten•. Die 
€Beton Kemmler GmbH• produziert die 
Fertigbetondecken nach individuellen 
W‚nschen.

sert. ‡ber Branchengrenzen hinweg wa-
ren an der Neuproduktentwicklung ne-
ben dem Innovationsf‚hrer f‚r Beton-
fertigteile aus Baden-W‚rttemberg der 
Kapillarrohrmatten-Hersteller €BEKA 
Heiz- und K‚hlmatten GmbH• aus Ber-
lin und als Spezialist f‚r Ventil- und Re-
gelungstechnik die €Staiger GmbH & 
Co. KG• aus Erligheim bei Ludwigs-
burg beteiligt. 

Die von der €BEKA Heiz- und K‚hl-
matten GmbH• f‚r jedes einzelne Bau-
teil auf Maƒ gefertigten Kapillarrohr-
matten bestehen aus einem feinen und 
eng zusammenliegenden Rohrsystem. 
Aufgrund ihrer gr†ƒeren Oberfl„che ge-
ben sie die W„rme und K„lte des Trans-
portmediums Wasser schneller als die 
bislang eingesetzten, dickeren Leerroh-
re an den Beton weiter. Zudem werden 
die Matten nur einen Zentimeter tief in 
den Beton hineinverlegt. Damit liegt das 
Heiz- und K‚hlsystem n„her an der 
Oberfl„che und strahlt W„rme wie K„lte 
intensiver und ausschlieƒlich in Rich-
tung des Raumes ab. 

Im Vergleich zur Fuƒbodenheizung

Von der zukunftsweisenden Innovation 
der industriell produzierten Heiz- und 
K•hldecken verspricht sich der Ge-
sch€ftsf•hrer der „Beton Kemmler 
GmbH…, Martin Heimrich, gro‚e Markt-
chancen. Heimrich stellte das neue Pro-
dukt im Fr•hsommer der ‰ffentlichkeit 
vor.

Mit Hilfe der 
blauen Kapillar-
rohrmatten wer-
den die Heizkƒr-
per ins Betonfer-
tigteil hineinver-
lagert. Wie Beton 
Kemmler-Produk-
tionsleiter Edwin 
Binder (Foto 
links) erl€utert, 
garantiert ein 
aufwendiger, 
werksinterner 
Pr•fprozess die 
Dichtigkeit des 
Systems. Auf der 
Baustelle werden 
die verlegten Bau-
segmente mit ein-
fachen Verbin-
dern gekoppelt 
(kleines Foto 
unten).

Beton Kemmler
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Chirurgenhandschuhe f•r die Betonriesen
Beton Kemmler liefert 17 Tonnen schwere Elemente f•r KZ-Gedenkst€tte

T•bingen-Hirschau. Normaler-
weise stellt das Produktionsteam    
in der Halle 5 Betontreppen und  
Fertigteile f•r den Hochbau her.  
Im Februar jedoch verlangte ein 
au‚ergewƒhnlicher Auftrag den 
Mitarbeitern ihre ganze Erfahrung 
ab. F•r eine KZ-Gedenkst€tte am 
Stuttgarter Flugplatz fertigte die 
„Beton Kemmler GmbH… gro‚e 
Sonderteile und setzte daf•r viel 
Know-how ein. 

Um den Anforderungen des Projekt-
entwurfs f‚r das KZ-Mahnmal gerecht 
werden zu k†nnen, war jede Menge 
gedanklicher Vorarbeit gefragt. €Das 
war wahrlich kein Standardauftrag•, re-
s‚miert der Technische Leiter und La-
borleiter von Beton Kemmler, Rainer 
Spitzbarth. Bereits die schlichte Gr†ƒe 
der 17 Tonnen schweren Kolosse bedeu-
tete f‚r das Hirschauer Unternehmen ei-
ne Herausforderung. Hinzu kam die un-
gew†hnlich hohe Betonqualit„t, die dem 
Betonfertigteilwerk laut Entwurf abver-
langt wurde, sowie ein eng bemessener 
Zeitplan.

F‚r die gew‚nschte, strahlend weiƒe 
Farbe der Gedenkmauer musste Beton 
Kemmler auf beste Rohstoffe und einen 
besonders hellen Spezialbeton zur‚ck-
greifen. €Wir haben feinsten Weiƒ-

zement aus Belgien eingesetzt, ver-
mischt mit Kalksteinmehl von der 
Schw„bischen Alb•, erl„utert Spitzbarth. 
Als Farbstoff diente Titanoxid. €Das 
schwimmt in der Mischung wie in Ho-
nig und sorgt f‚r ein fast perfektes 
Weiƒ•, so der Diplom-Ingenieur. Um 
eine gleichm„ƒige, v†llig porenfreie 
Oberfl„che zu erzielen, wurde zudem 
auf einen hochwertigen, sich selbst ver-
dichtenden Beton zur‚ckgegriffen.

Eine Herausforderung hatten auch 
die Betonfertigteilbauer zu bew„ltigen. 
€Das waren die gr†ƒten Sonderteile, die 
wir bislang hergestellt haben•, betont 
Produktionsleiter Gerd Necker. Das 
Team vom Sonderschalungsbau in der 

Produktionshalle 5 musste f‚r die vier 
Meter langen, gut zwei Meter hohen und 
45 Zentimeter starken T-Teile eigene 
Rahmenleisten herstellen. Dabei wurde  
„uƒerst pr„zise gearbeitet, denn die Kan-
ten sollten scharf und die Oberfl„che 
perfekt und ohne Blasen sein.

Lediglich ‚ber eine einzige Stelle 
wurde der Beton in die vorher sorgf„ltig 
ge†lte Schalung eingeleitet. Danach dau-
erte es knapp zwei Tage, bis dieser ab-
getrocknet war und die schweren Ele-
mente aus der Schalung gehoben wer-
den konnten. Da die Betonriesen kopf-
‚ber gegossen wurden, musste die Beton 
Kemmler-Mannschaft eigens eine riesi-
ge Drehvorrichtung konstruieren, mit de-
ren Hilfe die Schwergewichte nur mit 
Muskelkraft gekippt werden konnten.

W„hrend des gesamten Herstel-
lungsprozesses im Februar musste die 
Produktionsmannschaft d‚nne Chirur-
genhandschuhe zum Schutz der noch 
frischen, ber‚hrungsempfindlichen Be-
tonoberfl„chen tragen. Erst nach dem 
Drehen und Absetzen der Elemente 
konnte eine Schutzschicht aufgetragen 
werden. €Dank einer Materialspende der 
‰Heidelberg Cement AGŠ konnten wir 
Geld einsparen. Das kam einem hoch-
wertigen Oberfl„chenschutz zugute•, er-
kl„rt Spitzbarth. 

Mitte M„rz gingen die Mauerseg-
mente einzeln mit Schwerlastern auf die 
Reise. Mit Hilfe eines 300-Tonnen-
Krans wurden sie vor Ort auf das Fun-
dament gehoben. €Da war Millimeter-
arbeit gefragt•, berichtet Necker. Stapel 

Voller Stolz posiert das Produktionsteam der Halle 5 vor den wuchtigen Betonseg-
menten (von links): Jacob Wolf, Thomas Stemmler, Silvester Sch€fer, Produktionsleiter 
Gerd Necker, Alexander Friebus und Laborant Herbert Fehring. Es fehlt Holger Ruf.

Den ungewƒhn-
lichsten Auftrag 
der Firmenge-
schichte wickelte 
Beton Kemmler 
im ersten Halb-
jahr 2010 ab. 
F•r die KZ-Ge-
denkst€tte „We-
ge der Erinne-
rung… am Stutt-
garter Flughafen  
wurden gro‚e 
Betonelemente 
als Spezialanfer-
tigungen herge-
stellt. 
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aus bierdeckelgroƒen Distanzscheiben 
mussten zum Ausgleich so platziert wer-
den, dass sich die schweren Betonteile
nahtlos aneinanderf‚gten. Danach wurde 
das Fundament der Mauer knapp 40 
Zentimeter hoch mit Schotter aufge-
sch‚ttet. Eingeweiht wurde die fertige 

Beton Kemmler

Gedenkst„tte am 8. Juni 2010.
Der Entwurf f‚r das offen zug„ngli-

che Denkmal stammt von der freischaf-
fenden Bildhauerin und Medienk‚nst-
lerin Dagmar Pachtner aus Landshut. 
Ende 2008 sprach sich die Jury unter 
mehreren Vorschl„gen einstimmig f‚r 
ihre Objektinstallation aus. Die St„dte 
Filderstadt und Leinfelden-Echterdin-
gen stellten 120 000 Euro f‚r die Umset-
zung der Mauern und weitere 50 000 
Euro f‚r die Anlage der zwei jeweils 80 
Meter langen Wege zur Verf‚gung.

Mit der klaren Struktur ihrer Ge-
denkstelle will die Objektk‚nstlerin ein 
bildhauerisches Mahnmal wider des 
Vergessens setzen. Zwei sich kreuzende 
Schotterbahnen bilden die Basis und len-
ken den Blick in ihrer jeweiligen Ver-
l„ngerung hin zu den beiden authenti-
schen Orten des ehemaligen KZ-Lagers, 
dem €Hangar 13• und dem Gr„berfeld. 
Herzst‚ck des Mahnmals ist die zweige-
teilte Betonmauer, die sich ‚ber eine 
L„nge von 36 Metern erstreckt. 

Die wuchtige, zwei Meter hohe und 
in gl„nzendem Weiƒ erstrahlende Mauer 
soll €ein deutliches Zeichen• in die 
Landschaft setzen, so Pachtner. Der vor-
dere Teil besteht aus zwei Segmenten 
mit Textinformationen, weitere sieben 
Elemente sind zu einer Einheit zusam-
mengef‚gt und mit einer Toninstallation 
versehen. Wer auf dem Weg in Richtung 
Grabst„tte an ihnen entlangwandelt, h†rt 
die Namen der 600 j‚dischen Zwangsar-
beiter und wird so an deren individuelles 
Schicksal erinnert.

Nach zwei Trocknungstagen wurden die 
17 Tonnen schweren Betonkolosse ver-
kehrt herum aus der Schalung gehoben 
und danach in einer eigens konstruier-
ten Wendevorrichtung (siehe Rad ganz 
rechts) mit Muskelkraft gedreht. Zum 
Schutz der empfindlichen Oberfl€che des 
noch unversiegelten Wei‚betons trugen 
die Mitarbeiter Chirurgenhandschuhe.

„Wege der Erinnerung…: ‡ber zwei sich kreuzende Achsen lenkt die K•nstlerin Dag-
mar Pachtner den Blick der Besucher zu den beiden authentischen Orten der ehemali-
gen KZ-Au‚enstelle am Stuttgarter Flughafen: Entlang  der Betonmauer f•hrt der Weg 
direkt auf die Grabst€tte auf dem US-Airbase-Gel€nde zu. Die kreuzende Schotter-
bahn weist zum „Hangar 13…, in dem die KZ-H€ftlinge •ber Nacht eingeschlossen 
waren und der heute noch existiert (wei‚es Geb€ude im Hintergrund).
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KEMMLIT 2010 in vielen Bereichen erfolgreich
Stark bei Sanit€reinrichtungen f•r Kinderg€rten, Schulen und B€der

Modern, groƒz‚gig und frisch, so 
lautet die treffende Bezeichnung f‚r das 
neu er†ffnete Hallenbad €Aquafit• in 
Dierdorf. 32 Jahre als war das Hallen-

bad in Rheinland-Pfalz, als 
es im M„rz 2008 geschlos-
sen und weitgehend abge-
rissen wurde. Nur das Un-
tergeschoss blieb erhalten. 
Alles andere wurde in den 
vergangenen Monaten neu 

KEMMLIT

Du‚lingen. Trotz der Unsicher-
heiten aufgrund der Wirtschafts-
krise zu Beginn des Jahres hat
sich 2010 f•r die „KEMMLIT-Bau-
lelemente GmbH… sehr erfolgreich 
entwickelt. Im ƒffentlichen Bereich 
konnten attraktive Gro‚objekte 
realisiert werden. Der auch 2010 
wieder mehrfach ausgezeichnete 
Marktf•hrer f•r Sanit€rtrennw€nde 
konnte seine St€rken insbesonde-
re im Kindergarten- und Schulbe-
reich gut ausspielen.

Mehrere groƒe Badprojekte schloss 
KEMMLIT im Fr‚hjahr 2010 ab. Im Fe-
bruar wurde das €Panoramabad• in Ge-
orgsmarienh‚tte er†ffnet. Die Besonder-
heit des Standortes liegt in seinem groƒ-
artigen Blick auf die Natur. Grund ge-
nug, auch architektonisch darauf einzu-
gehen. Daher wurde eine f„cherf†rmige 
Erweiterung des Geb„udes geplant. Ziel 
war es, ‚ber zwei Ebenen allen Berei-
chen des Bades den wunderbaren Blick 
ins Tal zu erm†glichen. KEMMLIT stat-
tete dieses auƒergew†hnliche Bad mit 
Wechselkabinen, WC- und Duschtrenn-
w„nden, Garderobenschr„nken, F†npl„t-
zen, Regalen und Ablagen aus, die sich 
hervorragend in die gelungene Innenar-
chitektur integrierten.

Einzigartig ist das eingebaute 
Cabriodach des „Westfalenbads… 

in Hagen. Bei schƒnem Wetter 
kƒnnen die Besucher Freibadfee-
ling erleben. KEMMLIT stattete 

das im April 2010 erƒffnete Frei-
zeitbad mit 1 360 Schr€nken und  

230 Umkleidekabinen aus.

gebaut. Er†ffnet wurde das Bad im M„rz 
2010. Ziel des Architekten war es, durch 
die Farbgestaltung im Bad Assoziatio-
nen mit dem Thema Natur, Frische und 
Wald zu wecken. KEMMLIT hat daher 
Wechselkabinen mit digital aufge-
drucktem Grasmotiv eingebaut. Auch 
die Schr„nke von KEMMLIT variieren 
in verschiedenen Gr‚nt†nen. Neben Um-
kleiden und Schr„nken stattete KEMM-
LIT das Hallenbad mit WC-Trennw„n-

den, F†npl„tzen, Regalen 
und Ablagen aus.

Nach einer Bauzeit von 
lediglich 23 Monaten feierte 
das €Westfalenbad• in Ha-
gen im April 2010 seine Er-
†ffnung. Die Besucher er-
wartet dort eine Wasserfl„-
che von ‚ber  2 000 Quadrat-
metern und eine Gel„ndegr†-
ƒe von insgesamt 70 000 
Quadratmetern. Die topmo-
derne Freizeiteinrichtung bie-
tet f‚r jedermann das Rich-
tige: Einen Sportbadbereich 

Modern und sehr 
hochwertig sind  

diese Fƒnpl€tze im 
„Panoramabad… 

von Georgsmarien-
h•tte ein wahrer

Blickfang. Im Fe-
bruar 2010 wurde 

das Erlebnisbad in  
Niedersachsen 

erƒffnet.
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f‚r Groƒ und Klein, einen zum Verwei-
len einladenden Freizeitbereich mit Rut-
schen und Auƒensolebecken sowie einen 
Sauna- und Wellnessbereich. 

KEMMLIT stattete das Freizeitbad 
mit 1 360 Schr„nken und 230 Umkleide-
kabinen aus. Die eingebauten Schr„nke 
mit Aluminiumkorpus und HPL-T‚ren 
sind extrem korrosionsbest„ndig und 
eignen sich insbesondere f‚r Personal-, 
Garderoben-, Schlieƒfach- und Wert-
fachschr„nke. F‚r die Umkleidekabinen 
wurde das Trennwandsystem €cronus 
Nassraum• verwendet, das hervorragend 
f‚r Trocken-, Feucht- und Nassr„ume 
einsetzbar ist. Die Einzigartigkeit der 
Konstruktion entsteht mit dem statischen 
Verbund der robusten Aluminiumprofi-
le, die dieses Trennwandsystem langle-
big und „uƒerst stabil machen. Das 
Farbkonzept variierte bei allen Einbau-
ten zwischen unterschiedlichen Rot-, 
Blau- und Gelbt†nen.

Zubehƒrprogramm der „INOX-Line… in 
Edelstahl noch umfangreicher

Sein erweitertes Zubeh†rprogramm in 
Edelstahlausf‚hrung f‚r die €INOX-Li-
ne• stellte KEMMLIT im Fr‚hjahr 2010 
vor. Die Edelstahlserie ist seit Jahren er-
folg- reich am 

Markt f‚r den 
†ffentlich-gewerblichen Sanit„rraum und 
wurde nun um T‚rschilder, Groƒrollen-
halter, Karussellrollenhalter, Papierspen-

in graphit eingebaut. Das Trennwand-
system €BASIC• ist besonders robust 
und daher hervorragend geeignet f‚r ho-
he Beanspruchung.

Bunt, rund und sicher: Die Sanit€rein-
richtungen f•r Kinder •berzeugen

Mit seinen kindgerechten Produkten 
konnte KEMMLIT im Kindergarten- und 
Schulbereich auch 2010 weiter punkten. 
Seine vielf„ltigen St„rken stellte der 
Marktf‚hrer ins Zentrum einer Marke-
tingkampagne. Neben jahrzehntelanger 
Erfahrung und einem kompletten Ange-
botsprogramm konnte KEMMLIT in 
diesem Marktsegment mit kindgerechter
Gestaltung unter ergonomischen Ge-
sichtspunkten, Nutzwert bis ins kleinste 
Detail und gepr‚fter Sicherheit punkten. 

Text und Fotos: KEMMLIT

der, Seifenspender und einen Hygiene-
abfallbeh„lter erweitert. Das neue Zube-
h†r ist geradlinig und funktional in ei-
ner klaren und harmonischen Formen-
sprache auf die Trennwandsysteme mit 
Edel- stahlstabilisator, -f‚ƒen und -be-
schl„gen abgestimmt. Der †ffentlich-ge-
werbliche Sanit„r- und WC-Raum erh„lt 
so ein durchg„ngig exklusives Design.

Hoher Komfort bei den Sanit€ranla-
gen im neuen „Audi Sportpark…

Im neuen Stadion startete der €FC In-
golstadt• in die Saison 2010/2011. Gera-
de einmal 14 Monate hat der Bau des 
neuen Stadions gedauert. Die 15 000 Zu-
schauer fassende Fuƒballarena ist die 
neue Heimat des FC Ingolstadt, der mo-
mentan in der Zweiten Bundesliga spielt. 
Alle Besucher des €Audi Sportparks• 
k†nnen sich auf einen hohen Komfort 
freuen: Neben komplett ‚berdachten Zu-
schauerr„ngen befinden sich auch die 
Sanit„ranlagen unter dem Stadiondach. 
KEMMLIT stattete alle Sanit„rr„ume des 
Stadions mit dem Trennwandsystem 
€BASIC• aus. Insgesamt wurden 66 Ka-
binen des €BASIC Typ C• in hellgrau 
und 392 Kabinen des €BASIC Typ D• 

KEMMLITKEMMLIT
Wechselkabin-
en mit digital 

aufgedrucktem 
Grasmotiv bau-

te KEMMLIT 
beim Hallenbad 

„Aquafit… in 
Dierdorf in 

Rheinland-Pfalz 
ein und weckt 

damit Assozia-
tionen zum 

Thema Natur, 
Frische und 

Wald.

Die Sanit€rr€ume des neuen Stadions 
des „FC Ingolstadt… richtete KEMMLIT 
mit dem Trennwandsystem „BASIC… ein.

Die Sicherheit  
und das Wohlf•hl-

moment stehen  
bei den Sanit€r-

einrichtungen f•r 
den Kindergarten-
und Schulbereich 

ganz vorne an. 
Mit den vielen 
St€rken seines 

kindgerechten An-
gebotprogramms 

konnte KEMMLIT 
seine Markstel-
lung in diesem 

Bereich 2010 wei-
ter ausbauen.
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Moderne Trendfliesen, Natursteine und Parkette
Vier Jahre nach der Gr•ndung erh€lt Stammheim eine Fliesenausstellung

Stammheim. Sie ist erst seit 
einigen Monaten in Betrieb, aber 
fast schon wieder ein wenig zu 
klein. Seit April 2010 bietet die  
Niederlassung in Stuttgart-Stamm-
heim ihren Kunden eine eigene 
Fliesenausstellung. Damit geht 
das rasante Wachstum des 2006 
neu gegr•ndeten Kemmler-Stand-
orts im Nordwesten Stuttgarts 
ungebremst weiter.

Gut ein Drittel des Kemmler-Sorti-
ments, mit dem das T‚binger Unterneh-
men die Marktf‚hrerschaft in Baden-
W‚rttemberg im Bereich Fliesen, Bo-
den- und Wandbel„ge h„lt, ist in der neu 
eingerichteten Ausstellung in Stamm-
heim zu sehen. €Wir bieten einen Quer-
schnitt der am besten laufenden Ware•, 
betont Niederlassungsleiter Frank Diet-
zel. Moderne Trendfliesen und Natur-
steine geh†ren ebenso dazu wie edle 
Parkette. Alles ist sauber in Muster-
schr„nken installiert. Dazu gilt das Ver-
sprechen: €Was wir nicht hier haben, 
k†nnen wir ‚ber Nacht besorgen•.

Die mehr als 100 Quadratmeter gro-
ƒe Ausstellung wurde nicht nur von den 
Privatkunden bislang ‚berraschend gut 
angenommen. €Endlich k†nnen wir auch 
die Handwerkerschaft besser bedienen•, 
freut sich Dietzel. Fliesenleger, Stucka-
teure, Trockenbauer und sogar Archi-
tekten und Bautr„ger geh†ren zu den 
Neukunden der Fliesenausstellung in 
Stammheim. €Bereits jetzt w‚nschen 
sich viele unserer Besucher eine noch 
gr†ƒere Auswahl•, sagt Dietzel. 

Damit ist klar: Mittelfristig wird die 
Ausstellung weiter wachsen und auch 
durch einen Fliesen-Supermarkt erg„nzt 
werden. Bislang mussten Besucher, die 
zum Fliesenschauen gekommen waren, 
auf die Niederlassungen nach Bad Cann-
statt oder Fellbach-Oeffingen verwiesen 
werden. €Jetzt m‚ssen wir niemanden 
mehr wegschicken•, freut sich Dietzel. 
Die neue Ausstellung zeigt rund 400 Bo-
den- und Natursteinfliesen sowie mehr 
als 200 Wandfliesen. 

In den vergangenen viereinhalb 
Jahren ist Stammheim konstant und 
kr„ftig gewachsen … ohne dass die Nach-
barniederlassungen Gesch„ft abgegeben 

„Jetzt m•ssen wir niemanden mehr wegschicken…, freut sich Niederlassungsleiter 
Frank Dietzel. Seit April 2010 verf•gt die stark wachsende Niederlassung in Stuttgart-
Stammheim •ber eine eigene Fliesenausstellung. Die mehr als 400 Boden- und Na-
tursteinfliesen sowie rund 200 Wandfliesen kommen bei den Profi- und Privatkunden 
hervorragend an. Bald soll in der Niederlassung ein Fliesen-Supermarkt folgen. 

Kemmler Baustoffe

In nur vier Jahren hat sich das Mitarbeiterteam in Stuttgart-Stammheim stark vergrƒ-
‚ert. Auch weiterhin verspricht der Neustandort hervorragende Marktchancen.

haben. Dietzel sieht weiterhin hervorra-
gende Marktchancen in allen Baustoff-
bereichen: €Im Ballungsraum Stuttgart 
leben 3,4 Millionen Einwohner•. Der 
nordwestlichste Standort im Firmennetz 
der T‚binger Unternehmensgruppe ist 
verkehrstechnisch perfekt gelegen und 
rundet das Kemmler-Gesch„ftsgebiet bis 
hinauf nach Heilbronn sinnvoll ab.

Direkt nach der ‡bernahme wurde 
das Verkaufsgeb„ude komplett umge-

baut, ein umfangreiches Lager einge-
richtet und eine Gartenausstellung mit 
angegliedertem €SteinGarten-Markt• ge-
schaffen. Die Mitarbeiterzahl hat sich 
von anfangs zwei auf heute rund zwan-
zig enorm vergr†ƒert. Allein f‚r die Flie-
senausstellung wurden zwei neue Ar-
beitspl„tze geschaffen. Als Fachberater 
stehen die ehemaligen Kemmler-Azubis 
Angelina Carbonaro und Salvatore Tut-
tolomondo f‚r die Kundschaft bereit.
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Enorme Zukunftschancen f•r N•rtingen
Umfangreiche Lagererweiterung garantiert besseren Service f•r Kunden

N•rtingen. Der zweite Abschnitt   
der Erweiterung der Niederlas-
sung N•rtingen-Zizishausen geht 
seiner Vollendung entgegen. Im 
Sommer 2010 konnten die neue 
Lagerhalle und eine weitere Frei-
lagerfl€che in Betrieb genommen 
werden. Das Gesamtlager ist im 
Verlauf der zweij€hrigen Bauphase 
um •ber ein Drittel gewachsen. 

Hauptnutznieƒer der umfangreichs-
ten Lagererweiterung in der N‚rtinger 
Niederlassung seit mehr als 25 Jahren 
sind die Kunden. €Wir k†nnen jetzt ei-
nen noch besseren Service und eine sehr 
z‚gige Bedienung garantieren•, versi-
chert Niederlassungsleiter Thomas H†-
nig. €Dank der wesentlich gr†ƒeren La-
gerfl„che sind wir auch in der Lage, un-
sere Spezialisierung weiter voranzutrei-
ben•, freut er sich. So k†nnen zuneh-
mend auch ausgefallene Kundenw‚n-
sche erf‚llt werden.

€Die Erweiterung war notwendig. 
Jetzt haben wir beste Bedingungen und 
k†nnen voll durchstarten•, spricht H†nig 
von einer groƒartigen Aufwertung, die 
enorme Zukunftschancen f‚r den Stand-
ort N‚rtingen-Zizishausen verspricht. 
€Am meisten werden die Zukunftsspar-
ten Ausbau und Dachbau von der Lager-
erweiterung profitieren•, ist sich H†nig 
sicher. Doch auch in allen weiteren Ver-
kaufsbereichen kann das Handelshaus 
nun ebenfalls ein umfangreicheres Pro-
duktsortiment vorhalten. 

Ausgangspunkt f‚r die Erweiterung 
war 2007 die M†glichkeit, ein brachlie-
gendes Grundst‚ck entlang des Neckars 
von der Stadt zu erwerben. Durch diesen 
Zukauf konnte das N‚rtinger Kemmler-
Haus seine Grundst‚cksfl„che um ein 
Drittel auf aktuell knapp 20 000 Qua-
dratmeter ausdehnen und in der Folge 
eine Entzerrung der ‚ber Jahre beengten 
Raumsituation in der Niederlassung in 
Angriff nehmen.

In einem ersten Bauabschnitt hatte 
die Baustoff- und Fliesenfachhandlung 
bis zum Winter 2008 auf dem neu hin-
zugekommenen Grundst‚ck eine zus„tz-
liche Freilagerfl„che im Umfang von 
fast 1 900 Quadratmetern angelegt. Zu-
gleich wurde der Bauplatz f‚r eine neue 

Kemmler Baustoffe

Viel Platz f•r ein umfangreicheres Sortiment: Im zweiten Bauabschnitt hat Kemmler in 
der Niederlassung N•rtingen-Zizishausen seit Herbst 2009 ein neues Hallenlager er-
baut. Zuvor war bereits die Freilagerfl€che vergrƒ‚ert worden. Insgesamt kann das 
Handelshaus seit Sommer 2010 •ber ein Drittel mehr Lagerfl€che verf•gen.  

Lagerhalle vorbereitet. Seit Winter 2009 
errichtete Kemmler im zweiten Bauab-
schnitt eine 1 500 Quadratmeter groƒe
und zw†lf Meter hohe Halle. Direkt hin-
ter dem Neubau entstand bis zum Som-
mer 2010 ein weiteres, 1 150 Quadrat-
meter umfassendes Freilager.

Im Zuge des Hallenneubaus ist auch 
eine ‚berdachte Be- und Entladezone 
entstanden, die mit dem Auto direkt an-
gefahren werden kann. €Unsere Kund-
schaft muss jetzt nicht mehr vor Wind 
und Wetter ungesch‚tzt im Freien auf 
die Ware warten•, betont H†nig. Den 

Im Zuge des Hallenneubaus ist eine •berdachte Be- und Entladezone (rechts im Bild) 
entstanden. Dort kƒnnen Kunden ihre Waren nun vor Wind und Wetter gesch•tzt ins 
Auto laden. Eine neue Logistiklƒsung mit getrennten Zu- und Abfahrten f•r Kundschaft 
und Lieferanten wird bis zum Jahresende die Bauma‚nahmen abschlie‚en.
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„KAIZEN ist und bleibt f•r mich ein Riesenthema…
Frank Dietzel vom KAIZEN-Beauftragten zum Niederlassungsleiter befƒrdert

in Stammheim auf keinen bestehenden 
Kundenkreis aufbauen. Das Hauptaugen-
merk liegt daher auch nach vier Jahren 
noch immer auf der Neukundengewin-
nung. €Gerade das finde ich allerdings 
sehr interessant•, bekennt Dietzel. 

Trotz der Niederlassungsleitung hat 
Dietzel einen Groƒteil seiner Aufgaben 

als KAIZEN-Beauftragter weiterhin bei-
behalten. €KAIZEN ist und bleibt f‚r 
mich ein Riesenthema•, versichert er.
Als Niederlassungleiter sehe er noch viel 
mehr M†glichkeiten, Verbesserungen ei-
genverantwortlich umzusetzen, freut er 
sich. Dietzel geh†rt auch weiterhin dem 
‚bergeordnet arbeitenden KAIZEN-Ent-
wicklungsteam im Fachhandel an.

Der geb‚rtige Sindelfinger studierte 
1997 bis 2002 an der Fachhochschule 
N‚rtingen Betriebswirtschaftslehre mit 
den Vertiefungsf„chern Logistik, Con-
trolling und Industriebetriebslehre. Da-
nach ging er als Trainee zu €Aldi S‚d• 
und arbeitete bis 2004 als Bereichsleiter 
f‚r den Discounter in Rheinlandpfalz. 
Aus privaten Gr‚nden zog es Dietzel 
danach wieder zur‚ck nach Sindelfin-
gen. 

Zwei Jahre lang versuchte er, eine 
Nachfolgel†sung f‚r das elterliche S„ge-
werk auf die Beine zu stellen. Aus be-
triebswirtschaftlichen Gr‚nden musste er 
das Unternehmen schlieƒlich stilllegen. 
F‚r seinen Einstieg als KAIZEN-Beauf-
tragter bei Kemmler qualifizierte Dietzel 
nicht zuletzt seine Diplomarbeit, die das
Qualit„tsmanagement in der Logistik
zum Gegenstand hat. Bereits w„hrend 
seiner Studienzeit hatte Dietzel ‚brigens 
in der B†blinger Niederlassung als Lkw-
Fahrer gejobbt.

F•r den neuen Niederlassungsleiter in 
Stuttgart-Stammheim, Frank Dietzel, 
liegt das Hauptaugenmerk auf der Neu-
kundengewinnung. 

Stammheim. Nur vier Jahre nach 
seinem Eintritt als KAIZEN-Be-
auftragter hat Frank Dietzel zum   
1. April 2010 die Leitung der Nie-
derlassung in Stuttgart-Stamm-
heim •bernommen: „Das ist eine 
Herausforderung, •ber die ich  
sehr gl•cklich bin…, kommentiert 
er den Karrieresprung.

Dietzel folgte als Niederlassungslei-
ter in Stammheim Antonio Serra nach, 
der in derselben Funktion nach Aalen ge-
wechselt ist. Als ihm das Angebot im Fe-
bruar €total ‚berraschend• unterbreitet 
wurde, sagte Dietzel sofort zu. Der 32-
J„hrige war seit Juli 2006 KAIZEN-Be-
auftragter bei Kemmler in Fellbach. Ne-
ben dieser T„tigkeit hat er 2008 ‚ber ein 
halbes Jahr hinweg die neue Fliesenaus-
stellung in der dortigen Niederlassung 
erfolgreich projektiert und aufgebaut …
angefangen von der Renovierung der 
R„ume bis hin zur Einarbeitung der heu-
te vier Mitarbeiter.

€In Stammheim sind wir in einen be-
stehenden Markt eingedrungen. Wir ha-
ben hier ein heftig umk„mpftes Umfeld 
mit starker Konkurrenz•, fasst Dietzel 
die besondere Herausforderung am 2006 
neu gegr‚ndeten Standort im Westen 
Stuttgarts zusammen. Kemmler konnte 

Schlusspunkt der zweij„hrigen Umbau-
und Erweiterungsphase soll bis Ende des 
Jahres die Einf‚hrung eines neuen Lo-
gistikkonzepts setzen. Geschaffen wer-
den wird eine neue Zufahrtsregelung, die 
den Kunden- vom Lieferantenverkehr 
abkoppeln wird. Gegenseitige Behinde-
rungen werden dann der Vergangenheit 
angeh†ren.

Kemmler Baustoffe

Nach dem umfangreichen Lageraus-
bau blickt das F•hrungsteam in N•rtin-
gen optimistisch nach vorne (von links): 
Torsten Rƒhm (Abteilungsleiter Garten-

bau; vorne), Rene Heuchling (Abtei-
lungsleiter Ausbau), Niederlassungs-

leiter Thomas Hƒnig, Dieter Kraft (Ab-
teilungsleiter Dachbau), Lars Merkle 

(Abteilungsleiter Hochbau), Bernd Rƒ-
schel (Abteilungsleiter Fliese) und Hans 

Wagner (Abteilungsleiter Tiefbau).
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Joachim Thiel •bernimmt Niederlassung Balingen
Nach neun Jahren als Leiter in Oberndorf ergreift er die „Riesenchance…

Balingen. Im ersten Augenblick 
war Joachim Thiel schon sehr 
•berrascht, als ihm die Leitung  
der Niederlassung Balingen im
Sp€therbst 2009 angeboten wurde. 
Seine ersten Gedanken galten da-
her auch nicht der neuen Heraus-
forderung, sondern viel mehr   
„seiner… alten Niederlassung in 
Oberndorf. Die hatte er 2001 •ber-
nommen und seither mit viel 
Herzblut ausgebaut.

€Ich wusste sofort, dass Balingen f‚r 
mich eine Riesenchance bedeutet•, sagt 
Joachim Thiel. Immerhin z„hlt diese 
Niederlassung zu den groƒen Kemmler-
H„usern, und mit Oberndorf hatte der 
49-j„hrige Kaufmann bislang eine der 
kleineren Niederlassungen gef‚hrt. Sei-
ne Freude war anfangs trotzdem etwas 
getr‚bt: €Die Niederlassung Oberndorf 
liegt mir schon sehr am Herzen•, be-
kennt er, €ich wollte sie in gute H„nde 
abgegeben wissen•.

Mit einem €weinenden Auge• f‚r 
Oberndorf, viel Enthusiasmus und gro-
ƒen Pl„nen wechselte Thiel im M„rz 
2010 an seine neue Wirkungsst„tte. €Ich 
sehe enorme Chancen in Balingen. Das 
ist ein Standort, wie man ihn sich sch†-
ner nicht w‚nschen kann•, kommentiert
er nach einer reibungslosen ‡bergabe.
Balingen sei eine €ganz andere Gr†ƒen-
ordnung•. Vor allem aber die Lage sei 
fantastisch.

Als gr†ƒter Baustoff-Fachh„ndler im 
Landkreis sitze Kemmler €wie die Made 
im Speck• direkt an der B 27 am €Tor 
zu Balingen•. Die ohnehin schon groƒe 
und beeindruckend angelegte Fliesen-
ausstellung soll in den kommenden Jah-
ren eine weitere Aufwertung erfahren. 
€Wir wollen die Fassade †ffnen, damit 
mehr Tageslicht in die Ausstellung 
hineinkommt•, erkl„rt Thiel.

Den wichtigsten Pluspunkt stellt f‚r 
den neuen Niederlassungsleiter aber die 
€gute und erfahrene Mannschaft• dar …
auch wenn mit seinem Nachfolger in 
Oberndorf, Stefan Bechtold, ein starker 
Mann im Ausbau gegangen ist. Ihm 
folgt als neuer Abteilungsleiter der erst 
26 Jahre alte Eugen Keller nach. Thiel 

lobt dessen Engagement und die mutige 
Bereitschaft, im noch jungen Alter ei-
nen solchen Posten zu ‚bernehmen.

Joachim Thiel ist seit 27 Jahren Mit-
arbeiter in der T‚binger Unternehmens-
gruppe Kemmler. Von 1983 bis 1986 ab-
solvierte er in der Donaueschinger Nie-
derlassung eine Ausbildung zum €Groƒ-
und Auƒenhandelskaufmann•. Zu Be-
ginn der 90er Jahre wurde er dort zum 
Leiter der Logistik und Versandabtei-
lung bef†rdert. 1996 ‚bernahm er die
Leitung der Gartenbauabteilung in Do-
naueschingen, ehe er 2001 als Niederlas-
sungsleiter nach Oberndorf wechselte. 

Balingen. Mit Bernd Rinn hat der 
dienst€lteste Niederlassungsleiter 
der „Kemmler Baustoffe GmbH… 
nach 38 Jahren an der Spitze des 
Balinger Handelshauses das Ru-
der aus der Hand gelegt. Der 65-
J€hrige war rekordverd€chtige 47 
Arbeitsjahre f•r die Unterneh-
mensgruppe Kemmler t€tig. 

Insgesamt brachte es Bernd Rinn so-
gar auf 50 Berufsjahre. Ein Jahr nach 
Abschluss seiner kaufm„nnischen Aus-
bildung ist er mit nur 18 Jahren als Buch-
halter in die T‚binger Niederlassung von 
Kemmler gewechselt. Ende der 60er Jah-
re bekam der fleiƒige, junge Mitarbeiter 
seine groƒe Chance. Peter Kemmler stell-
te Rinn die F‚hrung einer eigenen Nie-
derlassung in Aussicht. Stationen im 
Ein- und Verkauf bereiteten ihn auf die 
groƒe Aufgabe vor. 1972 ‚bertrug man 
dem erst 27-J„hrigen die Leitung der neu
errichteten Niederlassung in Balingen.

In 38 Jahren baute Rinn den Balinger 
Standort konsequent zu einem der wich-

Rekordverd€chtiges Arbeitsleben
Bernd Rinn geht nach 50 Berufsjahren in den Ruhestand  

„Das ist ein Standort, wie man ihn sich 
schƒner nicht w•nschen kann…, freut 
sich der neue Balinger Niederlassungs-
leiter Joachim Thiel.

Bernd Rinn war 38 Jahre lang Leiter 
der Balinger Niederlassung, die er zur 
grƒ‚ten im Landkreis ausgebaut hat.

tigsten Kemmer-H„user und zum gr†ƒ-
ten Baustoff-Fachh„ndler im Landkreis 



Seite 31
kemmler aktuell                                                                                                                 Jubil€umsausgabe

Stefan Bechtold wird neuer Niederlassungsleiter
Der Verkaufsexperte war bislang Abteilungsleiter f•r den Ausbau in Balingen

Oberndorf. Gleich in seinem  
ersten Jahr als Niederlassungs-
leiter in Oberndorf steht Stefan
Bechtold vor gro‚en Aufgaben.
Seit M€rz tr€gt der 43-J€hrige die 
Verantwortung f•r das Kemmler-
Haus. Zuvor war Bechtold neun 
Jahre als Abteilungsleiter f•r den 
Ausbau in Balingen t€tig.

Mit dem Abriss alter Geb„udeteile 
auf dem Nachbargrundst‚ck soll … so die 
Planungen … mittelfristig in der Kemm-
ler-Niederlassung der Neckarstadt Platz 
f‚r eine Erweiterung und den Neubau ei-
ner Lagerhalle geschaffen werden. Als 
Ziele hat sich der Verkaufsexperte Bech-
told eine weitere Optimierung des La-
gers sowie eine Steigerung von Umsatz, 

Kemmler Baustoffe

Durch das Erreichen des Ruhestandsalters von Bernd Rinn (links) kam im Fr•hjahr 2010 ein Personalkarussell zwischen Balingen 
und Oberndorf in Gang. Rinn der fast vier Jahrzehnte die Niederlassung in Balingen gef•hrt hatte, machte den Weg frei f•r Joachim 
Thiel (Mitte). Der war seit 2001 Niederlassungsleiter in Oberndorf und wechselte im M€rz in die gleiche Position nach Balingen. 
Nachfolger von Thiel in Oberndorf wurde Stefan Bechtold (rechts), der zuvor Abteilungsleiter f•r den Ausbau in Balingen war.

Rohertrag und Handelsspanne in allen 
Bereichen der Oberndorfer Niederlas-
sung gesetzt. 

€Wir werden auch unsere Pr„senz im 
Kinzigtal weiter ausbauen•, plant Bech-
told. Groƒes Potential sieht er im jungen 
Oberndorfer Team. €Ich habe hier sehr 
leistungsbereite Mitarbeiter um mich he-
rum•, freut er sich. Obwohl der neue 
Niederlassungsleiter mit seiner Familie 
in Balingen wohnen bleibt, kehrt er 
durch die Bef†rderung sozusagen zu sei-
nen Wurzeln zur‚ck: €Ich bin in Rott-
weil geboren. Damit ist Oberndorf f‚r 
mich mehr Heimat als Balingen•, ver-
sichert Bechtold.

aus. Wie gewaltig der Baustoff- und Flie-
senfachhandel gewachsen ist, zeigen 
schon allein die Mitarbeiterzahlen. 1972
hatte Rinn zehn Mitarbeitern, bei seinem 
Abschied waren es 64. Die Fliesenaus-
stellung ist von 120 auf heute rund 2000 
Quadratmeter angewachsen. Zugleich 
hat sich das Sortiment auf weit mehr als 

2 000 Fliesen verzehnfacht. 
Bedeutende Abschnitte beim Ausbau 

des Standorts in Balingen leiteten 1976 
die Erweiterung der Fliesenabteilung, in 
den 80er Jahren die Einrichtung eines 
Fliesen-Supermarkts und 2001 der meh-
rere Millionen Mark teure Um- und Neu-
bau der Fliesenausstellung ein. 1986 

wurde Rinn in die Gesch„ftsf‚hrung des 
Gesamtunternehmens berufen. 

Mit dem Stabwechsel an der Spitze 
der Balinger Niederlassung wechselt 
Rinn jedoch nicht vollst„ndig in den Ru-
hestand. Als €‡bergangsaufgabe• soll er 
die Kalkulation in der Baustoff-Han-
delsgruppe auf Vordermann bringen.

Als neuer Niederlassungsleiter in Obern-
dorf will Stefan Bechtold Umsatz, Roher-
trag und Handelsspanne steigern.
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Serras Weg f•hrt von Stammheim nach Aalen
Mit viel Erfahrung und dem erfolgreichen „Fellbacher-System… im Hinterkopf

Kemmler Baustoffe

€Mein eigentliches Berufsziel war 
Bauingenieur•, erinnert sich Bechtold. 
Nach der erfolgreich abgeschlossenen 
Mittleren Reife hat er mit einer Mau-
rerlehre zuerst einmal ein Bauhandwerk 
gelernt. W„hrend der Bundeswehrzeit 
orientierte er sich beruflich um. €Mich 
hat die M†glichkeit der Aus- und Weiter-
bildung bei der Bundeswehr gereizt•, er-
z„hlt er. Bechtold verpflichtete sich als 
Zeitsoldat f‚r vier Jahre, wurde Unter-
offizier und absolvierte berufsbegleitend 
zuerst den gepr‚ften Betriebsassistenten 
des Handwerks und setzte anschlieƒend 
noch den Betriebswirt des Handwerks 
oben drauf. 

€Mit der kaufm„nnischen Ausbildung 
habe ich die Basis f‚r meinen heutigen 
Job gelegt•, ist sich Bechtold sicher. Mit 
der doppelten Qualifikation als Maurer 
und Betriebswirt hatte seine Blindbewer-
bung bei Kemmler sofort Erfolg. Zum 
Jahresbeginn 1992 stieg er in den Auƒen-
dienst im Hochbau der Balinger Nieder-
lassung ein. €Zu Beginn war das ein har-
tes Brot•, erinnert sich Bechtold. Dank 
seines Mentors G‚nter M‚nsinger, dem 
damaligen Hochbau-Spartenleiter, stell-
ten sich die Erfolge aber schnell ein.

2001 bekam Bechtold mit der Abtei-
lungsleitung im Ausbau mehr Verant-
wortung ‚bertragen. €Ich musste mich in 

diesen Baustoffbereich neu einarbei-
ten•, erz„hlt er. Unterst‚tzung erhielt er 
von Bernd Rinn, der etwa zur gleichen 
Zeit die Bereichsleitung f‚r die gesamte 
Handelsgruppe im Ausbau ‚bernommen 
hatte.

€Ich habe viel von seiner Denkweise 
und Philosophie gelernt•, ist Bechtold 
ihm heute noch dankbar. Bei der ersten 
€Tour de Kemmler• im Jahr 2003 siegte 
Bechtolds Team in der Ausbauwertung. 
€Dass man mir jetzt die Leitung der 
Niederlassung in Oberndorf angeboten 
hat, sehe ich als Best„tigung meiner Ar-
beit als Abteilungsleiter an. Das hat 
mich sehr gefreut•, sagt Bechtold.

Die mehr als 1500 Quadratmeter um-
fassende Fliesenausstellung und den B‚-
robereich hat Kemmler daraufhin von 
Grund auf saniert. €Jetzt geht es vor al-
lem darum, die Standards aus den ande-
ren Kemmler-H„usern, das Kemmler-
Denken und KAIZEN in Aalen noch 
st„rker zu verankern •, betont Serra. F‚r 
die Zukunft sieht der neue Niederlas-
sungsleiter viele Chancen f‚r weiteres 
Wachstum. €Wir haben in Aalen ein rie-

siges Einzugsgebiet•, sagt er. Mit aktu-
ell 43 Mitarbeitern kann Serra auf ein 
schlagkr„ftiges Team zur‚ckgreifen.

€Die Arbeit am Bau hat mich schon 
immer fasziniert. Zu Schulzeiten wollte 
ich Bautechniker oder Architekt wer-
den•, blickt der 1969 in Schorndorf ge-
borene Serra zur‚ck. Direkt nach der 
Mittleren Reife absolvierte er in Stutt-
gart-Bad Cannstatt eine Maurerlehre. 
Kemmler war damals einer der Lieferan-
ten seines Ausbildungsbetriebs. Die Fir-
ma gefiel Serra und so bewarb er sich 
dort direkt nach der erfolgreich abge-
schlossenen Maurerlehre f‚r eine zwei-
te, diesmal eine kaufm„nnische Lehre.

€Diese Ausbildung hat mir viel mehr 
Spaƒ gemacht. Ich kannte die meiste Wa-
re bereits aus meiner Zeit als Maurer 
und entdeckte, dass der Verkauf genau
mein Ding war•, erinnert er sich. Der 
ausgelernte €Groƒ- und Auƒenhandels-
kaufmann• arbeitete zun„chst drei Jahre 
als Fachberater im Gartenbau in Fell-
bach. Dann ‚bernahm er dort nacheinan-
der mehrere Abteilungsleitungen.

€Der Erfolg hat mich immer weiter-
getragen•, sagt Serra. Die Abteilungen 
wurden gr†ƒer, die Verantwortung eben-
falls. Nach dem Tiefbau wechselte Serra 
in €sein Metier•, den Hochbau. Von 
2003 bis 2006 war er mit dem Ausbau 
dieser Abteilung verantwortlich. Parallel 
dazu war er als erster KAIZEN-Um-
setzer in Fellbach t„tig. 2006 wurde ihm 
die Leitung der neu gegr‚ndeten Nieder-
lassung in Stuttgart-Stammheim ange-
tragen.

Antonio Serra hat •ber vier Jahre hin-
weg die Neugr•ndung in Stuttgart-
Stammheim erfolgreich aufgebaut. Seit 
April 2010 ist er der neue Mann an der 
Spitze der Niederlassung in Aalen.

Aalen. F•nf Jahre nach der     
‡bernahme soll die Niederlas-
sung in Aalen noch st€rker in die 
Kemmler-Gruppe hineinwachsen. 
Als neuer Niederlassungsleiter hat 
Antonio Serra im April 2010 diese 
Aufgabe in der Limesstadt in An-
griff genommen. Seit 2006 hatte
Serra die Niederlassung Stutt-
gart-Stammheim erfolgreich
aufgebaut.

€Stammheim war eine einmalige 
Chance und meine Bew„hrungsprobe•, 
betont der mit seiner Familie in Urbach 
bei Schorndorf lebende Serra, €ich habe 
bei Null angefangen und beim Aufbau 
der Niederlassung sehr viel an Erfahrung 
sammeln d‚rfen•. Mit nur zwei Mitar-
beitern hatte er 2006 die Arbeit in der 
Neugr‚ndung im Westen Stuttgarts auf-
genommen, bei seinem Abschied, vier 
Jahre sp„ter, waren es 20.  

Mit dem Wissensschatz aus Stamm-
heim und dem, wie es Serra nennt, er-
folgreichen €Fellbacher-System• im Hin-
terkopf ging der 41-J„hrige seine neue 
Aufgabe in Aalen an. €Ich m†chte die 
Niederlassung dort st„rker auf Kemmler-
Niveau bringen und weiter ausbauen•, 
hat er das Ziel fest im Blick. 2005 hatte 
die Unternehmensgruppe Kemmler die 
schon damals gr†ƒte Fliesen- und Bau-
stoff-Fachhandlung Aalens aus einer In-
solvenz heraus von einem Mitbewerber 
‚bernommen. 
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Herrenberg. Gebannt starrt Rainer 
Braitmaier auf den Kilometerz€h-
ler. Ein paar Momente noch, dann 
springt die Anzeige um - 1 000.  
Am liebsten h€tte der Herrenber-
ger einen Luftsprung gemacht,   
die Arme in die Hƒhe gerissen.

Was man eben so macht, wenn die 
pure Freude aus einem herausbricht. Der 
50-J„hrige hat sich solche Sperenzchen 
verkniffen. Nicht nur, weil er ein beson-
nener Typ ist. Das Cockpit eines Segel-
flugzeuges bietet einfach nicht den not-
wendigen Raum, um ein Freudent„nz-
chen aufzuf‚hren. "Ich habe nat‚rlich im 
Funk kurz gejubelt", erz„hlt Braitmaier 
und strahlt bei der Erinnerung an den 
Moment ‚ber Namibia. Dann konzen-
trierte sich der Flieger des Flugsport-
vereins Herrenberg wieder ganz auf die 
restliche Distanz seines mit 1 086 Kilo-
metern bisher l„ngsten Fluges und auf 
die Landung auf dem Flugplatz Bitter-
wasser.

1086,16 Kilometer † damit hat sich 
der Niederlassungsleiter eines Baustoff-
handels einen lang gehegten Traum er-
f‚llt. Und nicht nur einen Platz in den 
Annalen des FSV Herrenberg gesichert. 
Im Verein ist der Ausbildungsleiter der 
Erste, der die 1000-Kilometer-Marke 
geknackt hat, weltweit ist das nur einem 
ganz geringen Prozentsatz der aktiven 
Segelflieger verg†nnt.

Am 25. Dezember ist Rainer Brait-
maier aufgebrochen, sein Projekt in die 
Tat umzusetzen. Eine Art Geburtstags-
geschenk zum 50., den der passionierte 
Flieger am Dreik†nigstag feierte. Den 
Weg in die namibische Hauptstadt 
Windhoek legte er freilich mit einer mo-
torisierten Passagiermaschine zur‚ck. 
Rund zweieinhalb Stunden lang wird der 
Deutsche im Jeep beim rund 170 Kilo-
meter langen Ritt ‚ber die Schotterpis-
ten abseits der Zivilisation durchger‚t-
telt, dann kommt mitten in der Kalahari-
W‚ste s‚dlich von Windhoek das Segel-
fliegerparadies Bitterwasser in Sicht-
weite. Das Kribbeln wird st„rker, die 
Vorfreude steigt.

Bitterwasser ist bereits seit 1960 
unter dem Namen Diamantenfarm bei 
Fliegern bekannt. Peter Kayssler, der 
ehemalige Besitzer der Bitterwasser-

farm, war ein begeisterter Segelflieger. 
Schweizer und Deutsche haben in der 
Folge daf‚r gesorgt, dass der Ort zu ei-
nem Segelflug-Mekka geworden ist. In 
den vergangenen Jahren sind in Bitter-
wasser in der Flugsaison zwischen No-
vember und Januar die meisten regis-
trierten Fl‚ge mit einer Distanz von mehr 
als 1000 Kilometern absolviert worden.

Rainer Braitmaier h„lt sich nach der 
Ankunft nicht lange damit auf, die Farm 
zu erkunden. Es hat Rinder und Schafe, 

Rainer Braitmaiers Traum vom ersten Tausender 
Herrenberger Niederlassungsleiter absolviert Rekordflug in der W•ste

Gem‚sebeete. €Die versorgen sich dort 
selbst•, hat Braitmaier festgestellt. Er 
bezieht seine kleine Blechh‚tte mit 2,50 
Metern Durchmesser und macht sich auf 
den Weg zur Piste. Er will das Flugzeug 
sehen, mit dem er in den kommenden 
Tagen in den Himmel steigen wird. Ein 
Flieger aus M‚hlacker hat ihm seinen 
€Vogel• vermietet. €Es w„re viel zu auf-
wendig, ein Flugzeug des Vereins mit-
zunehmen•, sagt Braitmaier. 

Die Maschine ist auf dem Seeweg 
nach Afrika gekom-
men. In Deutschland 
wurde das Ger„t zer-
legt und nach sechs 
Wochen im Container 
in Bitterwasser wieder 
zusammengebaut. Al-
les sitzt an der richti-
gen Stelle. Die Ein-
weisung am Boden 
und in der Luft bringt 
Braitmaier so schnell 
wie m†glich hinter 
sich. Schlieƒlich will Nach 8 Stunden und 36 Minuten landet Rainer Braitmaier.

Nur ein geringer       
Prozentsatz aller Se-
gelflieger auf der Welt 
ist mit der Kraft der 
Thermik weiter als         
1 000 Kilometer ge-
flogen. Auch f•r den 
passionierten Segel-
flieger Rainer Brait-
maier war dies lange 
Zeit ein Traum. Kurz  
vor seinem 50. Ge-
burtstag brach der 
Herrenberger Nieder-
lassungsleiter im ver-
gangenen Winter nach 
Afrika auf, um im Flie-
gerparadies Bitterwas-
ser inmitten der Kala-
hari-W•ste den Ver-
such zu wagen. Am 8. 
Januar 2009, zwei Ta-
ge nach seinem runden 
Geburtstag, klappte    
das Kunstst•ck, und 
Rainer Braitmaier      
flog 1 086,16 Kilo-
meter an einem St•ck 
durch den afrikani-
schen Himmel.

Kemmler Baustoffe
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er am n„chsten Tag richtig durchstarten.
Auf diesen Moment hat sich Rainer 

Braitmaier akribisch vorbereitet. T„gli-
ches Joggen, auf langen Fl‚gen hat er 
ausgetestet, was er seinem K†rper zu-
muten kann. Denn die Langstrecken in 
Namibia sind strapazi†s. Wenn das 
Thermometer am Boden ‚ber 35 Grad 
Celsius anzeigt, wird es im geschlosse-
nen Flieger schnell 60 bis 70 Grad 
warm. €Wenn die Haube geschlossen 
ist, muss man sehen, dass man schnell in 
die Luft kommt•, erz„hlt Braitmaier. 
Und den Sauerstoff sollte man nicht ver-
gessen. Denn in Namibia kratzen die Se-
gelflieger an der Marke von 5 000 H†-
henmetern. €Ab einer H†he von 3 500 
Metern wird der Sauerstoff angelegt•, 
erkl„rt der Profi. So hoch kommt man in 
Deutschland nicht hinaus. €Bei uns sind 
nur Fl‚ge bis 3 000 Meter erlaubt•, weiƒ 
Braitmaier.

Und noch etwas m‚ssen die Flug-
sportler in den Weiten Namibias beach-
ten. €Bei einer Auƒenlandung kann es 
schon mal vorkommen, dass man erst 
am n„chsten Tag geholt wird•, sagt Rai-
ner Braitmaier. Deshalb ist eine Not-
ausr‚stung im Flieger ‚berlebenswich-
tig. Dazu geh†ren ausreichend Wasser, 
das Handy, eine Taschenlampe, eine 
Decke und nat‚rlich ein wenig Proviant. 
€Auƒerdem l„sst man f‚r den Fall der 
F„lle immer Wasser in den Tragfl„-
chen•, erz„hlt der Herrenberger. Wie das 
nach ein paar Tagen schmeckt, kann sich 

jeder vorstellen. Braitmaier war froh, 
dass er nicht auf diese Reserven zur‚ck-
greifen musste.

Und auch mit den europ„ischen 
Wetterkenntnissen kommt man in Afrika 
nicht weit. €Die Thermik ist v†llig an-
ders. Ein Hoch dreht links statt rechts 
herum•, erkl„rt Braitmaier, den vor allen 
Dingen die fantastische Fernsicht fas-
ziniert hat. Bei Wolkenthermik habe 
man 150 bis 200 Kilometer weit sehen 
k†nnen, bei Blauthermik sogar bis 400 
Kilometer weit.

Die anderen faszinierenden Facetten 
Namibias … die W‚ste, die wilden Tie-

re, die Menschen 
† hat Braitmai-
er auch gesehen. 
Viele wunder-
sch†ne Fotos hat 
er geschossen. 
Und doch ragen 
diese Eindr‚cke 
nicht an das 
Fliegen heran. 
Vom ersten Tag 
an nahm der 
Herrenberger die 
1 000-Kilometer-
Marke ins Vi-
sier. Immer wie-
der ging es am 
sp„ten Vormit-
tag bei einset-
zender Thermik 
in die Luft. €Man 
merkt dann sehr 
schnell, ob das 
etwas wird•, sagt
Braitmaier. Ist
die Geschwin-
digkeit auf den 
ersten Kilome-

tern zu gering, l„sst sich das groƒe Ziel 
nicht mehr erreichen. Denn den Fliegern 
sind zeitliche Grenzen gesetzt. €So ge-
gen 19.40 Uhr ist Deadline•, weiƒ Brait-
maier. Schlagartig wird es dunkel, an ei-
ne sichere Landung ist danach nicht 
mehr zu denken, der Flugplatz ist nicht 
beleuchtet. €Wenn man ein paar Minu-
ten zu sp„t ist, dann wird die Piste mit 
den Scheinwerfern von Autos ausge-
leuchtet. Wer aber 25 Minuten sp„ter 
reinkommt, der hat Pech gehabt.• Brait-
maier riskierte es gar nicht erst. Seine 
oberste Pr„misse ist die Sicherheit. €Ich 
trage schlieƒlich auch Verantwortung 
f‚r meine Familie•, sagt er.

Am 8. Januar, zwei Tage nach sei-
nem Geburtstag, war es dann so weit f‚r 
Braitmaier. €Im Prinzip habe ich es schon 
morgens gemerkt, dass er klappen wird", 
erinnert er sich. Fr‚h auf dem Flug 
kreuzte sich sein Weg mit dem zweier 
Flieger aus Norddeutschland, mit denen 
er schon in den Tagen zuvor unterwegs 
gewesen war. €Wir haben uns in der 
Luft kennengelernt und uns dann gegen-
seitig geholfen. Man hat einfach eine 
bessere Ausbeute im Teamflug•, erkl„rt 
Braitmaier. Erwischt ein Flieger die 
richtige Thermik, heften sich die ande-
ren an seine Fl‚gel. ‡ber Funk tauschen 
sich die Piloten aus. €Nur das N†tigste. 
Es wird wenig gequasselt.• Zu viele 
Worte zerst†ren das Naturerlebnis. 
Quatschen kann man sp„ter am Boden 
bei dem einen oder anderen Bier. Und 
den Jubelsprung, der bei der 1 000-Me-
ter-Marke im Cockpit nicht m†glich 
war, den hat Rainer Braitmaier nach der 
Landung in Bitterwasser selbstverst„nd-
lich nachgeholt. 
(Text von Robert Stadthagen, erschienen 
im G€uboten am 24. Januar 2009)

Ein Blick aus dem Hochleistungssegler auf den Flugplatz in einer ausgetrockneten 
„Pfanne…. Rechts sind die Landebahn und die Farm mit den Unterk•nften zu sehen.

Die Statistik des Rekordflugs •ber der afrikanischen Kalahari-
W•ste zeugt vom gro‚en Abenteuer des Rainer Braitmaier. 

Kemmler Baustoffe
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Betriebsausflug an den Kemmler-Stammsitz
In Diedorf hat sich seit der Beteiligung von Kemmler einiges getan

T•bingen. Im Fr•hjahr 2008        
hat sich Kemmler an dem schw€-
bisch-bayerischen Familienbetrieb
„Weber Baustoffzentrum… in Die-
dorf bei Augsburg beteiligt. Seit-
her sind beide Unternehmen im-
mer st€rker zusammengewach-
sen. Ende April f•hrte ein Betriebs-
ausflug Teile der Weber-Beleg-
schaft erstmals  zu einem Besuch 
in die Kemmler-Stadt.

€T‚bingen ist wunderbar•, schw„rm-
te nicht nur Ulrich Oberl„nder, der Vor-
sitzende der Gesch„ftsf‚hrung der Die-
dorfer Baustoff-Fachhandlung, von den 
Reizen der Neckarstadt. Nach einem er-
lebnisreichen Tag mit einer F‚hrung 
durch die Altstadt und Betriebsbesichti-
gungen des Kemmler-Stammsitzes und 
von Beton Kemmler waren sich alle Be-
sucher aus der fernen bayerischen Nie-
derlassung mehr als einig: Die Universi-
t„tsstadt ist eine Reise wert.

Nach zweist‚ndiger Anfahrt hatte 
Dr. Marc Kemmler die Ausfl‚gler am 
Morgen pers†nlich bei einem kleinen 
Imbiss in den R„umen der T‚binger 
Niederlassung willkommen geheiƒen. 
Kemmler referierte in einem lebendigen 
Vortrag ‚ber die 125-j„hrige Unterneh-
mensgeschichte und ‚berreichte jedem 
Mitarbeiter eine Ausgabe des gerade 
frisch erschienenen Kemmler-Buchs.
Danach lieƒ er es sich nicht nehmen, die 
Diedorfer den ganzen Tag ‚ber zu be-
gleiten. 

Bei der Besichtigung der T‚binger 
Niederlassung zeigten sich die Mitar-
beiter vor allem von der groƒen Fliesen-
ausstellung und der Ladestraƒe im Lager 
schwer beeindruckt. In T‚bingen-Hir-
schau besuchte die Gruppe anschlie-
ƒend bei Beton Kemmler die Produktion 
und die gr†ƒte Garagenausstellung 
Deutschlands. Zum Mittagessen in der 
Altstadt leisteten Marc Kemmlers Ehe-
frau Annette und Seniorchef Peter 
Kemmler den Diedorfern Gesellschaft. 

Ein weiterer H†hepunkt folgte am 
Nachmittag mit einer F‚hrung durch die 
historische T‚binger Altstadt und hinauf 
zum Schloss Hohent‚bingen. €Unser 
Tagesausflug war absolut gelungen•, be-
dankte sich Ulrich Oberl„nder, €am 

men wurde im Jahr 1914 gegr‚ndet und 
gilt in der Region Augsburg als €Platz-
hirsch• im Baustoff-Fachhandel. Ge-
f‚hrt wird der Familienbetrieb in der drit-
ten Generation gemeinsam von Ulrich 
Oberl„nder und dessen Frau Gerlinde.

€Es hat sich einiges getan seit 2008. 
Kemmler hat uns viele Vorteile ge-

T•bingen ist eine sehenswerte Stadt, die sich vor Augsburg keineswegs zu verstecken 
braucht. Die Mitarbeiter des zur Unternehmensgruppe Kemmler gehƒrenden „Weber 
Baustoffzentrums… aus Diedorf waren beim ersten Besuch des Kemmler-Stammsitzes 
im April durchweg begeistert vom Flair der Neckarstadt.

Marc Kemmler lie‚ es sich nicht nehmen, die G€ste aus Diedorf einen ganzen Tag 
lang persƒnlich zu begleiten. Wie hier in der Garagenausstellung bei Beton Kemmler 
versorgte der Gesch€ftsf•hrende Gesellschafter der Unternehmensgruppe seine baye-
rischen Mitarbeiter mit wissenswerten Informationen aus erster Hand.

liebsten w‚rden wir bald wieder vorbei-
schauen•.

Seit 2008 h„lt die T‚binger Unter-
nehmensgruppe Kemmler eine 50-Pro-
zent-Beteiligung an der zehn Kilometer
westlich der Fuggerstadt Augsburg gele-
genen Baustoff-Fachhandlung. Das wirt-
schaftlich gesunde Traditionsunterneh-
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Sehr beeindruckt zeigten sich die Mitarbeiter der Diedorfer Niederlassung von den Ausma‚en des Betonfertigteilewerks in T•-
bingen-Hirschau (Foto links). Beim Empfang am Stammsitz von Kemmler erfuhren die G€ste viele interessante Dinge •ber die Un-
ternehmensgruppe. Aufmerksam lauschten sie den Erl€uterungen auf dem Dachbalkon des Verwaltungsgeb€udes (Foto rechts). 

Einer der Hƒhepunkte des eint€gigen Betriebsausflugs der Diedorfer Niederlassung war eine gef•hrte Tour durch die Altstadt bis hi-
nauf zum Schloss Hohent•bingen. Vor dem wuchtigen Tor stellten sich die Teilnehmer der samst€glichen Exkursion zum Gruppen-
bild auf. Ganz links ist Gustav Bucher zu sehen, der bislang Abteilungsleiter f•r den Hochbau in der Nie-derlassung Donaueschin-
gen war und seit dem Sommer als Stellvertreter von Ulrich Oberl€nder mit Zust€ndigkeit f•r Vertrieb und Personal in die Gesch€fts-
leitung des „Weber Baustoffzentrums… gewechselt ist. Neben ihm Gerlinde Oberl€nder, die ebenfalls Mitglied der Gesch€ftleitung ist.

bracht•, res‚miert Oberl„nder die positi-
ve Entwicklung der letzten beiden Jahre. 
Auch nach der Eingliederung als 21. 
Niederlassung in das starke Kemmler-
Handelsnetzwerk ist Weber weiterhin 
ein eigenst„ndiges Unternehmen geblie-
ben. Oberl„nder, der die bis dahin offene 
Nachfolgereglung des Familienunter-
nehmens durch den Verkauf der Ge-
sch„ftsanteile an Kemmler endg‚ltig ge-
regelt hat, sieht die Marktstellung nach 
der Beteiligung vor allem im Fliesenbe-
reich deutlich gest„rkt.

€Wir haben unser Angebot an Bo-
den- und Wandbel„gen verdoppelt und 
auf Kemmler-Niveau ausgebaut•, betont 
er. Ein neuer Fliesensupermarkt ist be-
reits fertig gestellt, eine lange geplante, 
neue Fliesenausstellung befindet sich im 
Bau. Weber hat auƒerdem eine neue La-
gerhalle errichtet und seine Lieferf„-
higkeit selbst f‚r ausgefallene Produkt-
w‚nsche durch eine Einbindung in die 
Kemmler-Logistik erheblich verbessert. 
Im starken Wettbewerb mit der Konkur-
renz in der Region Augsburg konnte die 

75 Mitarbeiter starke Baustoff-Fach-
handlung so weiter Boden gutmachen.

Nicht zuletzt ist die Diedorfer Nie-
derlassung seit dem Sommer auch per-
sonell n„her an Kemmler ger‚ckt. Mit 
Gustav Bucher ist ein erfahrener Abtei-
lungsleiter, der bislang den Hochbau in 
Donaueschingen gef‚hrt hat, Mitglied 
der Gesch„ftsleitung der Firma €Weber 
Baustoffzentrum• geworden. Bucher ist 
Stellvertreter von Ulrich Oberl„nder mit 
Zust„ndigkeiten f‚r den Vertrieb und 
das Personal.
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T•bingen. In der 125-j€hrigen Ge-
schichte legte das T•binger Fami-
lienunternehmen Kemmler schon 
immer viel Wert auf die Ausbil-
dung des eigenen Nachwuchses. 
Hunderte von Jugendlichen haben 
in der Unternehmensgruppe bis-
lang einen Beruf erlernt. 2009 er-
k€mpfte sich der Auszubildende 
Tim Schaffner gleich eine ganze 
Reihe von au‚ergewƒhnlichen 
Ehrungen.

€Wir sind sehr stolz auf ihn•, freute  
sich der Gesch„ftsf‚hrende Gesellschaf-
ter Dr. Marc Kemmler angesichts des 
vorbildlichen Abschneidens seines Aus-
zubildenden. Nicht nur, dass der 21-j„h-
rige Reutlinger bereits zum Schuljahres-
ende im Sommer an der Reutlinger 
€Theodor-Heuss-Berufsschule• mit ei-
nem Notenschnitt von 1,2 als Schulbes-
ter in seinem Ausbildungsgang einen 
Preis erhalten hatte. Tim Schaffner be-
stand auch die IHK-Pr‚fung, mit der er 
seine Ausbildung in der T‚binger Nie-
derlassung von Kemmler abschloss, mit 
‚berdurchschnittlichen 94 von 100 m†g-
lichen Punkten. 

Als Belohnung daf‚r konnte er im 
Oktober bei der Bestenehrung der IHK 
Reutlingen einen weiteren Preis aus den 
H„nden von IHK-Pr„sident Eberhard 
Reiff entgegennehmen. Wenige Wochen 
sp„ter schaffte der bescheidene junge 
Mann dann sogar noch den Sprung auf 
die Trib‚ne der Landesbesten. 114 Aus-
zubildende aus den verschiedensten Be-
rufen wurden w„hrend eines Festakts  in 
Mannheim mit dieser seltenen Auszeich-
nung des €Baden-W‚rttembergischen 
Industrie- und Handelskammertages•, 
kurz BWIHK, f‚r ihre Leistungen be-
lohnt. 

Wie hoch diese Ehrung einzusch„t-
zen ist, stellte BWIHK-Pr„sident Bernd 
Bechtold bei der feierlichen Ehrung im 
November in seiner Ansprache klar. Die 
114 Landesbesten im Jahr 2009 stehen 
f‚r mehr als 47 000 junge Menschen aus 
ganz Baden-W‚rttemberg, die ihre Aus-
bildung erfolgreich abgeschlossen ha-
ben. Tim Schaffner war dabei in seinem 
Ausbildungsgang als €Fachlagerist• der 
Beste im Land. 

Doch damit noch nicht genug: Seit 
Oktober kann sich Tim Schaffner auch 
mit der Auszeichnung als €bester Bau-
stoff-Azubi des Jahres 2009• in seiner 
Ausbildungsrichtung schm‚cken. Ver-
liehen wurde ihm dieser Titel von Eu-
ropas gr†ƒter Fachhandelskooperation 
f‚r Baustoffe, Fliesen und Holz, der 
€Eurobaustoff Handelsgesellschaft mbH 
& Co. KG• in Bad Nauheim. Unter den 
mehr als 700 jungen Menschen, die im 
Jahr 2009 in einem der fast 500 in der 
Kooperation zusammengeschlossenen 
Gesellschafterh„usern mit ihren 1 249 
Fachhandelsbetrieben ihre Ausbildung 
beendet haben, z„hlt er auƒerdem zu den 
besten f‚nf. 

Angesichts der bei Kemmler bislang 
beispiellosen H„ufung von Ehrungen f‚r 
einen Auszubildenden zeigte sich nicht 
nur die Ausbildungsleiterin Edeltraud 
Buchta von Kemmler T‚bingen mehr als 
gl‚cklich. €Er ist ein Vorbild f‚r alle 
unsere Mitarbeiter,• w‚rdigte auch der 
T‚binger Niederlassungsleiter J‚rgen 
Blau. Schaffner habe seine Ziele eisern 

Ausbildung als Landesbester abgeschlossen 
Tim Schaffner leistet Vorbildliches und erntet bemerkenswerte Ehrungen

verfolgt und nie aus dem Auge verlor-
en, bis die bemerkenswerten Erfolge er-
reicht waren. 

€So einen Azubi w‚nscht man sich•, 
lobte der f‚r den Praxisteil der Ausbil-
dung zust„ndige Lagermeister Hubert 
Schmid. Schaffner sei in jeder Hinsicht 
vorbildlich, arbeite stets gewissenhaft, 
so gut wie fehlerfrei und sei dazu noch 
sehr kollegial. €Von diesem Kaliber h„t-
te ich gerne noch ein paar Auszubil-
dende mehr•, w‚nschte sich der T‚bin-
ger Lagermeister. Am Stammsitz von 
Kemmler in T‚bingen arbeiten derzeit 
knapp 200 Mitarbeiter, darunter 33 Aus-
zubildende in f‚nf Aubildungsrichtun-
gen.

Tim Schaffner, der seit dem Herbst 
in der Baustoff- und Fliesenfachhand-
lung von Kemmler in T‚bingen eine 
einj„hrige Anschlussausbildung zur 
€Fachkraft f‚r Lagerlogistik• absolviert, 
zeigte sich bescheiden angesichts der 
vielen Auszeichnungen. €Damit hatte 
ich im Traum nicht gerechnet•, l„chelt 
er. 

Herausragende Ehrungen wurden Tim Schaffner aus Reutlingen zum Abschluss seiner 
Ausbildung zum „Fachlageristen… bei der T•binger „Kemmler Baustoffe GmbH… zu 
teil: F•r seine weit •berdurchschnittlichen Pr•fungsleistungen wurde er als IHK-Lan-
desbester und als „bester Baustoff-Azubi des Jahres 2009… in seiner Ausbildungsrich-
tung ausgezeichnet. Auf dem Foto ist Tim Schaffner zusammen mit dem IHK-Pr€siden-
ten Eberhard Reiff und der Ausbildungsleiterin Edeltraud Buchta von Kemmler T•bin-
gen zu sehen. Foto: IHK
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Ein gelungener Auftakt f•r 72 Neu-Azubis 
Unternehmensgruppe h€tte gerne noch mehr Jugendliche ausgebildet

T•bingen. Mit einer weit •ber-
durchschnittlichen Ausbildungs-
quote von 16 Prozent wird die Un-
ternehmensgruppe Kemmler ihrer 
Verantwortung zur Ausbildung 
junger Menschen im neuen Aus-
bildungsjahr wieder mehr als ge-
recht. In den vier Kemmler-Unter-
nehmen lernen aktuell 212 junge 
Erwachsene einen Beruf. 

Gleich am zweiten Tag ihrer Lehrzeit 
waren alle 72 Neu-Azubis der Kemmler-
Gruppe zum €Kennenlerntag• nach T‚-
bingen eingeladen. Ausbildungsleiterin
Edeltraud Buchta und der Leiter der T‚-
binger Niederlassung, J‚rgen Blau, lie-
ferten dem Nachwuchs viele wichtige 
Informationen zum Berufseinstieg. €Es
war ein anstrengender Tag, der von den 
Jugendlichen aber mit Begeisterung auf-
genommen worden ist•, res‚mierte J‚r-
gen Blau, €es war ein gelungener Auf-
takt•.

Das korrekte Benehmen am Arbeits-
platz war ebenso ein Thema wie eine
kurze Einf‚hrung in firmeninterne Be-
sonderheiten.  Ein  kleiner  Rundgang 
durch die Niederlassung, die Anprobe

Stets umlagert vom neugierigen Nachwuchs: Auch au‚erhalb des dicht gedr€ngten 
Programms war die T•binger Ausbildungsleiterin Edeltraud Buchta den ganzen Tag 
•ber mit dem Beantworten der unterschiedlichsten Fragen besch€ftigt. Buchta hatte 
den bereits f•nften „Kennenlerntag… f•r die Neu-Azubis organisiert. 

Unsere Auszubildenden

von Arbeitsbekleidung und ein gemein-
sames Mittagessen waren weitere Pro-
grammpunkte.  €Insbesondere das  ge-
genseitige Kennenlernen der Azubis war 
uns sehr wichtig•, erg„nzt Buchta. €Da 
war es sehr sch†n zu sehen, wie die sich 
anfangs noch fremden Auszubildenden 

aus den unterschiedlichen Kemmler-Un-
ternehmen im Laufe des Tages zusam-
menfanden.•

Im aktuellen Ausbildungsjahr ist die 
Zahl der Jugendlichen, die in der Unter-
nehmensgruppe Kemmler  einen Beruf 
erlernen, zwar um insgesamt 18 auf 212 
leicht gesunken. Die Ausbildungsquote 
liegt dennoch bei beeindruckenden 16 
Prozent. €Das ist weit ‚berdurchschnitt-
lich•, kl„rt Blau auf. €Trotzdem h„tten 
wir im Baustoff-Fachhandel insgesamt 
gerne noch zehn Auszubildende mehr 
eingestellt•, sagt er. Aufgrund der sin-
kenden Sch‚lerzahlen und einer insge-
samt immer mangelhafteren Berufseig-
nung der  Schulabg„nger,  konnten  die 
Leiter der  21  Handelsniederlassungen 
allerdings  nicht  alle offenen  Ausbil-
dungsstellen besetzen. 

€Dieses Problem ist in diesem Jahr 
zum ersten Mal richtig offensichtlich ge-
worden. In Zukunft wird sich die Situ-
ation aber  wohl  noch mehr  versch„r-
fen•, bef‚rchtet Buchta. Am schwierigs-
ten war es, geeignete Bewerber im kauf-
m„nnischen Bereich  zu  finden.  €Die
Qualifikationen in den F„chern Deutsch 
und Mathematik  lassen  zusehends 
nach•, weiƒ die T‚binger Ausbildungs-
leiterin. Zum Teil m‚ssen die Auszu-
bildenden  w„hrend ihrer  Lehrzeit  auf 
von  Kemmler  organisierten,  internen 

Viele wichtige Informationen zum Berufseinstieg erwarteten den Kemmler-Nachwuchs 
am 2. September beim zentralen „Kennenlerntag… f•r alle Neu-Azubis aus der Unter-
nehmensgruppe am Firmenstammsitz in T•bingen. Zu Beginn des neuen Lehrjahrs 
starteten insgesamt 72 junge Erwachsene in elf Ausbildungsg€ngen ins Berufsleben.
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Auch die Anprobe der Kemmler-Arbeitsbekleidung war Bestandteil des „Kennenlern-
tages…. W€hrend der Mittagspause wandelte sich ein Nebenraum zur Kleiderkammer. 
Au‚er mit Arbeitsbekleidung in der dominierenden Kemmler-Farbe „Gr•n… wurden 
die Auszubildenden auch mit Sicherheitsschuhen ausgestattet.

P•nktlichkeit und eine ordentliche Kleidung im Arbeitsalltag waren beim zentralen 
„Kennenlerntag… der neuen Azubis ebenso Themen wie das korrekte Annehmen von 
Telefonaten, das Verhalten am Arbeitsplatz, die Nutzung von Privathandys und das 
Rauchen w€hrend der Arbeitszeit. Die Berufsanf€nger hƒrten aufmerksam zu.

Nachhilfeunterricht  zur‚ckgreifen,  um 
bestehende Defizite aus der Schulzeit  
auszugleichen.

Zum Beginn des Ausbildungsjahres 
2010/2011 starteten insgesamt 72 Schul-
abg„nger und Umsch‚ler in der Unter-
nehmensgruppe Kemmler ins Berufsle-
ben. Der gr†ƒte Teil von ihnen hat im 
Baustoff- und  Fliesenfachhandel  eine 
Ausbildungsstelle gefunden. In den 21 
Niederlassungen der €Kemmler Baustof-
fe GmbH• in  Baden-W‚rttembeg und 
Bayern haben 55 Neu-Azubis ihre Lehre 
aufgenommen.  Insgesamt  lernen  im 
Fachhandel 164 jungen Erwachsenen ei-
nen Beruf. Das entspricht einer Ausbil-
dungsquote von mehr als 17 Prozent. 

Die €Beton Kemmler GmbH• in T‚-
bingen-Hirschau hat  acht  Neu-Azubis 
eingestellt. Im Betonfertigteilewerk ab-
solvieren  aktuell  24 Jugendliche eine 
Lehre. Die Ausbildungsquote liegt bei 
Beton Kemmler bei 11 Prozent. In Duƒ-
lingen werden bei der €KEMMLIT Bau-
stoffe GmbH• im neuen Lehrjahr insge-
samt 22 junge Erwachsene  ausgebildet. 
Damit  betr„gt  die  Ausbildungsquote 
beim Sanit„reinrichter  knapp ‚ber  17 
Prozent. Neun Auszubildende sind bei 
KEMMLIT ins erste Lehrjahr eingestie-
gen. Im  kleinsten Unternehmen  der 
Kemmler-Gruppe, der €Kemmler Indus-
triebau GmbH•, werden 2010/2011 zwei 
Jugendliche ausgebildet.  Die  Ausbil-
dungsquote liegt hier bei 6 Prozent.

Nach dem gelungene Auftakt beim 
€Kennenlerntag• folgten f‚r den Kemm-
ler-Nachwuchs  in  den  ersten  Ausbil-

dungstagen  weitere  zentrale  Schulun-
gen.  Die  m„nnlichen  Auszubildenden  
im Fachhandel und in der Logistik lern-
ten in einem zweit„gigen Lehrgang den 
richtigen Umgang mit dem Gabelstapler 
und erhielten nach erfolgreichen Pr‚fun-
gen den entsprechenden Spezialf‚hrer-
schein ausgeh„ndigt. 

Seit  vielen Jahren besch„ftigt sich 
die  Unternehmensgruppe  intensiv  mit 
der  japanischen  Unternehmensphiloso-

phie KAIZEN. Erste Grundlagen f‚r den 
€Weg  der  st„ndigen  Verbesserungen• 
legte  eine  einf‚hrende  Schulung  mit 
dem  Logistikleiter  des  Handels  und 
KAIZEN-Experten  Michael Huber. F‚r 
alle  Lehrlinge  im  Fachhandel  stand 
schlieƒlich noch eine Einweisung in die 
Kemmler-Handelssoftware  €Unitrade• 
auf dem Ausbildungsplan.

Doch damit nicht genug: Auch im 
Verlauf der restlichen Ausbildung wer-
den die Azubis immer wieder zu erg„n-
zenden, internen Veranstaltungen einge-
laden. Bei Werksbesichtigungen werden 
sie die beiden Schwesterunternehmen 
KEMMLIT und Beton Kemmler ken-
nenlernen, im kommenden Fr‚hjahr ste-
hen korrekte Umgangsformen bei einem 
€Knigge•-Seminar im Mittelpunkt und 
im dritten Lehrjahr folgt abschlieƒend 
noch ein Verkaufstraining f‚r die Kauf-
leute.

Bereits mit dem Start ins Ausbil-
dungsjahr beginnt bei Kemmler die Su-
che nach geeigneten Auszubildende f‚r 
das kommende Jahr. Die Unternehmens-
gruppe bildet in folgenden Berufen aus:
Groƒ- und Auƒenhandelskauffrau/mann,
Industriekauffrau/mann,  Einzelhandels-
kauffrau/mann, Informatiker/in, Mecha-
troniker/in, Industriemechaniker/in, Be-
tonfertigteilbauer, Bauzeichner/in, Fach-
lagerist/in, Fachkraft f‚r Lagerlogistik, 
und Berufskraftfahrer/in. Bewerbungen 
nehmen Beton  Kemmler,  KEMMLIT, 
der Industriebau und die Niederlassun-
gen im Fachhandel entgegen.

Unsere Auszubildenden
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F•r 72 junge Berufsanf€nger begann zum Start des Ausbildungsjahres im September 2010 die Lehrzeit in der Unternehmensgruppe 
Kemmler: Die neuen Auszubildenden von Beton Kemmler aus Hirschau sowie aus der Niederlassung T•bingen; hintere Reihe, von 
links: Bekir Dilek, Anja Dorn und Sandro Esser (alle Beton Kemmler), Ersat Alkan und Elisabeth Gross, Baris Cetinbaslar, Sascha 
Watzek, Marc Kocher und Cathrin Haar (alle T•bingen); mittlere Reihe, von links: Jaqueline Wild und Lydia Hƒhm (beide Beton 
Kemmler) sowie Sandro Gentile (T•bingen); vordere Reihe, von links: Silke Kroll, Monja Bro‚ und Chiara Brighina (alle Beton 
Kemmler), Bria Lefimine, Anto Ilic, Derya Agyer und Sandra Zimmermann (alle T•bingen).

Unsere Auszubildenden

Die neuen Auszubildenden aus den Niederlassungen Fellbach, Hechingen, Herrenberg, Horb und Neu-Ulm sowie vom Toom Bau-
markt aus Metzingen; hintere Reihe, von links: Marcus Lutz (Fellbach), Manuel Tappmeier und Maximilian Maier (beide Neu-Ulm), 
Roman Vollhart und Dennis Kr€nzler (beide Horb); mittlere Reihe, von links: Alexander Hasnik und Patrick Vester (beide Fell-
bach), Jessica Gerth (Neu-Ulm), Michael Schaut (Hechingen) und Sven Fuhl (Horb); vordere Reihe, von links: Andreas Simic und 
Madlin Morgante (beide Fellbach), Tamara Sonntag (Herrenberg), Kerstin Vƒgtle (Neu-Ulm), Stefan Blesch (Hechingen) sowie 
Seth Philipp Teuschel (Toom Baumarkt Metzingen).
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Die neuen Auszubildenden von KEMMLIT aus Du‚lingen sowie aus den Niederlassungen N•rtingen, Oberndorf, Stammheim und 
Stuttgart-Bad Cannstatt; hintere Reihe, von links: Patrick Kuttler, Bastian Klaihs, Kevin De Souza und Leonard Junger (alle 
KEMMLIT), Tobias Allgayer (Stuttgart-Bad Cannstatt) sowie Manuel Gƒtz und Ivo Nowack (beide N•rtingen); mittlere Reihe, von 
links: Martina Kotris (Stammheim), Tanja Daiker und Christoph Rimmele (beide KEMMLIT), Markus Walloner (Stuttgart-Bad 
Cannstatt), Dennis Gaber (Oberndorf) und Ingo J•stel (N•rtingen); vordere Reihe, von links: Jennifer Frank, Saskia Sch€fer und 
Silvia Flammich (alle KEMMLIT), Timo Scheer (Schorndorf) und Bianca Maier (N•rtingen).

Die neuen Auszubildenden aus den Niederlassungen Aalen, Altensteig, Balingen, Diedorf, Donaueschingen, M•nsingen und Pforz-
heim; hintere Reihe, von links: Kai Stankowitz (Aalen), Alexander Rehle (Diedorf), Zoran Bosnic (Balingen), Jan Budig und Kevin 
Hauser (beide Donaueschingen) sowie Marius Hoheisen (Pforzheim); mittlere Reihe, von links: Christoph Weis (Diedorf), Marco 
Duffner (Balingen), Martin Lubkowski (Altensteig), Manuel Pitz (Donaueschingen), Siddhartha Deichmann (Pforzheim) und Matthi-
as Braun (M•nsingen); vordere Reihe, von links: Katharina Wins (Aalen), Elisabeth Brƒll (Diedorf), Felix Binder (Balingen), Niklas 
Lange (Altensteig), Daniela Glunk (Donaueschingen) und Christian Campisi (Pforzheim).


