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T€bingen. Am 16. M•rz 1885 
kaufte Michael Pflumm die Pulver-
m€hle bei Du‚lingen. 125 Jahre 
sp•ter gedachte man diesem 
Gr€ndungsakt in der Unterneh-
mensgruppe Kemmler mit einem 
feierlichen Festabend in T€bin-
gen. Hƒhepunkt war die Vorstel-
lung der Unternehmensgeschich-
te in Buchform.

€Heute wollen wir unter uns feiern•, 
begr‚ƒte Dr. Marc Kemmler die mehr 
als 200 F‚hrungskr„fte in der €T‚binger 
Kelter•. Genau an dem Tag, an dem der 

offizielle Gr‚ndungsakt vor 125 gesche-
hen ist, hatte die Familie alle Verant-
wortlichen aus der Unternehmensgruppe 
zu einem Jubil„umsfest eingeladen. Oh-
ne offizielle G„ste aus Politik und Presse 
hatte der Festabend in der T‚binger
€Kelter• einen sehr famili„ren Charak-
ter.

€Dieser 16. M„rz ist ein historischer 
Tag f‚r unser Unternehmen•, betonte 
Kemmler. Mit einer mutigen Unter-
schrift unter den Kaufvertrag der Pulver-
m‚hle hatte Michael Pflumm seine Kar-
riere als Fabrikant im Rathaus von Duƒ-
lingen gestartet … und damit den Grund-
stein f‚r die T‚binger Unternehmens-
gruppe Kemmler gelegt. Heute erwirt-

schaften rund 1 400 Mitarbeiter in vier 
Unternehmen an 24 Standorten in Ba-
den-W‚rttemberg und Bayern einen 
Umsatz von 350 Millionen Euro (2009).

€Es war schon eine gewagte Sache, 
mit verh„ltnism„ƒig wenig Mitteln und 
ohne entsprechende Kenntnisse einen 
solch heruntergewirtchafteten Betrieb zu 
‚bernehmen. Doch es gelang. Was 
Pflumm an Fachkenntnissen abging, er-
setzte er durch einen klaren Kopf, gro-
ƒen Fleiƒ und „uƒerste Solidit„t. Da-
durch verschaffte er sich Vertrauen und 
Kredit•. Dieses Zitat ‚ber den Gr‚n-
dungsakt stammt aus den Lebenserinne-
rungen von Michael Pflumms Schwie-
gersohn und Nachfolger Johannes 

Kemmler feiert Firmengr€ndung vor 125 Jahren
Mehr als zehn Mal so alt wie das deutsche Durchschnittsunternehmen

Vier Generationen 
Kemmler im Jubil€-
umsjahr 2010:  Ganz 
links ist die B•ste von 
Johannes Kemmler zu 
sehen, der das Unter-
nehmen 1910 von sei-
nem Schwiegervater 
Michael Pflumm ab-
gekauft und bis 1939  
gef•hrt hat. Rechts 
daneben stehen der  
aktuelle Gesch€ftsf•h-
rende Gesellschafter 
Dr. Marc Kemmler 
und sein Vater Peter 
Kemmler, der 1956 
nach dem tragischen 
Unfall seines Vaters 
Dr. Hans Kemmler 
(B•ste rechts) die Un-
ternehmensleitung im 
Alter von 19 Jahren 
•bernehmen musste.
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Die Dixieland-Band ‚Louisiana Funky Buttsƒ lieferte den passenden Rahmen zur Begr•„ung der G€ste. Auf den Tag genau 125 
Jahre nach dem Gr•ndungsakt von Michael Pflumm feierten mehr als 200 F•hrungskr€fte aus der Unternehmensgruppe Kemmler, 
die Beir€te, ehemalige Entscheidungstr€ger und Mitglieder der Familie Kemmler am 16. M€rz gemeinsam das seltene Jubil€um.

Anl€sslich des Festabends zum 125-j€hrigen Kemmler-Jubil€um stellte Dr. Wolfgang Fischer nach dreij€hriger intensiver Arbeit 
das druckfrische Kemmler-Buch offiziell vor (Foto links). ‚Es war f•r mich eine spannende und herausfordernde Zeitƒ, kommen-
tierte der Autor. Wichtige Stationen aus der wechselvollen Unternehmensgeschichte pr€sentierten die beiden Auszubildenden Mag-
dalena Marjanovic und Daniel Amann bei einer Zeitreise anhand von historischen Aufnahmen (Foto rechts). 

Kemmler und zierte die Einladung zum 
Jubil„umsabend.

Kemmler erinnerte in seiner Begr‚-
ƒungsrede daran, dass zur Zeit der Un-
ternehmensgr‚ndung das K†nigreich 
W‚rttemberg noch ein bettelarmer 
Agrarstaat gewesen ist, dessen Bev†lke-
rung zum gr†ƒten Teil am oder unter 
dem Existenzminimum lebte: €Es gab 
keine Elektrizit„t und noch kaum 
Dampfmaschinen.• Hauptenergiequelle 
war die Wasserkraft und im t„glichen Ar-
beitsleben dominierte die reine Muskel-
kraft von Menschen und Pferden. Im 
Jahr der Unternehmensgr‚ndung 1885 
wurde zwar auch das erste Auto gebaut. 

Bis es das Leben der Menschen in W‚rt-
temberg ver„ndern sollte, vergingen al-
lerdings noch einige Jahrzehnte. 

€Michael Pflumm wollte in dieser 
schweren Zeit unbedingt Fabrikant wer-
den•, erz„hlte Kemmler. Mit gr†ƒten-
teils  geliehenem Geld kaufte der 35-j„h-
rige Landwirt f‚r 31 500 Mark € ein 
Vielfaches des damaligen Jahreseinkom-
mens … 1885 die Pulverm‚hle. Mit 
seinen 125 Jahren ist Kemmler mehr als 
zehn Mal so alt wie das deutsche Durch-
schnittsunternehmen mit lediglich zw†lf 
Jahren, betonte Kemmler: €Auƒerdem 
sind wir doppelt so alt wie die Bundesre-
publik Deutschland.• Die konnte 2009 

ihren 60. Geburtstag feiern.
Im Mittelpunkt des Jubil„umsabends 

stand die Vorstellung des Kemmler-
Buchs, das Unternehmenshistorie, Fami-
lienbiografie, T‚binger Wirtschaftsge-
schichte und Management-Leitfaden in 
einem ist. Autor Dr. Wolfgang Fischer 
‚berreichte nach dreij„hriger Arbeit ein
erstes, noch druckfrisches Exemplar der 
im Campus-Verlag erschienenen Unter-
nehmensgeschichte an Peter Kemmler. 
Teil zwei der Feierlichkeiten zum Ju-
bil„um fand im Fr‚hjahr und Sommer 
dezentral mit Buchpr„sentationen f‚r  
alle Mitarbeiter an den verschiedenen 
Kemmler-Standorten statt. 
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„Wir leben heute in einem goldenen Zeitalter…
Peter Kemmler spricht sich am Jubil•umsabend gegen Pessimismus aus

T€bingen. Mit sehr persƒnlichen 
Gedanken und einem eindringli-
chen Pl•doyer f€r den Optimismus 
€berraschte Peter Kemmler am 
Jubil•umsabend. Zum Abschluss 
des offiziellen Teils verkn€pfte der 
Seniorchef lebendige Schilderun-
gen aus der Firmengeschichte mit 
wohl€berlegten Ans•tzen zu einer 
Unternehmensphilosophie. 125 
Jahre Kemmler konzentrierte er in 
der Quintessenz: „Lernen wir 
daraus….

Vieles aus der Firmengeschichte ha-
be Kemmler als kleiner Junge durch die 
Erz„hlungen seines Vaters und Groƒva-
ters mitbekommen. ‡ber Jahre hinweg 
ist er mit den Eltern und Groƒeltern ge-
meinsam im selben Haus aufgewachsen. 
Johannes Kemmler ist ihm aus dieser 
Zeit als ein €ernster und sehr strenger 
Opa• in Erinnerung geblieben. Trotz der 
intensiven m‚ndlichen ‡berlieferungen 
sind ihm die Anfangsjahre der Firma vor
dem Umzug nach T‚bingen nahezu un-
bekannt gewesen. Durch die Arbeit am 

125 Jahre Kemmler

Buch habe er viel Neues dazulernen d‚r-
fen.

€Als ich das fertige Buch in den 
H„nden hielt, habe ich beim Durchlesen 

eine wichtige Erkenntnis gewonnen. Die 
Generationen vor uns haben teilweise 
unvorstellbare Probleme gemeistert•, 
betonte der Seniorchef, der mittlerweile 
selbst die 70 Jahre ‚berschritten hat. 
Kemmler erinnerte an den Luftangriff 
auf T‚bingen, bei dem am 17. April 
1945 das Firmengel„nde nur zwei Tage 
vor Kriegsende durch 16 Sprengbomben 
vollst„ndig zerst†rt worden ist. Heute 
kaum mehr vorstellbar sei auch die Zeit 
vor dem Kauf des ersten Lastwagens im 
Jahr 1925 gewesen. S„mtliches Bauma-
terial musste damals mit Ochsen- und 
Pferdefuhrwerken transportiert werden.
Erst die Motorisierung habe einen enor-
men Beschleunigungsprozess eingeleitet. 

€Bis vor einem halben Jahrhundert 
war der Baustoffhandel noch eine ‚ble 
Schwerstarbeit•, erinnerte sich Kemm-
ler. Die ersten Gabelstapler wurden En-
de der 50er Jahre angeschafft. €Da war 
ich bereits in der Firma•, erz„hlte er. Zu-
vor mussten alle noch so schweren Wa-
ren von Hand auf- und abgeladen wer-
den. Bei Zements„cken mit einem Ge-
wicht von 50 Kilogramm wahrlich kein 
Zuckerschlecken. €Wenn wir uns diese 
Probleme vor Augen halten, ist f‚r uns 

‚Mut, Hoffnung und Vertrauen brau-
chen wir, wenn wir erfolgreich sein 
sollenƒ, sagte Peter Kemmler in seiner 
Rede zum Jubil€um.

Auf einer Pr€sentationstour quer durch die Handelsniederlassungen stellte Dr. Marc Kemmler im Fr•hjahr und Sommer 2010 allen 
Mitarbeitern und ihren Lebenspartnern das Kemmler-Buch pers…nlich vor. Zu Fotoprojektionen gab Kemmler zahlreiche Anekdoten 
aus der 125-j€hrigen Geschichte des Unternehmens zum Besten. Zur Freude der Anwesenden durfte zum Abschluss der rund zwei-
st•ndigen Veranstaltungen jeder sein eigenes Exemplar mit nach Hause nehmen …auf Wunsch mit Widmung von Kemmler. 
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heute eine gewisse Unaufgeregtheit an-
gebracht•, zeigte sich Kemmler ‚ber-
zeugt. Gelassenheit und Freude seien die 
ideale Kombination, um die Arbeit an-
genehm zu gestalten.   

Dem heute in vielen Bereichen stark 
verbreiteten Pessimismus und die Hoff-
nungslosigkeit vieler empfindet Kemm-
ler angesichts der viel gr†ƒeren Unsi-
cherheiten in der Vergangenheit, etwa 
zur Zeit der beiden Weltkriege und da-
nach, als stark ‚berzogen. €Richtig ist 
doch, wir leben heute in einem goldenen 
Zeitalter und sind uns dessen nicht be-
wusst•, stellte Kemmler klar. €Es geht 
uns wirtschaftlich so gut, wie keiner 
Generation zuvor.• Daher sei ein grund-

legender Optimismus und ein Glaube an 
den Erfolg angebracht.

Als ein Beispiel f‚r solch positives 
Denken f‚hrte Kemmler seinen Ur-
Groƒvater, den Unternehmensgr‚nder 
Michael Pflumm an: €Der ist ein echter 
Optimist gewesen. Er war Vater von 
sechs T†chtern und hat sein Unterneh-
men ohne Erfahrung und mit geliehe-
nem Geld gegr‚ndet.• Ein Optimist wie 
Michael Pflumm gehe bewusst Risiken 
ein, so Kemmler. Wer dagegen auf Num-
mer sicher gehen wolle, der riskiere den 
Verlust von Chancen. Und ‚berhaupt: 
€Sicherheit im Leben gibt es nicht•, phi-
losophierte Kemmler. Deshalb m‚sse 
man stets versuchen, mit den gegebenen 

Unsicherheiten richtig umzugehen.
€Mut, Hoffnung und Vertrauen brau-

chen wir, wenn wir erfolgreich sein 
wollen•, betonte Kemmler. Als Unter-
nehmer m‚sse dann noch die Freude am 
Kombinieren und Gestalten hinzukom-
men. Alle f‚nf Kemmler-Generationen 
h„tten dieses Unternehmermoment ge-
lebt … und w‚rden es noch heute leben. 
Als Motto f‚r die n„chsten 125 Jahre 
solle laut Kemmler der Wahlspruch 
€Kemmler kannˆs• des Firmenmaskott-
chens Kemmlix aus dem Jahr 2008 die-
nen. €Denn mit dieser Einstellung•, so 
Peter Kemmler, €waren wir sogar 
schneller als Barack Obama mit seinem 
‰Yes we canŠ•.

125 Jahre Kemmler

Die Pulverm•hle bei Du„lingen wurde einst als Anlage zur Herstellung von Schwarzpulver erbaut. Nach drei schweren Explosionen 
innerhalb von nur wenigen Jahren wurde dem aus Sicherheitsgr•nden weit au„erhalb des Dorfs errichteten Betrieb die beh…rdliche 
Genehmigung zur Pulverherstellung entzogen. Der Landwirt Michael Pflumm kaufte daraufhin die Pulverm•hle am 16. M€rz 1885 
im Alter von 35 Jahren und nutzte sie fortan als Getreide- und Zementm•hle. Heute befindet sich auf dem Gel€nde eine Reitanlage.
Einzelne Geb€ude aus der Zeit der Du„linger Fabrik von Michael Pflumm sind bis heute auf dem Gel€nde erhalten geblieben. 

H…hepunkt des Jubil€umsabends in der ‚Kelterƒ: Autor Dr. Wolfgang Fischer (linkes Foto, links) •berreichte das erste Buch feier-
lich an Peter Kemmler. Nach der offiziellen †bergabe bedankte sich der Seniorchef mit sehr pers…nlichen Gedanken zur Unterneh-
mensgeschichte. Am Rand der Veranstaltung blieb viel Zeit f•r die Kommunikation. Neben allen Verantwortlichen aus der Un-
ternehmensgruppe befanden sich unter den rund 200 G€sten auch die Beir€te, Familienmitglieder und pensionierte F•hrungskr€fte.



Seite 5
kemmler aktuell                                                                                                                 Ausgabe 2010/2

Mit Professor Dr. Eckart Conze von der Philipps-Universit€t Marburg (Foto rechts) hielt einer der angesehensten, deutschen Ge-
schichtswissenschaftler den Festvortrag am Jubil€umsabend. Conze, der 2009 unter dem Titel ‚Die Suche nach Sicherheitƒ eine 
gro„e Geschichte der Bundesrepublik Deutschland ver…ffentlicht hat, w•rdigte die permanente Anpassungsleistung, die Kemmler 
erbracht hat: ‚Ihr Unternehmen hat sich immer wieder neu erfinden und gr•nden m•ssenƒ, honorierte der Historiker.

125 Jahre Kemmler

Kurz vor dem Jahrestag der Unterneh-
mensgr•ndung wurden die Paletten mit 
den frisch gedruckten Kemmler-B•-
chern in T•bingen angeliefert und f•r 
dieses Foto zu einer beeindruckenden 
Pyramide vor dem Haupteingang zur 
Verwaltung gestapelt.

Die Freude ‚ber die erfolgreich be-
w„ltigte, wechselvolle Geschichte des 
T‚binger Familienunternehmens sei be-
rechtigt, der Stolz darauf angemessen, 
erkl„rte Conze. €In Wirklichkeit war die 
Unternehmensentwicklung aber alles an-
dere als geradlinig und zielstrebig•, re-
s‚mierte der Geschichtswissenschaftler. 
Mehrfach habe sich die Firma in schwe-
ren Krisen befunden, von denen jede ei-
nzelne den Ruin h„tte bedeuten k†nnen. 
€Selbstverst„ndlich war dies nicht, dass 
sie die Krisen ‚berwunden und die He-
rausforderungen gemeistert haben•, an-
erkannte Conze. Hierzu seien auch Gl‚ck 
und Fortune notwendig gewesen.

Kemmler habe eine permanente An-
passungsleitung erbringen m‚ssen, €um 
den Absturz in die Katastrophe, den Un-
tergang des Unternehmens, zu verhin-
dern•. Zwei Weltkriege, mehrfache poli-
tische Systembr‚che, tiefe Wirtschafts-

Traditionalit•t, Regionalit•t und Bed•chtigkeit
Festvortrag analysiert die Erfolgsfaktoren der Unternehmensgeschichte

T€bingen. In seinem Festvortrag 
stellte der Historiker Dr. Eckart 
Conze die Geschichte der Firma 
Kemmler als ein Musterbeispiel 
mittelst•ndischer Industriege-
schichte und erfolgreichen Unter-
nehmertums dar. In den 125 Jah-
ren von Kemmler spiegele sich  
die deutsche Geschichte mit all 
ihren Hƒhen und Tiefen wider.

€Dieses Buch ist wahrlich kein PR-
Produkt•, lobte der Professor f‚r Neuere 
Geschichte an der Philipps-Universit„t 
Marburg. Entstanden sei vielmehr €eine 
kritisch wissenschaftliche Analyse•, die 
auch die Arrangements mit den Natio-
nalsozialisten nicht ausgeblendet habe.  
€Das zeugt von hoher Liberalit„t, die in 
der Wirtschaft ihresgleichen sucht•, ho-
norierte Conze, der als ehemaliger Dok-
torvater von Wolfgang Fischer den Kon-
takt zwischen Autor und Familie Kemm-
ler hergestellt hatte und von dem auch 
das mehrseitige Vorwort zum Kemmler-
Buch stammt.

€Menschen machen Geschichte, auch 
Unternehmensgeschichte. Davon lebt 

dieses Buch•, erkl„rte der Geschichts-
professor. Die Unternehmensgeschichte 
von Kemmler stelle ‚ber weite Strecken 
hinweg auch eine Familienbiografie dar. 
F‚nf Generationen lang h„tten die ver-
antwortlichen Unternehmenslenker bei 
all ihren Entscheidungen immer die Fa-
milie als generations‚bergreifende Ein-
heit mit im Blick gehabt. 
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krisen und nicht zuletzt die Unw„gbar-
keiten der Generationswechsel h„tten 
groƒe Herausforderungen dargestellt. 

€Ihr Unternehmen hat sich immer 
wieder neu erfinden und gr‚nden m‚s-
sen. Ihr Selbstbewusstsein hat daher sei-
ne Berechtigung•, lobte Conze. Dabei 
sei es stets gelungen, auch dem Zufall 
und dem Unvorhersehbaren einen ange-
messenen Platz einzur„umen. Bereits die 
Unternehmensgr‚ndung sei ein Wagnis 
gewesen, dem sowohl Michael Pflumm 
als auch Johannes Kemmler mit hoher 
Motivation begegnet seien. Beide h„tten 
nach gesellschaftlichem Aufstieg, nach 
Selbst„ndigkeit und nach Absicherung 
der Existenz ihrer Familien gestrebt.

€Dem protestantisch-pietistischen 
Umfeld, dem Michael Pflumm und Jo-
hannes Kemmler entstammten, waren 
Arbeitsethos und Leistungsorientierung 
nicht fremd und ebenso wenig die Idee 
von Unternehmertum als Dienst an der 
Familie•, erkl„rte Conze. Das freilich 
erfordere ein Denken, dass ‚ber den Tag 
und ‚ber kurzfristige Gewinnchancen 
hinausreiche.

Eher intuitiv h„tten der Landwirt 
Michael Pflumm aus Hinterweiler und 
der ebenfalls aus einer b„uerlichen Fa-
milie stammende Kaufmann Johannes 
Kemmler aus Wankheim die Wachs-
tums- und Gewinnchancen der Bauin-
dustrie erkannt. €Zwar lockten dort kei-
ne ‚berdurchschnittlichen Wachstumsra-
ten, aber die Dynamik des demografisch 
angetriebenen Wohnbaus, des Industrie-
baus und des Verkehrswegebaus ver-
sprach doch nicht nur kurzfristig profita-
ble Gesch„fte•, betonte Conze.

Als die Nachfrage nach Zement stark 
anstieg, schaffte das Unternehmen sp„-
testens mit dem Umzug nach T‚bingen 
im Jahr 1908 den Sprung vom Gewerbe-
betrieb zum Industrieunternehmen. Als 
Bedingungsfaktoren f‚r den langfristi-

gangen. €Die Integration erfolgreicher 
Managementmethoden verr„t die glo-
bale Orientierung eines regionalen Un-
ternehmens, das sich trotz aller re-
gionalen Verwurzelung auf zunehmend 
grenzenlosen M„rkten und gegen eine 
nicht nur regionale Konkurrenz behaup-
ten muss•, w‚rdigte Conze. €Malik• und 
€Kaizen• seien Stichworte, die f‚r mehr 
als eine bloƒe Weiterentwicklung des 
Alten stehen w‚rden.

Bis zum heutigen Tag befinden sich 
alle Anteile am Unternehmen im Fami-
lienbesitz. Conze unterstrich die volks-
wirtschaftliche Bedeutung von Fami-
lienunternehmen wie Kemmler. Sie w‚r-
den nicht nur eine Vorstufe zu Groƒun-
ternehmen darstellen. €95 Prozent aller 
deutschen Unternehmen sind Familien-
betriebe. Sie erwirtschaften fast die H„lf-
te aller Ums„tze•, kl„rte er auf. 

Das Buch w‚rdige nicht nur die 
Leistung einer Unternehmerfamilie ‚ber 
f‚nf Generation. Zugleich sei die Unter-
nehmenshistorie auch ein Buch ‚ber die 
Mitarbeiter, von denen nicht wenige in 
ihren Familiengeschichten ‚ber mehrere 
Generationen mit Kemmler verbunden 
sind. €In Zeiten der Krise und einer un-
berechenbaren wirtschaftlichen Entwick-
lung im Zeichen der Globalisierung ha-
ben die Mitarbeiter ebenso viel Anlass, 
sich ‚ber das Jubil„um zu freuen, wie 
die Eigent‚merfamilie selbst•, betonte  
Conze.

Am Rande der 
vielen Jubil€ums-
termine blieb vor 
allem Zeit f•r 
Gespr€che. Dr. 
Marc Kemmler 
suchte wo immer 
m…glich den Aus-
tausch mit sei-
nen Mitarbeitern 
und den gelade-
nen G€sten ‡ wie 
hier bei der Buch-
pr€sentation in 
der Niederlas-
sung in Donau-
eschingen.

gen Erfolg der Unternehmensgruppe 
machte Conze Traditionalit„t, Regiona-
lit„t und bed„chtige Geschwindigkeit …
€Langsamkeit im besten Sinne• … aus. 
€Sie sind erstaunlich unglobalisiert ge-
blieben•, bemerkte er. 

Kemmler setze zwar auf fortgesetz-
tes Wachstum, doch blieb die Firma 
stets fest in der Region verwurzelt. Alle 
Erweiterungen seien konzentrisch von 
T‚bingen ausgehend erfolgt. Es sei ein 
weiser Entschluss gewesen, so Conze, 
dass Kemmler in den 90er Jahren nicht 
den Verlockungen kurzfristiger Gewin-
ne in Ostdeutschland erlegen sei.

Dennoch sei die Globalisierung am 
Unternehmen nicht spurlos vor‚ber ge-

F•r die Buchvorstellung bei Beton Kemmler hatte man mit der Rohrfertigung in der 
Halle 1 eine ebenso eindrucksvolle wie passende Kulisse ausgesucht. Das Betonrohr 
gilt n€mlich als das €lteste Produkt von Kemmler und hat das Unternehmen •ber 125 
Jahre hinweg stetig begleitet. Rund 250 aktuelle und ehemalige Mitarbeiter waren mit 
ihren Lebenspartnern zur Feierstunde Ende Juni erschienen. Von links die Ruhest€nd-
ler Erich Breitmayer, Anton Haug (beide mit Frau) und Fritz Brodbeck.



Seite 7
kemmler aktuell                                                                                                                 Ausgabe 2010/2125 Jahre Kemmler

1908 wird T€bingen zum neuen Firmenstandort 
Johannes Kemmler kauft seinem Schwiegervater das Untenehmen 1910 ab

Teil 2 † Johannes Kemmler 
und der Neustart in T€bingen

Die Geschichte der Unterneh-
mensgruppe Kemmler 

Grundlage f‚r diese Serie ist das Buch von Wolfgang Fischer: Das Baustoffunternehmen Kemmler. Die 
Geschichte eines schw„bischen Familienunternehmens ‚ber f‚nf Generationen, Campus Verlag, 329 Seiten.

Das Firmengel€nde in der Reutlinger Stra„e in T•bingen um 1910. Zwei Jahre zuvor 
war das Unternehmen von Du„lingen aus in die neu erbaute Fabrik umgezogen. 
Wichtigster Standortfaktor war der f•r die Expansion notwendige Gleisanschluss. 

Johannes Kemmler (1871 ‡ 1955) wur-
de im Jahr 1910 alleiniger Inhaber der 
Firma ‚Pflumm & Kemmler, T•bingenƒ. 

lich, in dem hart umk„mpften Terrazzo-
und Kunststeinmarkt Fuƒ zu fassen. 
Johannes Kemmler bezeichnete seinen
Schwiegervater sp„ter als €r‚hrigen Ge-
sch„ftsmann•. Pflumm fehlte jedoch ei-
ne klare organisatorische Konzeption f‚r 
die Firma und es mangelte ihm auch an 
kaufm„nnischem Sachverstand. Er k‚m-
merte sich kaum um die administrativen 

Praktikumsaufenthalt in Mailand. Viel 
ist nicht ‚berliefert. Gut ein Jahrzehnt 
liegt im Dunkeln. Offensichtlich f‚hrte 
seine Berufst„tigkeit Kemmler allerdings 
auch nach Ulm, M‚nchen und Basel.

Ebenfalls unbekannt ist, wo und wie 
Johannes Kemmler seine Frau Margare-
the Pflumm kennengelernt hat. Am 29. 
Juli 1901 heirateten beide in Duƒlingen. 

Notwendigkeiten, sondern reiste statt-
dessen lieber herum, um Auftr„ge zu 
akquirieren. W„hrenddessen ‚berlieƒ er 
das Kontor seiner Tochter Margarethe.

In seinem Schwiegersohn Johannes 
Kemmler fand Michael Pflumm eine 
ideale Erg„nzung. Kemmler war 21 Jah-
re j‚nger und stammte aus Wankheim. 
Er wurde am 16. August 1871 als dritter 
Sohn des Landwirts Adam Kemmler 
und seiner Frau Anna Margaretha gebo-
ren. In einem stark von der Landwirt-
schaft gepr„gten Umfeld schien sein Be-
rufs- und Lebensweg eigentlich vorge-
geben. Doch der junge Johannes wech-
selte auf Empfehlung seines Lehrers auf 
das Uhland-Gymnasium nach T‚bingen 
und schloss die Schule 1886 mit der 
Mittleren Reife ab. Damit hielt er die 
Fahrkarte in ein anderes Leben in den 
H„nden.

Bei dem T‚binger Kaufmann und 
Bankier Eugen Br„uning absolvierte  
Kemmler eine dreij„hrige kaufm„nni-
sche Lehre. Br„uning, der neben Versi-
cherungs- und Finanzdienstleistungen 
vor allem sogenannte Kolonialwaren 
wie Gew‚rze, Tee und Kaffee verkaufte, 
verf‚gte ‚ber gute nationale und inter-
nationale Gesch„ftsverbindungen und   
erm†glichte Johannes Kemmler einen

T€bingen. Das Jahr 2010 markiert 
nicht nur das 125-j•hrige Jubil•um 
der Unternehmensgr€ndung, son-
dern auch ein weiteres wichtiges 
Datum: Vor genau 100 Jahren n•m-
lich ging die mittlerweile in T€bin-
gen ans•ssige Firma „Pflumm & 
Kemmler… durch Kauf auf den neu-
en, alleinigen Inhaber Johannes 
Kemmler €ber. Der Unternehmens-
gr€nder Michael Pflumm schied 
Ende 1910 als Gesellschafter aus.

Die ersten beiden Jahrzehnte der Un-
ternehmensgeschichte zeigten Michael 
Pflumm als experimentierfreudigen und 
risikobereiten Unternehmer. Zeitweise 
unterhielt er ein Sammelsurium verschie-
dener, mehr oder weniger lukrativer Ge-
sch„fte. So versuchte Pflumm vergeb-
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Im gleichen Jahr trat Kemmler in leiten-
der Position in die Firma seines Schwie-
gervaters ein. In den Jahren vor seiner 
Heirat hatte er viel kaufm„nnische Er-
fahrung gesammelt und sorgte daher in 
relativ kurzer Zeit f‚r eine straffere Or-
ganisation des Duƒlinger Unternehmens.

Kemmler f‚hrte die doppelte Buch-
haltung und ein Mahnwesen ein. Einige 
Kunden hatten ‚ber Jahre hinweg ihre 
Rechnungen nicht mehr bezahlt. Pflumm 
sah sich aus diesem Grund mitunter ge-
zwungen, Geld f‚r die L†hne bei den 
Nachbarn zu borgen. Relativ schnell ge-
lang es Kemmler mit seinen Manage-
mentf„higkeiten, den Betrieb in ein pro-
fitables und modernes Unternehmen um-
zugestalten. 

Kemmler sah in Du‚lingen kaum 
eine Zukunft f€r die Firma

Er ‚berpr‚fte die verschiedenen Ak-
tivit„ten der Firma auf ihre Rentabilit„t. 
1902 stellte er als Folge den Betrieb der 
Mahlm‚hle ein, etwas sp„ter wurde auch 
die Gipsfabrikation aufgegeben. Die Fir-
ma konzentrierte sich  auf die Herstel-
lung und den Vertrieb von Zementwa-
ren. Zusehends nahm die Pulverm‚hle 
den Charakter eines Industriebetriebs an. 

Kemmler sah am Standort in Duƒlin-
gen allerdings kaum eine Zukunft f‚r die 
Firma. Seit seinem Eintritt ins Gesch„ft 
pl„dierte er eindringlich f‚r einen neuen 
Standort mit Eisenbahnanschluss. Einer-
seits erschien ihm das Firmengrundst‚ck 
in Duƒlingen f‚r eine weitere Expansion 
zu klein, andererseits war es auch sehr 
schwierig, gut ausgebildete Arbeiter 
nach Duƒlingen zu holen. Zudem fehlten 
in der N„he Rohstoffe wie etwa Kies. 

Aufgrund des abgelegenen Standorts 
hatte die Pulverm‚hle aber vor allem ein 
enormes Transportproblem. Zur n„chs-
ten Eisenbahnstation in Duƒlingen 
brauchte man im besten Fall 45 Minu-

Dieses Foto        
von Johannes     
und Margare-
the Kemmler 
mit ihren Kin-
dern Maria 
und Oskar ent-
stand kurz vor 
der Geburt  
des j•ngsten 
Sohnes Hans, 
der 1939 in 
der dritten Ge-
neration die 
Firma •ber-
nommen hat.

ten. Waren die unbefestigten Wege nach 
einem Regen aufgeweicht, dauerte dies 
wesentlich l„nger. Die tonneschweren 
Zementrohre mussten mit Ochsenkarren 
und Pferdegespannen ebenso m‚hsam 
abtransportiert werden wie die Rohstoffe 
zur Pulverm‚hle hin. 

1904 er†ffneten Pflumm und Kemm-
ler ein Verkaufsb‚ro in Reutlingen, dem 
zu dieser Zeit wichtigsten Absatzgebiet 
f‚r Zementrohre. Aufgrund des starken 
Konkurrenzkampfes gaben sie diese Fi-
liale schnell wieder auf und  entschieden 
sich f‚r T‚bingen als den besseren Stand-
ort. Sp„testens seit 1905 befand sich 
Pflumm mit der Stadt T‚bingen in inten-
siven Verhandlungen. 1906 kaufte er ein 
Industriegel„nde mit Gleisanschluss in 
der Reutlinger Straƒe und errichtet dort 
1907 eine Zementwarenfabrik.

Damals z„hlte das Unternehmen be-
reits zu den gr†ƒten Industriebetrieben 
der Region. In nur sechs Jahren hatte 
sich die Arbeiterzahl auf mehr als 70 ver-
dreifacht. Nach einer nur einj„hrigen 
Bauzeit waren die Fabrik, die auf Mas-
senproduktion ausgelegt war, sowie ein 
Wohnhaus am heutigen Standort in der 
Reutlinger Straƒe fertiggestellt.

Angesichts der gegl‚ckten Betriebs-
verlagerung hatte Johannes Kemmler den 
Wunsch, das Unternehmen zu ‚berneh-
men. Zun„chst stieg er als Teilhaber in 
die Firma ein. 1908 findet sich der han-
delsgerichtliche Eintragung als gemein-
schaftliche Firma €Pflumm & Kemmler, 
T‚bingen•. Pflumm ging damals auf die 
60 Jahre zu und hatte nur T†chter. 

1910 verkaufte Michael Pflumm sei-
ne Anteile an Johannes Kemmler, der 
fortan alleiniger Besitzer von €Pflumm 
& Kemmler• war. Der Kaufpreis betrug
77 778 Goldmark. Pflumm lebte ab 1910 
als €Privatier• in T‚bingen. Die Pulver-
m‚hle verkaufte er 1914.  Kemmler f‚h-
rte das Unternehmen in der zweiten Ge-
neration bis 1939.
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Nach zwei Jahren konzeptioneller Vorarbeit und einer einj€hrigen Umbauphase ist die Neugestaltung der Fliesenausstellung in Bad 
Cannstatt seit dem Fr•hjahr 2010 abgeschlossen. ‚Wir haben viele kreative Ideen entworfen, nach optimalen L…sungen gesucht, 
dabei unz€hlige kleine Mosaiksteine gesammelt und zu einem Ganzen zusammengef•gtƒ, beschreibt Niederlassungsleiter Merazzi. 

„Living Wall… zeigt Wunschb•der in Lebensgrƒ‚e
Modernste Fliesenausstellung von Kemmler ist in Bad Cannstatt entstanden

Bad Cannstatt. Ganze drei Jahre 
lang hat die „Kemmler Baustoffe 
GmbH… an einer f€r ihr gesamtes 
Handelsnetz wegweisenden, neu-
en Konzeption f€r die Fliesenaus-
stellungen gearbeitet. Um den heu-
tigen Anforderungen, vor allem an 
die Pr•sentation von gro‚formati-
gen Fliesen, gerecht werden zu 
kƒnnen, hat der Baustoff- und Flie-
senfachh•ndler in Bad Cannstatt 
eine der attraktivsten Fliesenaus-
stellungen in der Landeshaupt-
stadt geschaffen.  

Noch gar nicht so lange vorbei sind 
die Zeiten, in denen eine schmale Aus-
wahl von in Holzwolle verpackten Flie-
sen im Lager aus der Kiste heraus ge-
handelt wurde. Erst in den 70er Jahren 
setzte sich der Trend durch, die st„ndig 
wachsende Zahl der Fliesenprodukte in 
eigens errichteten Ausstellungen ‚ber-
sichtlich und ansprechend zu pr„sentie-
ren. Nach etlichen kleineren Modernisie-
rungen und schrittweisen Anpassungen 
an den Geschmack der Zeit wagte man 
in der ausschlieƒlich auf Fliesen spezia-
lisierten Niederlassung in Bad Cannstatt 
jetzt einen groƒen Schnitt.

In einem eigens f‚r dieses Pilotpro-

jekt mit hochkar„tigen Spezialisten zu-
sammengesetzten Kreativteam besch„fti-
gte man sich seit dem Jahresanfang 2007 
mit grundlegenden Fragen zur Zukunft 
der Fliesenausstellung. Unter Federf‚h-
rung des renommierten Architektenduos 
Professor Eduard Schmutz und Matthias 
Mayer erarbeiteten die Grafik-Designe-
rin Petra Kottmann und die Einrich-

tungsstylistin Natascha Sanwald gemein-
sam mit Dr. Marc Kemmler, dessen Ehe-
frau Annette, Niederlassungsleiter An-
dreas Merazzi und dem Seniorchef Peter 
Kemmler eine Konzeption f‚r die Zu-
kunft, die Vorbild f‚r die weiteren Flie-
senausstellungen von Kemmler sein soll.

€Wir haben viele kreative Ideen ent-
worfen, nach optimalen L†sungen ge-

Stolz auf die gelungene Neukonzeption der Fliesenausstellung in Bad Cannstatt zeig-
ten sich bei der Er…ffnung (von links): Dr. Marc Kemmler, Niederlassungsleiter An-
dreas Merazzi und Professor Eduard Schmutz mit Ehefrau Rita Limachers.
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sucht und dabei unz„hlige kleine Mosa-
iksteine gesammelt und zu einem Gan-
zen zusammengef‚gt•, beschreibt Nie-
derlassungsleiter Merazzi. Zwei Jahre 
wurde geplant, ein Jahr dauerten die 
Umbauarbeiten. Entstanden ist eine 
Ausstellung, die durchstr†mt wird von 
einer einzigartigen und unverkennbaren 
Kemmler-Atmosph„re. Die wegweisen-
de Ausstellungsarchitektur dient als ord-
nendes Instrument und tr„gt den heuti-
gen Anforderungen an die Pr„sentation 
hochwertiger und groƒformatiger Flie-
senprodukte Rechnung.

Komplett ‚berarbeitet wurde der 
Ausstellungsbereich €Stadthaus•. Neue, 
innovative Fliesenprodukte schaffen im 
Zusammenspiel mit speziell abgestimm-
ten M†beln ein besonderes Raumgef‚hl. 
F‚r die Pr„sentation neuer Produkte in 

unterschiedlichsten Formaten wurde das 
Ausstellungssystem sehr flexibel ange-
legt. Insbesondere die Bodenfelder f‚r 
Musterinstallationen sind gewachsen.

Moderne, weitl„ufige Fliesen mit 
nachtr„glich geschnittenen Kanten und 
kleinen, eleganten Fugen dominieren 
das Bild. Fliesenst„nder und bis zu drei 
Meter hohe XXL-Displays setzen die 
€Jumbos• unter den Wand- und Boden-
fliesen wirkungsvoll in Szene. Ein Groƒ-
fl„chenbodenschrank erlaubt die Pr„sen-
tation von Fliesenformate mit bis zu 120 
auf 60 Zentimeter Gr†ƒe.

Durch eine Reduktion auf klar de-
finierte und wiedererkennbare Ausstel-
lungselemente sowie durch eine Neuord-
nung und r„umliche Fassung der be-
w„hrten Fliesenschr„nke ist es gelungen, 
eine durchg„ngige und groƒz‚gige Flie-

senausstellung zu verwirklichen. Men-
genm„ƒig zeigt die modernste Fliesen-
ausstellung der Unternehmensgruppe 
deutlich mehr als vor dem Umbau.

Die f‚r die Ausstellungsarchitektur 
gew„hlten Materialien treten bewusst 
zur‚ck und bieten den Ausstellungs-
produkten einen edlen, aber neutralen 
Hintergrund. Grauer Teppich, dunkler 
Filz f‚r Wand und Ablagefl„chen, in 
schwarz gehaltene Kunststeine sowie 
ebenfalls schwarze, ge†lte Holzverklei-
dungen schaffen gemeinsam mit elo-
xiertem Aluminium den idealen Rah-
men zur eindr‚cklichen Pr„sentation der 
Kemmler-Produkte.

Eine gef„llige und ‚bersichtliche 
Raumgestaltung betont die Einzigartig-
keit der Ausstellung und liefert auf 
vielf„ltige Weise Inspiration. Verst„rkt 

Als einzige Niederlassung im 21 Standorte umfassenden Handelsnetz der ‚Kemmler Baustoffe GmbHƒ bietet die 30 Mitarbeiter star-
ke Niederlassung Bad Cannstatt auf zwei Stockwerken und mehr als 2 400 Quadratmetern Fl€che ausschlie„lich Fliesen, Natur-
steine sowie weitere Wand- und Bodenbel€ge an. An der modernen Fliesentheke (Mitte) findet der Kunde kompetente Beratung.

Das neue Informations-, Kommunikations- und Schriftenkonzept der Ausstellung setzt auf wei„e Schriftz•ge vor einem petrolblauen 
Hintergrund. Die ‚Monitor-Cubesƒ (ganz links auf dem Foto links) sind eine Eigenentwicklung und sorgen in der Ausstellung durch 
Fotoprojektionen von Landschaften und stimmungsgeladenen Bildern f•r eine emotionale Atmosph€re.
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wird dies durch eine Galerie atmosph„ri-
scher Ambientebilder direkt ‚ber den 
Produktpr„sentationen und durch die ei-
gens entwickelten €Monitor-Cubes• mit 
Fotoprojektionen von Landschaften und 
stimmungsgeladenen Motiven. So inspi-
riert lassen sich Fliesentr„ume entde-
cken und inmitten der Ausstellung an 
der Fliesenbar in anregenden Gespr„-
chen und fachkundigen Beratungen bei 
einem genussvollen Kaffee vertiefen.

Das zweifellos markanteste und in-
novativste Element der neuen Ausstel-
lung ist die erste €Living Wall• in der 
Region. Gleich im Eingangsbereich hin-
terlassen Computeranimationen von 

Ein absolutes Novum in der Region: Als innovativstes Element der neuen Ausstellung 
hat die Cannstatter Niederlassung eine ‚Living Wallƒ erhalten. Durch  eine Gro„fl€-
chenprojektion lassen sich dreidimensionale Badplanungen in Lebensgr…„e darstellen. 
‚Man hat das Gef•hl, man k…nne hineinlaufenƒ, beschreibt es Merazzi, ‚wer sein neu-
es Bad so sieht, der m…chte es auch habenƒ. 

Wunschb„dern in Lebensgr†ƒe bei der 
Kundschaft einen enormen Eindruck. 
€Wir k†nnen jedes Bad nach den indi-
viduellen W‚nschen des Kunden am 
Computer planen und in verschiedenen 
Ausstattungsversionen mit 3D-Optik
pr„sentieren•, beschreibt Merazzi.

Hinter der Mattscheibe befindet sich 
ein Raum, aus dem heraus ein Beamer 
die dreidimensionalen Ansichten proji-
ziert. Man hat das Gef‚hl, direkt in sein 
Wunschbad hineinlaufen zu k†nnen. 
€Wer sein k‚nftiges Bad so sieht, der 
will es auch haben•, sagt Merazzi. Die 
Groƒfl„chenprojektion ist eine Investiti-
on, die sich gelohnt hat. Seit dem Um-

stieg vom herk†mmlichen Flachbild-
schirm auf die €Living Wall• m‚nden 
laut Merazzi gut 95 Prozent aller Pla-
nungen in konkreten Auftr„gen.

Information, ‡bersichtlichkeit und 
optimale Orientierungshilfe schafft das 
von der Grafik-Designerin Petra Kott-
mann aus einem Guss entwickelte Kom-
munikations- und Schriftenkonzept. In 
der Ausstellung informieren und leiten 
auff„llige weiƒe Schriftz‚ge auf petrol-
farbigem Hintergrund, von auƒen wur-
den die Geb„ude mit Textilfassaden in 
den Kemmler-Farben umspannt. €Der 
Zusammenhang von Ausstellungsobjek-
ten, Ausstellungsarchitektur und Schrift-
bild ist ein wichtiger Bestandteil der Ge-
samtkonzeption und bildet gemeinsam 
eine gestalterische Einheit•, erkl„rt Me-
razzi.

Abgerundet wird der schl‚ssige Ge-
samtentwurf durch das von der Einrich-
tungsstylistin Natascha Sanwald und 
von Annette Kemmler gemeinsam erar-
beitete Stylingkonzept. Hochwertige und 
sensibel auf die Architektur und die  
Fliesenprodukte abgestimmte Einrich-
tungsobjekte sowie liebevoll ausgew„hl-
te Accessoires arbeiten als Blickfang und
erzeugen eine Wohlf‚hlatmosph„re. Ein 
B‚chertisch liefert der Kundschaft wert-
volle Anregungen f‚r eine trendige Ge-
staltung der eigenen vier W„nde mit 
Fliesen, Wand- und Bodenbel„gen.

€Es hat sich gelohnt•, kommentiert 
Dr. Marc Kemmler den enormen Auf-
wand f‚r die Neugestaltung. Die ersten 
Monate seit der Fertigstellung geben 
ihm recht. Der Umsatz stieg deutlich an. 
€Die Ausstellung wird von Profi- und 
Privatkundschaft bestens angenommen•, 
erg„nzt Merazzi.

Ein Design aus einem Guss: Das ˆu„ere der Niederlassung Bad Cannstatt wird durch auff€llige Textilfassaden gepr€gt. Sie runden 
die gestalterische Gesamtkonzeption ab und machen die Kemmler-Farben, das Kemmler-Signet und Schriftzeichen zum Bestandteil 
der Architektur. Die bedruckten Membranen umspannen die bestehenden Geb€ude und erzeugen ein zusammenh€ngendes Erschei-
nungsbild. Nachts betont eine Fassadenbeleuchtung die Gr…„e des Standorts in der Mercedesstra„e.
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Moderne Trendfliesen, Natursteine und Parkette
Vier Jahre nach der Gr€ndung erh•lt Stammheim eine Fliesenausstellung

Stammheim. Sie ist erst seit 
einigen Monaten in Betrieb, aber 
fast schon wieder ein wenig zu 
klein. Seit April 2010 bietet die  
Niederlassung in Stuttgart-Stamm-
heim ihren Kunden eine eigene 
Fliesenausstellung. Damit geht 
das rasante Wachstum des 2006 
neu gegr€ndeten Kemmler-Stand-
orts im Nordwesten Stuttgarts 
ungebremst weiter.

Gut ein Drittel des Kemmler-Sorti-
ments, mit dem das T‚binger Unterneh-
men die Marktf‚hrerschaft in Baden-
W‚rttemberg im Bereich Fliesen, Bo-
den- und Wandbel„ge h„lt, ist in der neu 
eingerichteten Ausstellung in Stamm-
heim zu sehen. €Wir bieten einen Quer-
schnitt der am besten laufenden Ware•, 
betont Niederlassungsleiter Frank Diet-
zel. Moderne Trendfliesen und Natur-
steine geh†ren ebenso dazu wie edle 
Parkette. Alles ist sauber in Muster-
schr„nken installiert. Dazu gilt das Ver-
sprechen: €Was wir nicht hier haben, 
k†nnen wir ‚ber Nacht besorgen•.

Die mehr als 100 Quadratmeter gro-
ƒe Ausstellung wurde nicht nur von den 
Privatkunden bislang ‚berraschend gut 
angenommen. €Endlich k†nnen wir auch 
die Handwerkerschaft besser bedienen•, 
freut sich Dietzel. Fliesenleger, Stucka-
teure, Trockenbauer und sogar Archi-
tekten und Bautr„ger geh†ren zu den 
Neukunden der Fliesenausstellung in 
Stammheim. €Bereits jetzt w‚nschen 
sich viele unserer Besucher eine noch 
gr†ƒere Auswahl•, sagt Dietzel. 

Damit ist klar: Mittelfristig wird die 
Ausstellung weiter wachsen und auch 
durch einen Fliesen-Supermarkt erg„nzt 
werden. Bislang mussten Besucher, die 
zum Fliesenschauen gekommen waren, 
auf die Niederlassungen nach Bad Cann-
statt oder Fellbach-Oeffingen verwiesen 
werden. €Jetzt m‚ssen wir niemanden 
mehr wegschicken•, freut sich Dietzel. 
Die neue Ausstellung zeigt rund 400 Bo-
den- und Natursteinfliesen sowie mehr 
als 200 Wandfliesen. 

In den vergangenen viereinhalb 
Jahren ist Stammheim konstant und 
kr„ftig gewachsen … ohne dass die Nach-
barniederlassungen Gesch„ft abgegeben 

‚Jetzt m•ssen wir niemanden mehr wegschickenƒ, freut sich Niederlassungsleiter 
Frank Dietzel. Seit April 2010 verf•gt die stark wachsende Niederlassung in Stuttgart-
Stammheim •ber eine eigene Fliesenausstellung. Die mehr als 400 Boden- und Na-
tursteinfliesen sowie rund 200 Wandfliesen kommen bei den Profi- und Privatkunden 
hervorragend an. Bald soll in der Niederlassung ein Fliesen-Supermarkt folgen. 

Kemmler Baustoffe

In nur vier Jahren hat sich das Mitarbeiterteam in Stuttgart-Stammheim stark vergr…-
„ert. Auch weiterhin verspricht der Neustandort hervorragende Marktchancen.

haben. Dietzel sieht weiterhin hervorra-
gende Marktchancen in allen Baustoff-
bereichen: €Im Ballungsraum Stuttgart 
leben 3,4 Millionen Einwohner•. Der 
nordwestlichste Standort im Firmennetz 
der T‚binger Unternehmensgruppe ist 
verkehrstechnisch perfekt gelegen und 
rundet das Kemmler-Gesch„ftsgebiet bis 
hinauf nach Heilbronn sinnvoll ab.

Direkt nach der ‡bernahme wurde 
das Verkaufsgeb„ude komplett umge-

baut, ein umfangreiches Lager einge-
richtet und eine Gartenausstellung mit 
angegliedertem €SteinGarten-Markt• ge-
schaffen. Die Mitarbeiterzahl hat sich 
von anfangs zwei auf heute rund zwan-
zig enorm vergr†ƒert. Allein f‚r die Flie-
senausstellung wurden zwei neue Ar-
beitspl„tze geschaffen. Als Fachberater 
stehen die ehemaligen Kemmler-Azubis 
Angelina Carbonaro und Salvatore Tut-
tolomondo f‚r die Kundschaft bereit.
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Enorme Zukunftschancen f€r N€rtingen
Umfangreiche Lagererweiterung garantiert besseren Service f€r Kunden

N€rtingen. Der zweite Abschnitt   
der Erweiterung der Niederlas-
sung N€rtingen-Zizishausen geht 
seiner Vollendung entgegen. Im 
Sommer 2010 konnten die neue 
Lagerhalle und eine weitere Frei-
lagerfl•che in Betrieb genommen 
werden. Das Gesamtlager ist im 
Verlauf der zweij•hrigen Bauphase 
um €ber ein Drittel gewachsen. 

Hauptnutznieƒer der umfangreichs-
ten Lagererweiterung in der N‚rtinger 
Niederlassung seit mehr als 25 Jahren 
sind die Kunden. €Wir k†nnen jetzt ei-
nen noch besseren Service und eine sehr 
z‚gige Bedienung garantieren•, versi-
chert Niederlassungsleiter Thomas H†-
nig. €Dank der wesentlich gr†ƒeren La-
gerfl„che sind wir auch in der Lage, un-
sere Spezialisierung weiter voranzutrei-
ben•, freut er sich. So k†nnen zuneh-
mend auch ausgefallene Kundenw‚n-
sche erf‚llt werden.

€Die Erweiterung war notwendig. 
Jetzt haben wir beste Bedingungen und 
k†nnen voll durchstarten•, spricht H†nig 
von einer groƒartigen Aufwertung, die 
enorme Zukunftschancen f‚r den Stand-
ort N‚rtingen-Zizishausen verspricht. 
€Am meisten werden die Zukunftsspar-
ten Ausbau und Dachbau von der Lager-
erweiterung profitieren•, ist sich H†nig 
sicher. Doch auch in allen weiteren Ver-
kaufsbereichen kann das Handelshaus 
nun ebenfalls ein umfangreicheres Pro-
duktsortiment vorhalten. 

Ausgangspunkt f‚r die Erweiterung 
war 2007 die M†glichkeit, ein brachlie-
gendes Grundst‚ck entlang des Neckars 
von der Stadt zu erwerben. Durch diesen 
Zukauf konnte das N‚rtinger Kemmler-
Haus seine Grundst‚cksfl„che um ein 
Drittel auf aktuell knapp 20 000 Qua-
dratmeter ausdehnen und in der Folge 
eine Entzerrung der ‚ber Jahre beengten 
Raumsituation in der Niederlassung in 
Angriff nehmen.

In einem ersten Bauabschnitt hatte 
die Baustoff- und Fliesenfachhandlung 
bis zum Winter 2008 auf dem neu hin-
zugekommenen Grundst‚ck eine zus„tz-
liche Freilagerfl„che im Umfang von 
fast 1 900 Quadratmetern angelegt. Zu-
gleich wurde der Bauplatz f‚r eine neue 
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Viel Platz f•r ein umfangreicheres Sortiment: Im zweiten Bauabschnitt hat Kemmler in 
der Niederlassung N•rtingen-Zizishausen seit Herbst 2009 ein neues Hallenlager er-
baut. Zuvor war bereits die Freilagerfl€che vergr…„ert worden. Insgesamt kann das 
Handelshaus seit Sommer 2010 •ber ein Drittel mehr Lagerfl€che verf•gen.  

Lagerhalle vorbereitet. Seit Winter 2009 
errichtete Kemmler im zweiten Bauab-
schnitt eine 1 500 Quadratmeter groƒe
und zw†lf Meter hohe Halle. Direkt hin-
ter dem Neubau entstand bis zum Som-
mer 2010 ein weiteres, 1 150 Quadrat-
meter umfassendes Freilager.

Im Zuge des Hallenneubaus ist auch 
eine ‚berdachte Be- und Entladezone 
entstanden, die mit dem Auto direkt an-
gefahren werden kann. €Unsere Kund-
schaft muss jetzt nicht mehr vor Wind 
und Wetter ungesch‚tzt im Freien auf 
die Ware warten•, betont H†nig. Den 

Im Zuge des Hallenneubaus ist eine •berdachte Be- und Entladezone (rechts im Bild) 
entstanden. Dort k…nnen Kunden ihre Waren nun vor Wind und Wetter gesch•tzt ins 
Auto laden. Eine neue Logistikl…sung mit getrennten Zu- und Abfahrten f•r Kundschaft 
und Lieferanten wird bis zum Jahresende die Bauma„nahmen abschlie„en.
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„KAIZEN ist und bleibt f€r mich ein Riesenthema…
Frank Dietzel vom KAIZEN-Beauftragten zum Niederlassungsleiter befƒrdert

in Stammheim auf keinen bestehenden 
Kundenkreis aufbauen. Das Hauptaugen-
merk liegt daher auch nach vier Jahren 
noch immer auf der Neukundengewin-
nung. €Gerade das finde ich allerdings 
sehr interessant•, bekennt Dietzel. 

Trotz der Niederlassungsleitung hat 
Dietzel einen Groƒteil seiner Aufgaben 

als KAIZEN-Beauftragter weiterhin bei-
behalten. €KAIZEN ist und bleibt f‚r 
mich ein Riesenthema•, versichert er.
Als Niederlassungleiter sehe er noch viel 
mehr M†glichkeiten, Verbesserungen ei-
genverantwortlich umzusetzen, freut er 
sich. Dietzel geh†rt auch weiterhin dem 
‚bergeordnet arbeitenden KAIZEN-Ent-
wicklungsteam im Fachhandel an.

Der geb‚rtige Sindelfinger studierte 
1997 bis 2002 an der Fachhochschule 
N‚rtingen Betriebswirtschaftslehre mit 
den Vertiefungsf„chern Logistik, Con-
trolling und Industriebetriebslehre. Da-
nach ging er als Trainee zu €Aldi S‚d• 
und arbeitete bis 2004 als Bereichsleiter 
f‚r den Discounter in Rheinlandpfalz. 
Aus privaten Gr‚nden zog es Dietzel 
danach wieder zur‚ck nach Sindelfin-
gen. 

Zwei Jahre lang versuchte er, eine 
Nachfolgel†sung f‚r das elterliche S„ge-
werk auf die Beine zu stellen. Aus be-
triebswirtschaftlichen Gr‚nden musste er 
das Unternehmen schlieƒlich stilllegen. 
F‚r seinen Einstieg als KAIZEN-Beauf-
tragter bei Kemmler qualifizierte Dietzel 
nicht zuletzt seine Diplomarbeit, die das
Qualit„tsmanagement in der Logistik
zum Gegenstand hat. Bereits w„hrend 
seiner Studienzeit hatte Dietzel ‚brigens 
in der B†blinger Niederlassung als Lkw-
Fahrer gejobbt.

F•r den neuen Niederlassungsleiter in 
Stuttgart-Stammheim, Frank Dietzel, 
liegt das Hauptaugenmerk auf der Neu-
kundengewinnung. 

Stammheim. Nur vier Jahre nach 
seinem Eintritt als KAIZEN-Be-
auftragter hat Frank Dietzel zum   
1. April 2010 die Leitung der Nie-
derlassung in Stuttgart-Stamm-
heim €bernommen: „Das ist eine 
Herausforderung, €ber die ich  
sehr gl€cklich bin…, kommentiert 
er den Karrieresprung.

Dietzel folgte als Niederlassungslei-
ter in Stammheim Antonio Serra nach, 
der in derselben Funktion nach Aalen ge-
wechselt ist. Als ihm das Angebot im Fe-
bruar €total ‚berraschend• unterbreitet 
wurde, sagte Dietzel sofort zu. Der 32-
J„hrige war seit Juli 2006 KAIZEN-Be-
auftragter bei Kemmler in Fellbach. Ne-
ben dieser T„tigkeit hat er 2008 ‚ber ein 
halbes Jahr hinweg die neue Fliesenaus-
stellung in der dortigen Niederlassung 
erfolgreich projektiert und aufgebaut …
angefangen von der Renovierung der 
R„ume bis hin zur Einarbeitung der heu-
te vier Mitarbeiter.

€In Stammheim sind wir in einen be-
stehenden Markt eingedrungen. Wir ha-
ben hier ein heftig umk„mpftes Umfeld 
mit starker Konkurrenz•, fasst Dietzel 
die besondere Herausforderung am 2006 
neu gegr‚ndeten Standort im Westen 
Stuttgarts zusammen. Kemmler konnte 

Schlusspunkt der zweij„hrigen Umbau-
und Erweiterungsphase soll bis Ende des 
Jahres die Einf‚hrung eines neuen Lo-
gistikkonzepts setzen. Geschaffen wer-
den wird eine neue Zufahrtsregelung, die 
den Kunden- vom Lieferantenverkehr 
abkoppeln wird. Gegenseitige Behinde-
rungen werden dann der Vergangenheit 
angeh†ren.
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Nach dem umfangreichen Lageraus-
bau blickt das F•hrungsteam in N•rtin-
gen optimistisch nach vorne (von links): 
Torsten R…hm (Abteilungsleiter Garten-

bau; vorne), Rene Heuchling (Abtei-
lungsleiter Ausbau), Niederlassungs-

leiter Thomas H…nig, Dieter Kraft (Ab-
teilungsleiter Dachbau), Lars Merkle 

(Abteilungsleiter Hochbau), Bernd R…-
schel (Abteilungsleiter Fliese) und Hans 

Wagner (Abteilungsleiter Tiefbau).
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Joachim Thiel €bernimmt Niederlassung Balingen
Nach neun Jahren als Leiter in Oberndorf ergreift er die „Riesenchance…

Balingen. Im ersten Augenblick 
war Joachim Thiel schon sehr 
€berrascht, als ihm die Leitung  
der Niederlassung Balingen im
Sp•therbst 2009 angeboten wurde. 
Seine ersten Gedanken galten da-
her auch nicht der neuen Heraus-
forderung, sondern viel mehr   
„seiner… alten Niederlassung in 
Oberndorf. Die hatte er 2001 €ber-
nommen und seither mit viel 
Herzblut ausgebaut.

€Ich wusste sofort, dass Balingen f‚r 
mich eine Riesenchance bedeutet•, sagt 
Joachim Thiel. Immerhin z„hlt diese 
Niederlassung zu den groƒen Kemmler-
H„usern, und mit Oberndorf hatte der 
49-j„hrige Kaufmann bislang eine der 
kleineren Niederlassungen gef‚hrt. Sei-
ne Freude war anfangs trotzdem etwas 
getr‚bt: €Die Niederlassung Oberndorf 
liegt mir schon sehr am Herzen•, be-
kennt er, €ich wollte sie in gute H„nde 
abgegeben wissen•.

Mit einem €weinenden Auge• f‚r 
Oberndorf, viel Enthusiasmus und gro-
ƒen Pl„nen wechselte Thiel im M„rz 
2010 an seine neue Wirkungsst„tte. €Ich 
sehe enorme Chancen in Balingen. Das 
ist ein Standort, wie man ihn sich sch†-
ner nicht w‚nschen kann•, kommentiert
er nach einer reibungslosen ‡bergabe.
Balingen sei eine €ganz andere Gr†ƒen-
ordnung•. Vor allem aber die Lage sei 
fantastisch.

Als gr†ƒter Baustoff-Fachh„ndler im 
Landkreis sitze Kemmler €wie die Made 
im Speck• direkt an der B 27 am €Tor 
zu Balingen•. Die ohnehin schon groƒe 
und beeindruckend angelegte Fliesen-
ausstellung soll in den kommenden Jah-
ren eine weitere Aufwertung erfahren. 
€Wir wollen die Fassade †ffnen, damit 
mehr Tageslicht in die Ausstellung 
hineinkommt•, erkl„rt Thiel.

Den wichtigsten Pluspunkt stellt f‚r 
den neuen Niederlassungsleiter aber die 
€gute und erfahrene Mannschaft• dar …
auch wenn mit seinem Nachfolger in 
Oberndorf, Stefan Bechtold, ein starker 
Mann im Ausbau gegangen ist. Ihm 
folgt als neuer Abteilungsleiter der erst 
26 Jahre alte Eugen Keller nach. Thiel 

lobt dessen Engagement und die mutige 
Bereitschaft, im noch jungen Alter ei-
nen solchen Posten zu ‚bernehmen.

Joachim Thiel ist seit 27 Jahren Mit-
arbeiter in der T‚binger Unternehmens-
gruppe Kemmler. Von 1983 bis 1986 ab-
solvierte er in der Donaueschinger Nie-
derlassung eine Ausbildung zum €Groƒ-
und Auƒenhandelskaufmann•. Zu Be-
ginn der 90er Jahre wurde er dort zum 
Leiter der Logistik und Versandabtei-
lung bef†rdert. 1996 ‚bernahm er die
Leitung der Gartenbauabteilung in Do-
naueschingen, ehe er 2001 als Niederlas-
sungsleiter nach Oberndorf wechselte. 

Balingen. Mit Bernd Rinn hat der 
dienst•lteste Niederlassungsleiter 
der „Kemmler Baustoffe GmbH… 
nach 38 Jahren an der Spitze des 
Balinger Handelshauses das Ru-
der aus der Hand gelegt. Der 65-
J•hrige war rekordverd•chtige 47 
Arbeitsjahre f€r die Unterneh-
mensgruppe Kemmler t•tig. 

Insgesamt brachte es Bernd Rinn so-
gar auf 50 Berufsjahre. Ein Jahr nach 
Abschluss seiner kaufm„nnischen Aus-
bildung ist er mit nur 18 Jahren als Buch-
halter in die T‚binger Niederlassung von 
Kemmler gewechselt. Ende der 60er Jah-
re bekam der fleiƒige, junge Mitarbeiter 
seine groƒe Chance. Peter Kemmler stell-
te Rinn die F‚hrung einer eigenen Nie-
derlassung in Aussicht. Stationen im 
Ein- und Verkauf bereiteten ihn auf die 
groƒe Aufgabe vor. 1972 ‚bertrug man 
dem erst 27-J„hrigen die Leitung der neu
errichteten Niederlassung in Balingen.

In 38 Jahren baute Rinn den Balinger 
Standort konsequent zu einem der wich-

Rekordverd•chtiges Arbeitsleben
Bernd Rinn geht nach 50 Berufsjahren in den Ruhestand  

‚Das ist ein Standort, wie man ihn sich 
sch…ner nicht w•nschen kannƒ, freut 
sich der neue Balinger Niederlassungs-
leiter Joachim Thiel.

Bernd Rinn war 38 Jahre lang Leiter 
der Balinger Niederlassung, die er zur 
gr…„ten im Landkreis ausgebaut hat.

tigsten Kemmer-H„user und zum gr†ƒ-
ten Baustoff-Fachh„ndler im Landkreis 
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Stefan Bechtold wird neuer Niederlassungsleiter
Der Verkaufsexperte war bislang Abteilungsleiter f€r den Ausbau in Balingen

Oberndorf. Gleich in seinem  
ersten Jahr als Niederlassungs-
leiter in Oberndorf steht Stefan
Bechtold vor gro‚en Aufgaben.
Seit M•rz tr•gt der 43-J•hrige die 
Verantwortung f€r das Kemmler-
Haus. Zuvor war Bechtold neun 
Jahre als Abteilungsleiter f€r den 
Ausbau in Balingen t•tig.

Mit dem Abriss alter Geb„udeteile 
auf dem Nachbargrundst‚ck soll … so die 
Planungen … mittelfristig in der Kemm-
ler-Niederlassung der Neckarstadt Platz 
f‚r eine Erweiterung und den Neubau ei-
ner Lagerhalle geschaffen werden. Als 
Ziele hat sich der Verkaufsexperte Bech-
told eine weitere Optimierung des La-
gers sowie eine Steigerung von Umsatz, 
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Durch das Erreichen des Ruhestandsalters von Bernd Rinn (links) kam im Fr•hjahr 2010 ein Personalkarussell zwischen Balingen 
und Oberndorf in Gang. Rinn der fast vier Jahrzehnte die Niederlassung in Balingen gef•hrt hatte, machte den Weg frei f•r Joachim 
Thiel (Mitte). Der war seit 2001 Niederlassungsleiter in Oberndorf und wechselte im M€rz in die gleiche Position nach Balingen. 
Nachfolger von Thiel in Oberndorf wurde Stefan Bechtold (rechts), der zuvor Abteilungsleiter f•r den Ausbau in Balingen war.

Rohertrag und Handelsspanne in allen 
Bereichen der Oberndorfer Niederlas-
sung gesetzt. 

€Wir werden auch unsere Pr„senz im 
Kinzigtal weiter ausbauen•, plant Bech-
told. Groƒes Potential sieht er im jungen 
Oberndorfer Team. €Ich habe hier sehr 
leistungsbereite Mitarbeiter um mich he-
rum•, freut er sich. Obwohl der neue 
Niederlassungsleiter mit seiner Familie 
in Balingen wohnen bleibt, kehrt er 
durch die Bef†rderung sozusagen zu sei-
nen Wurzeln zur‚ck: €Ich bin in Rott-
weil geboren. Damit ist Oberndorf f‚r 
mich mehr Heimat als Balingen•, ver-
sichert Bechtold.

aus. Wie gewaltig der Baustoff- und Flie-
senfachhandel gewachsen ist, zeigen 
schon allein die Mitarbeiterzahlen. 1972
hatte Rinn zehn Mitarbeitern, bei seinem 
Abschied waren es 64. Die Fliesenaus-
stellung ist von 120 auf heute rund 2000 
Quadratmeter angewachsen. Zugleich 
hat sich das Sortiment auf weit mehr als 

2 000 Fliesen verzehnfacht. 
Bedeutende Abschnitte beim Ausbau 

des Standorts in Balingen leiteten 1976 
die Erweiterung der Fliesenabteilung, in 
den 80er Jahren die Einrichtung eines 
Fliesen-Supermarkts und 2001 der meh-
rere Millionen Mark teure Um- und Neu-
bau der Fliesenausstellung ein. 1986 

wurde Rinn in die Gesch„ftsf‚hrung des 
Gesamtunternehmens berufen. 

Mit dem Stabwechsel an der Spitze 
der Balinger Niederlassung wechselt 
Rinn jedoch nicht vollst„ndig in den Ru-
hestand. Als €‡bergangsaufgabe• soll er 
die Kalkulation in der Baustoff-Han-
delsgruppe auf Vordermann bringen.

Als neuer Niederlassungsleiter in Obern-
dorf will Stefan Bechtold Umsatz, Roher-
trag und Handelsspanne steigern.
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Serras Weg f€hrt von Stammheim nach Aalen
Mit viel Erfahrung und dem erfolgreichen „Fellbacher-System…im Hinterkopf

Kemmler Baustoffe

€Mein eigentliches Berufsziel war 
Bauingenieur•, erinnert sich Bechtold. 
Nach der erfolgreich abgeschlossenen 
Mittleren Reife hat er mit einer Mau-
rerlehre zuerst einmal ein Bauhandwerk 
gelernt. W„hrend der Bundeswehrzeit 
orientierte er sich beruflich um. €Mich 
hat die M†glichkeit der Aus- und Weiter-
bildung bei der Bundeswehr gereizt•, er-
z„hlt er. Bechtold verpflichtete sich als 
Zeitsoldat f‚r vier Jahre, wurde Unter-
offizier und absolvierte berufsbegleitend 
zuerst den gepr‚ften Betriebsassistenten 
des Handwerks und setzte anschlieƒend 
noch den Betriebswirt des Handwerks 
oben drauf. 

€Mit der kaufm„nnischen Ausbildung 
habe ich die Basis f‚r meinen heutigen 
Job gelegt•, ist sich Bechtold sicher. Mit 
der doppelten Qualifikation als Maurer 
und Betriebswirt hatte seine Blindbewer-
bung bei Kemmler sofort Erfolg. Zum 
Jahresbeginn 1992 stieg er in den Auƒen-
dienst im Hochbau der Balinger Nieder-
lassung ein. €Zu Beginn war das ein har-
tes Brot•, erinnert sich Bechtold. Dank 
seines Mentors G‚nter M‚nsinger, dem 
damaligen Hochbau-Spartenleiter, stell-
ten sich die Erfolge aber schnell ein.

2001 bekam Bechtold mit der Abtei-
lungsleitung im Ausbau mehr Verant-
wortung ‚bertragen. €Ich musste mich in 

diesen Baustoffbereich neu einarbei-
ten•, erz„hlt er. Unterst‚tzung erhielt er 
von Bernd Rinn, der etwa zur gleichen 
Zeit die Bereichsleitung f‚r die gesamte 
Handelsgruppe im Ausbau ‚bernommen 
hatte.

€Ich habe viel von seiner Denkweise 
und Philosophie gelernt•, ist Bechtold 
ihm heute noch dankbar. Bei der ersten 
€Tour de Kemmler• im Jahr 2003 siegte 
Bechtolds Team in der Ausbauwertung. 
€Dass man mir jetzt die Leitung der 
Niederlassung in Oberndorf angeboten 
hat, sehe ich als Best„tigung meiner Ar-
beit als Abteilungsleiter an. Das hat 
mich sehr gefreut•, sagt Bechtold.

Die mehr als 1500 Quadratmeter um-
fassende Fliesenausstellung und den B‚-
robereich hat Kemmler daraufhin von 
Grund auf saniert. €Jetzt geht es vor al-
lem darum, die Standards aus den ande-
ren Kemmler-H„usern, das Kemmler-
Denken und KAIZEN in Aalen noch 
st„rker zu verankern •, betont Serra. F‚r 
die Zukunft sieht der neue Niederlas-
sungsleiter viele Chancen f‚r weiteres 
Wachstum. €Wir haben in Aalen ein rie-

siges Einzugsgebiet•, sagt er. Mit aktu-
ell 43 Mitarbeitern kann Serra auf ein 
schlagkr„ftiges Team zur‚ckgreifen.

€Die Arbeit am Bau hat mich schon 
immer fasziniert. Zu Schulzeiten wollte 
ich Bautechniker oder Architekt wer-
den•, blickt der 1969 in Schorndorf ge-
borene Serra zur‚ck. Direkt nach der 
Mittleren Reife absolvierte er in Stutt-
gart-Bad Cannstatt eine Maurerlehre. 
Kemmler war damals einer der Lieferan-
ten seines Ausbildungsbetriebs. Die Fir-
ma gefiel Serra und so bewarb er sich 
dort direkt nach der erfolgreich abge-
schlossenen Maurerlehre f‚r eine zwei-
te, diesmal eine kaufm„nnische Lehre.

€Diese Ausbildung hat mir viel mehr 
Spaƒ gemacht. Ich kannte die meiste Wa-
re bereits aus meiner Zeit als Maurer 
und entdeckte, dass der Verkauf genau
mein Ding war•, erinnert er sich. Der 
ausgelernte €Groƒ- und Auƒenhandels-
kaufmann• arbeitete zun„chst drei Jahre 
als Fachberater im Gartenbau in Fell-
bach. Dann ‚bernahm er dort nacheinan-
der mehrere Abteilungsleitungen.

€Der Erfolg hat mich immer weiter-
getragen•, sagt Serra. Die Abteilungen 
wurden gr†ƒer, die Verantwortung eben-
falls. Nach dem Tiefbau wechselte Serra 
in €sein Metier•, den Hochbau. Von 
2003 bis 2006 war er mit dem Ausbau 
dieser Abteilung verantwortlich. Parallel 
dazu war er als erster KAIZEN-Um-
setzer in Fellbach t„tig. 2006 wurde ihm 
die Leitung der neu gegr‚ndeten Nieder-
lassung in Stuttgart-Stammheim ange-
tragen.

Antonio Serra hat •ber vier Jahre hin-
weg die Neugr•ndung in Stuttgart-
Stammheim erfolgreich aufgebaut. Seit 
April 2010 ist er der neue Mann an der 
Spitze der Niederlassung in Aalen.

Aalen. F€nf Jahre nach der     
‡bernahme soll die Niederlas-
sung in Aalen noch st•rker in die 
Kemmler-Gruppe hineinwachsen. 
Als neuer Niederlassungsleiter hat 
Antonio Serra im April 2010 diese 
Aufgabe in der Limesstadt in An-
griff genommen. Seit 2006 hatte
Serra die Niederlassung Stutt-
gart-Stammheim erfolgreich
aufgebaut.

€Stammheim war eine einmalige 
Chance und meine Bew„hrungsprobe•, 
betont der mit seiner Familie in Urbach 
bei Schorndorf lebende Serra, €ich habe 
bei Null angefangen und beim Aufbau 
der Niederlassung sehr viel an Erfahrung 
sammeln d‚rfen•. Mit nur zwei Mitar-
beitern hatte er 2006 die Arbeit in der 
Neugr‚ndung im Westen Stuttgarts auf-
genommen, bei seinem Abschied, vier 
Jahre sp„ter, waren es 20.  

Mit dem Wissensschatz aus Stamm-
heim und dem, wie es Serra nennt, er-
folgreichen €Fellbacher-System• im Hin-
terkopf ging der 41-J„hrige seine neue 
Aufgabe in Aalen an. €Ich m†chte die 
Niederlassung dort st„rker auf Kemmler-
Niveau bringen und weiter ausbauen•, 
hat er das Ziel fest im Blick. 2005 hatte 
die Unternehmensgruppe Kemmler die 
schon damals gr†ƒte Fliesen- und Bau-
stoff-Fachhandlung Aalens aus einer In-
solvenz heraus von einem Mitbewerber 
‚bernommen. 
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Betriebsausflug an den Kemmler-Stammsitz
In Diedorf hat sich seit der Beteiligung von Kemmler einiges getan

T€bingen. Im Fr€hjahr 2008        
hat sich Kemmler an dem schw•-
bisch-bayerischen Familienbetrieb
„Weber Baustoffzentrum… in Die-
dorf bei Augsburg beteiligt. Seit-
her sind beide Unternehmen im-
mer st•rker zusammengewach-
sen. Ende April f€hrte ein Betriebs-
ausflug Teile der Weber-Beleg-
schaft erstmals  zu einem Besuch 
in die Kemmler-Stadt.

€T‚bingen ist wunderbar•, schw„rm-
te nicht nur Ulrich Oberl„nder, der Vor-
sitzende der Gesch„ftsf‚hrung der Die-
dorfer Baustoff-Fachhandlung, von den 
Reizen der Neckarstadt. Nach einem er-
lebnisreichen Tag mit einer F‚hrung 
durch die Altstadt und Betriebsbesichti-
gungen des Kemmler-Stammsitzes und 
von Beton Kemmler waren sich alle Be-
sucher aus der fernen bayerischen Nie-
derlassung mehr als einig: Die Universi-
t„tsstadt ist eine Reise wert.

Nach zweist‚ndiger Anfahrt hatte 
Dr. Marc Kemmler die Ausfl‚gler am 
Morgen pers†nlich bei einem kleinen 
Imbiss in den R„umen der T‚binger 
Niederlassung willkommen geheiƒen. 
Kemmler referierte in einem lebendigen 
Vortrag ‚ber die 125-j„hrige Unterneh-
mensgeschichte und ‚berreichte jedem 
Mitarbeiter eine Ausgabe des gerade 
frisch erschienenen Kemmler-Buchs.
Danach lieƒ er es sich nicht nehmen, die 
Diedorfer den ganzen Tag ‚ber zu be-
gleiten. 

Bei der Besichtigung der T‚binger 
Niederlassung zeigten sich die Mitar-
beiter vor allem von der groƒen Fliesen-
ausstellung und der Ladestraƒe im Lager 
schwer beeindruckt. In T‚bingen-Hir-
schau besuchte die Gruppe anschlie-
ƒend bei Beton Kemmler die Produktion 
und die gr†ƒte Garagenausstellung 
Deutschlands. Zum Mittagessen in der 
Altstadt leisteten Marc Kemmlers Ehe-
frau Annette und Seniorchef Peter 
Kemmler den Diedorfern Gesellschaft. 

Ein weiterer H†hepunkt folgte am 
Nachmittag mit einer F‚hrung durch die 
historische T‚binger Altstadt und hinauf 
zum Schloss Hohent‚bingen. €Unser 
Tagesausflug war absolut gelungen•, be-
dankte sich Ulrich Oberl„nder, €am 

men wurde im Jahr 1914 gegr‚ndet und 
gilt in der Region Augsburg als €Platz-
hirsch• im Baustoff-Fachhandel. Ge-
f‚hrt wird der Familienbetrieb in der drit-
ten Generation gemeinsam von Ulrich 
Oberl„nder und dessen Frau Gerlinde.

€Es hat sich einiges getan seit 2008. 
Kemmler hat uns viele Vorteile ge-

T•bingen ist eine sehenswerte Stadt, die sich vor Augsburg keineswegs zu verstecken 
braucht. Die Mitarbeiter des zur Unternehmensgruppe Kemmler geh…renden ‚Weber 
Baustoffzentrumsƒ aus Diedorf waren beim ersten Besuch des Kemmler-Stammsitzes 
im April durchweg begeistert vom Flair der Neckarstadt.

Marc Kemmler lie„ es sich nicht nehmen, die G€ste aus Diedorf einen ganzen Tag 
lang pers…nlich zu begleiten. Wie hier in der Garagenausstellung bei Beton Kemmler 
versorgte der Gesch€ftsf•hrende Gesellschafter der Unternehmensgruppe seine baye-
rischen Mitarbeiter mit wissenswerten Informationen aus erster Hand.

liebsten w‚rden wir bald wieder vorbei-
schauen•.

Seit 2008 h„lt die T‚binger Unter-
nehmensgruppe Kemmler eine 50-Pro-
zent-Beteiligung an der zehn Kilometer
westlich der Fuggerstadt Augsburg gele-
genen Baustoff-Fachhandlung. Das wirt-
schaftlich gesunde Traditionsunterneh-
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Sehr beeindruckt zeigten sich die Mitarbeiter der Diedorfer Niederlassung von den Ausma„en des Betonfertigteilewerks in T•-
bingen-Hirschau (Foto links). Beim Empfang am Stammsitz von Kemmler erfuhren die G€ste viele interessante Dinge •ber die Un-
ternehmensgruppe. Aufmerksam lauschten sie den Erl€uterungen auf dem Dachbalkon des Verwaltungsgeb€udes (Foto rechts). 

Einer der H…hepunkte des eint€gigen Betriebsausflugs der Diedorfer Niederlassung war eine gef•hrte Tour durch die Altstadt bis hi-
nauf zum Schloss Hohent•bingen. Vor dem wuchtigen Tor stellten sich die Teilnehmer der samst€glichen Exkursion zum Gruppen-
bild auf. Ganz links ist Gustav Bucher zu sehen, der bislang Abteilungsleiter f•r den Hochbau in der Nie-derlassung Donaueschin-
gen war und seit dem Sommer als Stellvertreter von Ulrich Oberl€nder mit Zust€ndigkeit f•r Vertrieb und Personal in die Gesch€fts-
leitung des ‚Weber Baustoffzentrumsƒ gewechselt ist. Neben ihm Gerlinde Oberl€nder, die ebenfalls Mitglied der Gesch€ftleitung ist.

bracht•, res‚miert Oberl„nder die positi-
ve Entwicklung der letzten beiden Jahre. 
Auch nach der Eingliederung als 21. 
Niederlassung in das starke Kemmler-
Handelsnetzwerk ist Weber weiterhin 
ein eigenst„ndiges Unternehmen geblie-
ben. Oberl„nder, der die bis dahin offene 
Nachfolgereglung des Familienunter-
nehmens durch den Verkauf der Ge-
sch„ftsanteile an Kemmler endg‚ltig ge-
regelt hat, sieht die Marktstellung nach 
der Beteiligung vor allem im Fliesenbe-
reich deutlich gest„rkt.

€Wir haben unser Angebot an Bo-
den- und Wandbel„gen verdoppelt und 
auf Kemmler-Niveau ausgebaut•, betont 
er. Ein neuer Fliesensupermarkt ist be-
reits fertig gestellt, eine lange geplante, 
neue Fliesenausstellung befindet sich im 
Bau. Weber hat auƒerdem eine neue La-
gerhalle errichtet und seine Lieferf„-
higkeit selbst f‚r ausgefallene Produkt-
w‚nsche durch eine Einbindung in die 
Kemmler-Logistik erheblich verbessert. 
Im starken Wettbewerb mit der Konkur-
renz in der Region Augsburg konnte die 

75 Mitarbeiter starke Baustoff-Fach-
handlung so weiter Boden gutmachen.

Nicht zuletzt ist die Diedorfer Nie-
derlassung seit dem Sommer auch per-
sonell n„her an Kemmler ger‚ckt. Mit 
Gustav Bucher ist ein erfahrener Abtei-
lungsleiter, der bislang den Hochbau in 
Donaueschingen gef‚hrt hat, Mitglied 
der Gesch„ftsleitung der Firma €Weber 
Baustoffzentrum• geworden. Bucher ist 
Stellvertreter von Ulrich Oberl„nder mit 
Zust„ndigkeiten f‚r den Vertrieb und 
das Personal.
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Innovationssprung f€r Betonfertigteil-Technologie
Heiz- und K€hldecken von Beton Kemmler sorgen f€r perfektes Raumklima

T€bingen-Hirschau. In vielen   
Neubauten wird man k€nftig ver-
geblich nach Heizkƒrpern suchen, 
denn diese werden sich in der 
Decke befinden. Mƒglich macht 
dies eine einfache Idee, deren Um-
setzung allerdings wegweisend f€r 
eine ganze Branche ist: Bereits bei 
der industriellen Produktion der 
Deckenplatten im Fertigteilwerk 
werden Geflechte aus d€nnen 
Kunststoffrohren, sogenannte 
Kapillarrohrmatten, mit in die 
Decke eingearbeitet.

€Das ist ein kleiner Quantensprung 
f‚r die Betonfertigteil-Technologie•, 
schw„rmt Martin Heimrich. Der Ge-
sch„ftsf‚hrer der €Beton Kemmler 
GmbH• aus T‚bingen-Hirschau stellte 
die innovativen Heiz- und K‚hldecken 
aus Beton im Fr‚hsommer 2010 anl„ss-
lich der Markteinf‚hrung vor. €Meines 
Wissens sind wir nicht nur in Deutsch-
land die einzigen, die Betonsegmente in 
Fertigbauweise mit integrierten Kapil-
larrohrmatten als Heiz- und K‚hlsys-
teme anbieten•, zeigt er sich stolz. 

W„hrend herk†mmliche Fuƒboden-
und Deckenheizungen mit einem we-
sentlich gr†ƒeren Aufwand erst direkt 
auf der Baustelle verlegt und mit Beton 
vergossen werden m‚ssen, liefert das 
zur Unternehmensgruppe Kemmler ge-
h†rende Betonfertigteilwerk seine Ka-
pillarrohrdecken bereits als vorgefertigte 
Bausegmente auf die Baustelle. Dort las-
sen sie sich problemlos zusammenf‚gen 
und werden danach mit einer ausgekl‚-
gelten Ventil- und Regelungstechnik 
versehen.

Die thermoaktiven und energieeffi-
zient arbeitenden Heiz- und K‚hldecken 
liefern ein perfektes Raumklima … und 
bieten auch sonst jede Menge Vorteile. 
€Beton ist ein guter W„rmeleiter und 
verf‚gt aufgrund seiner Masse auch ‚ber 
ein enormes W„rmespeicherverhalten•, 
weiƒ Heimrich. Daher ist Beton ein idea-
ler Baustoff f‚r Heiz- und K‚hlsyste-
me. Bereits in der Vergangenheit nutzte 
Beton Kemmler dieses Wissen und bau-
te Kunststoffrohre mit gr†ƒerem Durch-
messer in Betonfertigteilw„nde ein, um 

den Beton von innen heraus zu erw„r-
men. 

Das als €Betonkernaktivierung• be-
kannte Verfahren wurde durch den Ein-

satz der aus Spezialkunststoff gefertig-
ten Kapillarrohrmatten im Rahmen eines 
zweij„hrigen KMU-Forschungsprojektes 
weiterentwickelt und wesentlich verbes-

Die ‚Beton Kemmler GmbHƒ bereichert mit innovativen Heiz- und K•hldecken den 
Markt f•r Betonfertigteile. Gesch€ftsf•hrer Martin Heimrich (Foto oben, links) und 
Projektleiter Matthias Siegel (rechts) erl€utern das in den Beton fest eingegossene  
Kapillarrohrmattensystem zum Heizen und K•hlen am aufgeschnittenen Produkt-
muster. Das Foto unten zeigt die f•r jedes einzelne Bauteil auf Ma„ gefertigten Ka-
pillarrohrmatten aus Spezialkunststoff vor dem Betoniervorgang in der Umlaufanlage 
des Betonfertigteilwerks.  

Beton Kemmler
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‚berzeugt die Deckenheizung durch mi-
nimale Aufheizzeiten und reagiert sp‚r-
bar innerhalb von Minuten. Eine intelli-
gente, eigens f‚r das KMU-Projekt ent-
wickelte Ventiltechnik der €Staiger
GmbH & Co. KG• erm†glicht mit Hilfe 
von Flachschieberventilen eine reakti-
onsschnelle Einzelraumtemperierung.      
Durch die gezielte Ansteuerung einzel-
ner Ventile k†nnen R„ume individuell 
temperiert werden, so dass stets ein an-
genehmes Klima innerhalb des Geb„u-
des vorherrscht. Dabei macht es keinen 
Unterschied, ob im Winter geheizt oder 
im Sommer gek‚hlt werden soll. 

Das ideale Speicherverhalten von 
Beton sorgt f‚r eine langanhaltende Ab-
gabe der W„rme oder K„lte. Zudem wer-
den thermische Spitzen hervorragend ab-
gefedert. Typische €‡berhitzungen• ei-
nes Raumes als Reaktion auf €hochge-
drehte• Wandradiatoren etwa kommen 
bei den Deckenheizungen nicht mehr 
vor. Die Kapillarrohrdecke sorgt f‚r eine 
sehr gleichm„ƒige Raumtemperierung 
mit kaum sp‚rbaren Temperaturschwan-
kungen. Allein durch den niedrigen 

W„rmebedarf bei Strahlungsfl„chenhei-
zungen l„sst sich rund zehn Prozent an 
Energie einsparen. 

Am auff„lligsten f‚r die Bewohner 
wird aber sein, dass die herk†mmlichen 
Heizk†rper aus den R„umen verschwin-
den. €Der Verzicht auf Wandradiatoren 
bringt einen Gewinn an Wohnraum und 
individueller Freiheit bei der Raumge-
staltung mit sich. Das wird insbesondere 
im Mietwohnungsbau ein entscheiden-
der Vorteil sein•, ist sich Heimrich si-
cher. Angst vor tropfenden Zimmerde-
cken braucht ‚brigens niemand zu ha-
ben. €Wir haben das System auf Herz 
und Nieren gepr‚ft•, sagt der Beton 
Kemmler-Gesch„ftsf‚hrer. 

Aus Sicht des Betonfertigteil-Her-
stellers erf‚llen die industriell produzier-
ten Heiz- und K‚hldecken den st„rker 
werdenden Bedarf an modernen und 
energieeffizienten Bauteilen optimal. 
€Aufgrund der langsamen Ansprech-
zeiten war die Bauteilaktivierung bisher 
f‚r viele Geb„ude nicht einsetzbar•, sagt 
Heimrich, €unser Bauteilaktivierungs-
system vereint dagegen die Vorteile ei-
nes schnellen Ansprechverhaltens mit 
einer hohen Energieeffizienz und groƒer 
Leistung zu g‚nstigen Kosten•. Die 
€Beton Kemmler GmbH• produziert die 
Fertigbetondecken nach individuellen 
W‚nschen.

sert. ‡ber Branchengrenzen hinweg wa-
ren an der Neuproduktentwicklung ne-
ben dem Innovationsf‚hrer f‚r Beton-
fertigteile aus Baden-W‚rttemberg der 
Kapillarrohrmatten-Hersteller €BEKA 
Heiz- und K‚hlmatten GmbH• aus Ber-
lin und als Spezialist f‚r Ventil- und Re-
gelungstechnik die €Staiger GmbH & 
Co. KG• aus Erligheim bei Ludwigs-
burg beteiligt. 

Die von der €BEKA Heiz- und K‚hl-
matten GmbH• f‚r jedes einzelne Bau-
teil auf Maƒ gefertigten Kapillarrohr-
matten bestehen aus einem feinen und 
eng zusammenliegenden Rohrsystem. 
Aufgrund ihrer gr†ƒeren Oberfl„che ge-
ben sie die W„rme und K„lte des Trans-
portmediums Wasser schneller als die 
bislang eingesetzten, dickeren Leerroh-
re an den Beton weiter. Zudem werden 
die Matten nur einen Zentimeter tief in 
den Beton hineinverlegt. Damit liegt das 
Heiz- und K‚hlsystem n„her an der 
Oberfl„che und strahlt W„rme wie K„lte 
intensiver und ausschlieƒlich in Rich-
tung des Raumes ab. 

Im Vergleich zur Fuƒbodenheizung

Von der zukunftsweisenden Innovation 
der industriell produzierten Heiz- und 
K•hldecken verspricht sich der Ge-
sch€ftsf•hrer der ‚Beton Kemmler 
GmbHƒ, Martin Heimrich, gro„e Markt-
chancen. Heimrich stellte das neue Pro-
dukt im Fr•hsommer der ‰ffentlichkeit 
vor.

Mit Hilfe der 
blauen Kapillar-
rohrmatten wer-
den die Heizk…r-
per ins Betonfer-
tigteil hineinver-
lagert. Wie Beton 
Kemmler-Produk-
tionsleiter Edwin 
Binder (Foto 
links) erl€utert, 
garantiert ein 
aufwendiger, 
werksinterner 
Pr•fprozess die 
Dichtigkeit des 
Systems. Auf der 
Baustelle werden 
die verlegten Bau-
segmente mit ein-
fachen Verbin-
dern gekoppelt 
(kleines Foto 
unten).

Beton Kemmler
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Wieder unter den innovativsten Unternehmen
KEMMLIT gehƒrt zum vierten Mal in Folge zu den „Top 100… des Landes

Du‚lingen. Findige Mitarbeiter, 
Mut zu Neuem und das kreative 
Vermarkten neuer Produkte haben 
den Mittelst•ndler KEMMLIT nach 
oben gebracht † in die Liste der 
100 Top-Innovatoren Deutsch-
lands. Lothar Sp•th €berreichte 
das G€tesiegel „Top 100… im Som-
mer in Rostock-Warnem€nde.

125 kreative Mitarbeiter entwickeln 
in Duƒlingen st„ndig neue Ideen. Ge-
meinsam mit Architekten entstehen so 
individuelle L†sungen f‚r den †ffentli-
chen Sanit„rraum. Hierzu geh†ren ins-
besondere Sanit„rtrennw„nde, die zahl-
reiche Designpreise gewonnen haben. 
Kooperationen sind KEMMLIT-Ge-
sch„ftsf‚hrer Kurt Binder und seinem 
Team sehr wichtig. Kunden k†nnen ihre 
Sanit„rr„ume beispielsweise gemeinsam 
mit einem Fachberater realit„tsnah in   
3-D planen oder aber sich im hauseige-
nen Ausstellungscenter inspirieren las-
sen.

Nicht allt„glich ist die Konzeption 
des kontinuierlichen Verbesserungspro-
zesses, kurz KVP. Sie ist an die japani-
sche Firmenkultur angelehnt: An €Pare-
to-Tischen• beispielsweise sprechen die 
Teams kurz und effizient ‚ber Maƒnah-
men zur Qualit„tsverbesserung. Und an 
sogenannten €Dojos•, die bei KEMM-
LIT f‚r multimediale Trainingsstationen 
stehen, finden Schulungen und praxis-
nahe Testl„ufe statt. So gelang der Fir-
ma in dem Bereich €Innovative Prozesse 
und Organisation• sogar der Sprung in 
die Riege der besten zehn Teilnehmer.

‡ber mehrere Monate pr‚fte die 
Wirtschaftsuniversit„t Wien das Inno-
vationsverhalten von mittelst„ndischen 
Unternehmen in Deutschland. Die 100 
besten der gepr‚ften Unternehmen, da-
runter KEMMLIT, tragen das G‚tesie-
gel f‚r ein Jahr. €Gute Ideen, die auf 
dem Markt ankommen, entstehen nicht 
von selbst. Daran arbeiten wir t„glich 
hart. Dass unser Engagement jetzt be-
lohnt wird, freut uns nat‚rlich sehr und 
zeigt uns, dass wir auf dem richtigen 
Weg sind. In gewisser Weise zeigt das 
auch, dass uns auch in Zukunft unsere 
guten Einf„lle nicht ausgehen werden•, 
sagt Kurt Binder.

Bei KEMMLIT gehen auch in Zukunft die guten Einf€lle nicht aus: Schirmherr Lothar 
Sp€th (Mitte) •berreichte im Sommer 2010 zum vierten Mal in Folge das G•tesiegel 
‚Top 100ƒ an KEMMLIT-Vertriebsleiter Thomas Bopp (links) und Marketingleiter 
Uwe Beckmann (rechts).

Das Trennwandsystem ‚NOXXƒ hat KEMMLIT in Verbindung mit renommierten Ar-
chitekten entwickelt. Neben dem ‚Innovationspreis f•r Architektur und Bauwesenƒ 
wurde ‚NOXXƒ bereits mit dem ‚iF product design awardƒ ausgezeichnet und er-
zielte eine Nominierung f•r den ‚Designpreis der Bundesrepublik Deutschlandƒ. 
‚NOXXƒ hat neben einer hohen Produktqualit€t vor allem in der Konstruktion und im 
Design in Verbindung mit dem Werkstoff Glas neue Ma„st€be gesetzt. Auch der T†V 
best€tigte und zertifizierte die Qualit€t der Konstruktion. 
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Chirurgenhandschuhe f€r die Betonriesen
Beton Kemmler liefert 17 Tonnen schwere Elemente f€r KZ-Gedenkst•tte

T€bingen-Hirschau. Normaler-
weise stellt das Produktionsteam    
in der Halle 5 Betontreppen und  
Fertigteile f€r den Hochbau her.  
Im Februar jedoch verlangte ein 
au‚ergewƒhnlicher Auftrag den 
Mitarbeitern ihre ganze Erfahrung 
ab. F€r eine KZ-Gedenkst•tte am 
Stuttgarter Flugplatz fertigte die 
„Beton Kemmler GmbH… gro‚e 
Sonderteile und setzte daf€r viel 
Know-how ein. 

Um den Anforderungen des Projekt-
entwurfs f‚r das KZ-Mahnmal gerecht 
werden zu k†nnen, war jede Menge 
gedanklicher Vorarbeit gefragt. €Das 
war wahrlich kein Standardauftrag•, re-
s‚miert der Technische Leiter und La-
borleiter von Beton Kemmler, Rainer 
Spitzbarth. Bereits die schlichte Gr†ƒe 
der 17 Tonnen schweren Kolosse bedeu-
tete f‚r das Hirschauer Unternehmen ei-
ne Herausforderung. Hinzu kam die un-
gew†hnlich hohe Betonqualit„t, die dem 
Betonfertigteilwerk laut Entwurf abver-
langt wurde, sowie ein eng bemessener 
Zeitplan.

F‚r die gew‚nschte, strahlend weiƒe 
Farbe der Gedenkmauer musste Beton 
Kemmler auf beste Rohstoffe und einen 
besonders hellen Spezialbeton zur‚ck-

greifen. €Wir haben feinsten Weiƒ-
zement aus Belgien eingesetzt, ver-
mischt mit Kalksteinmehl von der 
Schw„bischen Alb•, erl„utert Spitzbarth. 
Als Farbstoff diente Titanoxid. €Das 
schwimmt in der Mischung wie in Ho-
nig und sorgt f‚r ein fast perfektes 
Weiƒ•, so der Diplom-Ingenieur. Um 
eine gleichm„ƒige, v†llig porenfreie 
Oberfl„che zu erzielen, wurde zudem 
auf einen hochwertigen, sich selbst ver-
dichtenden Beton zur‚ckgegriffen.

Eine Herausforderung hatten auch 
die Betonfertigteilbauer zu bew„ltigen. 
€Das waren die gr†ƒten Sonderteile, die 
wir bislang hergestellt haben•, betont 

Produktionsleiter Gerd Necker. Das 
Team vom Sonderschalungsbau in der 
Produktionshalle 5 musste f‚r die vier 
Meter langen, gut zwei Meter hohen und 
45 Zentimeter starken T-Teile eigene 
Rahmenleisten herstellen. Dabei wurde  
„uƒerst pr„zise gearbeitet, denn die Kan-
ten sollten scharf und die Oberfl„che 
perfekt und ohne Blasen sein.

Lediglich ‚ber eine einzige Stelle 
wurde der Beton in die vorher sorgf„ltig 
ge†lte Schalung eingeleitet. Danach dau-
erte es knapp zwei Tage, bis dieser ab-
getrocknet war und die schweren Ele-
mente aus der Schalung gehoben wer-
den konnten. Da die Betonriesen kopf-
‚ber gegossen wurden, musste die Beton 
Kemmler-Mannschaft eigens eine riesi-
ge Drehvorrichtung konstruieren, mit de-
ren Hilfe die Schwergewichte nur mit 
Muskelkraft gekippt werden konnten.

W„hrend des gesamten Herstel-
lungsprozesses im Februar musste die 
Produktionsmannschaft d‚nne Chirur-
genhandschuhe zum Schutz der noch 
frischen, ber‚hrungsempfindlichen Be-
tonoberfl„chen tragen. Erst nach dem 
Drehen und Absetzen der Elemente 
konnte eine Schutzschicht aufgetragen 
werden. €Dank einer Materialspende der 
‰Heidelberg Cement AGŠ konnten wir 
Geld einsparen. Das kam einem hoch-
wertigen Oberfl„chenschutz zugute•, er-
kl„rt Spitzbarth. 

Mitte M„rz gingen die Mauerseg-
mente einzeln mit Schwerlastern auf die 
Reise. Mit Hilfe eines 300-Tonnen-
Krans wurden sie vor Ort auf das Fun-

Voller Stolz posiert das Produktionsteam der Halle 5 vor den wuchtigen Betonseg-
menten (von links): Jacob Wolf, Thomas Stemmler, Silvester Sch€fer, Produktionsleiter 
Gerd Necker, Alexander Friebus und Laborant Herbert Fehring. Es fehlt Holger Ruf.

Den ungew…hn-
lichsten Auftrag 
der Firmenge-
schichte wickelte 
Beton Kemmler 
im ersten Halb-
jahr 2010 ab. 
F•r die KZ-Ge-
denkst€tte ‚We-
ge der Erinne-
rungƒ am Stutt-
garter Flughafen  
wurden gro„e 
Betonelemente 
als Spezialanfer-
tigungen herge-
stellt. 
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dament gehoben. €Da war Millimeter-
arbeit gefragt•, berichtet Necker. Stapel 
aus bierdeckelgroƒen Distanzscheiben 
mussten zum Ausgleich so platziert wer-
den, dass sich die schweren Betonteile
nahtlos aneinanderf‚gten. Danach wurde 
das Fundament der Mauer knapp 40 

Beton Kemmler

Zentimeter hoch mit Schotter aufge-
sch‚ttet. Eingeweiht wurde die fertige 
Gedenkst„tte am 8. Juni 2010.

Der Entwurf f‚r das offen zug„ngli-
che Denkmal stammt von der freischaf-
fenden Bildhauerin und Medienk‚nst-
lerin Dagmar Pachtner aus Landshut. 
Ende 2008 sprach sich die Jury unter 
mehreren Vorschl„gen einstimmig f‚r 
ihre Objektinstallation aus. Die St„dte 
Filderstadt und Leinfelden-Echterdin-
gen stellten 120 000 Euro f‚r die Umset-
zung der Mauern und weitere 50 000 
Euro f‚r die Anlage der zwei jeweils 80 
Meter langen Wege zur Verf‚gung.

Mit der klaren Struktur ihrer Ge-
denkstelle will die Objektk‚nstlerin ein 
bildhauerisches Mahnmal wider des 
Vergessens setzen. Zwei sich kreuzende 
Schotterbahnen bilden die Basis und len-
ken den Blick in ihrer jeweiligen Ver-
l„ngerung hin zu den beiden authenti-
schen Orten des ehemaligen KZ-Lagers, 
dem €Hangar 13• und dem Gr„berfeld. 
Herzst‚ck des Mahnmals ist die zweige-
teilte Betonmauer, die sich ‚ber eine 
L„nge von 36 Metern erstreckt. 

Die wuchtige, zwei Meter hohe und 
in gl„nzendem Weiƒ erstrahlende Mauer 
soll €ein deutliches Zeichen• in die 
Landschaft setzen, so Pachtner. Der vor-
dere Teil besteht aus zwei Segmenten 
mit Textinformationen, weitere sieben 
Elemente sind zu einer Einheit zusam-
mengef‚gt und mit einer Toninstallation 
versehen. Wer auf dem Weg in Richtung 
Grabst„tte an ihnen entlangwandelt, h†rt 
die Namen der 600 j‚dischen Zwangsar-

Nach zwei Trocknungstagen wurden die 
17 Tonnen schweren Betonkolosse ver-
kehrt herum aus der Schalung gehoben 
und danach in einer eigens konstruier-
ten Wendevorrichtung (siehe Rad ganz 
rechts) mit Muskelkraft gedreht. Zum 
Schutz der empfindlichen Oberfl€che des 
noch unversiegelten Wei„betons trugen 
die Mitarbeiter Chirurgenhandschuhe.

Zur Vorgeschichte

Im September 2005 entdeckte man auf 
dem Gel„nde des US-Airfields in Ech-
terdingen durch Zufall ein Gr„berfeld. 
Beim Ausheben fand man die Gebeine 
von insgesamt 34 M„nnern. Die sterb-
lichen ‡berreste konnten zweifelsfrei 
j‚dischen KZ-H„ftlingen zugeordnet 
werden, die gegen Ende des Zweiten 
Weltkriegs auf dem Flughafengel„nde 
eingesperrt waren. Dort befand sich  
von November 1944 bis Januar 1945 
ein Auƒenlager des Konzentrations-
lagers Natzweiler-Struthof im Elsass. 
600 ausgemergelte, j‚dische H„ftlinge 
aus 17 Nationen wurden auf dem Ge-
l„nde des heutigen amerikanischen 
Milit„rflugplatzes von den deutschen 
Nationalsozialisten zur Zwangsarbeit  
gezwungen. Sie waren im heute noch 
bestehenden €Hangar 13• eingepfercht. 
Bewacht wurden sie von den Soldaten 
des Fliegerhorsts. Tag f‚r Tag muss-
ten sich die Gefangenen zu den Stein-
br‚chen in der Umgebung, wie dem in 
Emerland bei Bernhausen, hin- und 
herschleppen. Mindestens 119 H„ftlin-
ge aus dem KZ-Auƒenlager am Stutt-
garter Flugplatz wurden in den drei 
Monaten, in denen das Lager bestand, 
Opfer der NS-Gewaltherrschaft. Sie 
starben an Hunger und Entkr„ftung.   
85 von ihnen sind auf dem Ebershal-
denfriedhof in Esslingen bestattet, die 
restlichen hatte man direkt auf dem  
KZ-Gel„nde verscharrt. Die Namen  
der 600 j‚dischen M„nner im KZ-
Auƒenlager bei Stuttgart konnten erst 
j‚ngst vollst„ndig ermittelt werden.

beiter und wird so an deren individuelles 
Schicksal erinnert.

200 B‚rgerinnen und B‚rger aus 
Leinfelden-Echterdingen und Filderstadt 
haben jeweils drei Namen auf Tonband 
gesprochen … darunter auch die beiden 
Oberb‚rgermeister Gabriele D†nig-Pop-
pensieker und Roland Klenk. €Jeder 
Person wird durch die Toninstallation 
eine kurze Zeit einger„umt•, sagt Pacht-
ner. Untergebracht sind die Lautsprecher 
in Aussparungen in den massiven Be-
tonsegmenten.

F‚r Beton Kemmler k†nnte es ‚bri-
gens bald einen Anschlussauftrag geben. 
Dagmar Pachtner plant f‚r einen zweite 
Ausbauphase vier dreieckige Betonbl†-
cke, die auf die Steinbr‚che in Emer-
land, auf das ehemalige Massengrab im 
Bernh„user Forst und auf den Ebers-
haldenfriedhof in Esslingen hinweisen 
sollen. 

‚Wege der Erinnerungƒ: †ber zwei sich kreuzende Achsen lenkt die K•nstlerin Dag-
mar Pachtner den Blick der Besucher zu den beiden authentischen Orten der ehemali-
gen KZ-Au„enstelle am Stuttgarter Flughafen: Entlang  der Betonmauer f•hrt der Weg 
direkt auf die Grabst€tte auf dem US-Airbase-Gel€nde zu. Die kreuzende Schotter-
bahn weist zum ‚Hangar 13ƒ, in dem die KZ-H€ftlinge •ber Nacht eingeschlossen 
waren und der heute noch existiert (wei„es Geb€ude im Hintergrund).
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Fellbach. „Ich habe Spa‚ daran, 
das R•dle rund laufen zu lassen…, 
bekennt Peter Hƒcklen mit einem 
breiten schw•bischen Akzent. Der 
smarte Mittsechziger hat in vier 
Jahrzehnten eine Karriere vom 
Technischen Zeichner und Pro-
jektleiter zum Niederlassungslei-
ter der erfolgreichsten Einzelnie-
derlassung der T€binger Unter-
nehmensgruppe Kemmler vorge-
legt.

€Ich bin dankbar f‚r die Chancen, 
die man mir gegeben hat•, zieht Peter 
H†cklen anl„sslich seines 40-j„hrigen 
Mitarbeiterjubil„ums  bei der €Kemmler 
Baustoffe GmbH• am 1. April 2010 Bi-
lanz: €Erst wenn man zur‚ckblickt, 
merkt man, wie gut es gelaufen ist.• In 
14 Jahren als Niederlassungsleiter ist es 
H†cklen gelungen, den 1973 gegr‚nde-
ten Standort in Fellbach-Oeffingen 
durch eine strikte Spezialisierungsstrate-
gie und einen stetigen Ausbau, insbeson-
dere in den Bereichen €Dachbau• und 
€Ausbau•, zum Marktf‚hrer im Groƒ-
raum Stuttgart zu machen. 

Durch die millionenschwere Erwei-
terung mit einem neuen Dachbauzen-
trum und einem Fliesenmarkt in den 
Jahren 2007 und 2008 wurde das Kemm-
ler-Haus in Fellbach zum  €Flaggschiff• 
unter den 21 Niederlassungen ausge-
baut. Das Firmengel„nde entlang der 
Benzstraƒe ist seit H†cklens Antritt von 
12 000 auf 22 000 Quadratmeter ange-
wachsen, die Mitarbeiterzahl hat sich 
auf derzeit rund 80 fast verdoppelt. Ne-
ben Handel und Verwaltung sind in Fell-
bach auch die Buchhaltung f‚r sieben 
der 21 Niederlassungen sowie der Indus-
triebau ans„ssig. 

Geboren ist Peter H†ckeln in Stutt-
gart, aufgewachsen in Stuttgart-Heslach. 
Nach Ausbildung, Bundeswehr und wei-
teren Jahren im Lehrbetrieb wollte er 
sich beruflich ver„ndern, bewarb sich im 
Alter von 24 Jahren auf eine Stellenan-
zeige von Kemmler und begann im 
Fr‚hjahr 1970 in der Niederlassung Bad 
Cannstatt als Projektleiter im Industrie-
bau. 

H†cklen wickelte f‚r den Industrie-
bau, der damals noch als €Ausf‚hrungs-

abteilung• innerhalb der €Eternitabtei-
lung• im Handel firmierte, komplette 
Auftr„ge f‚r Dach- und Wandverklei-
dungen von der Angebotserstellung ‚ber 
die Bau‚berwachung bis hin zur Bau-
‚bergabe ab. In den sp„ten 70er Jahren 
f‚hrte er das Trapezblech als Ersatz f‚r 
die €Well-Eternit-Platten• bei Kemmler 
ein. Damit ‚bernahm der Industriebau 
fortan f‚r die Kunden auch die komplet-
te technische Ausarbeitung mit Zeich-
nungen und der Statik.

Im Alter von 26 Jahren ‚bernahm 
H†cklen als Abteilungsleiter erste F‚h-
rungsverantwortung f‚r die damals f‚nf 
Mitarbeiter starke €Ausf‚hrungsabtei-
lung•. 1973 zog der Industriebau in die 
neu erbaute Kemmler-Niederlassung 
nach Fellbach um. Zw†lf Jahre sp„ter 
trat H†cklen die Nachfolge seines €Vor-
bilds und Lehrmeisters• Heinz M‚ller 
als Abteilungsleiter f‚r die Fellbacher 
€Handelsabteilung• an. Mitte der 80er 
Jahre erhielt H†cklen Prokura. Als M‚l-
ler 1996 in den Ruhestand wechselte, 
folgte ihm H†cklen abermals nach und 
wurde im Alter von 50 Jahren zum Nie-
derlassungsleiter ernannt. 

2003 ‚bernahm der Jubilar die Be-

Peter Hƒcklen f€hrt das „Flaggschiff… in Fellbach 
Vor 40 Jahren kam der Technische Zeichner als Projektleiter zu Kemmler

reichsleitung f‚r alle 21 Kemmler-Nie-
derlassungen im Bereich €Dachbau•. 
Ein Jahr sp„ter wurde er in die f‚nfk†p-
fige F‚hrungskonferenz des Handelsun-
ternehmens berufen. H†cklen vertritt die 
€Kemmler Baustoffe GmbH• zudem in 
Europas gr†ƒter Fachhandelskooperati-
on f‚r Baustoffe, Fliesen und Holz, der 
€Eurobaustoff Handelsgesellschaft mbH 
& Co. KG• mit Sitz in Bad Nauheim, in 
der Fachgruppe €Dach•. Seit Anfang 
2009 arbeitet er im KAIZEN-Entwick-
lungsteam mit, das die stetige Verbesse-
rungsphilosophie im Gesamtunterneh-
men vorantreibt.

€Ich habe mich immer gef‚hlt, als ob 
ich eine eigene Firma f‚hren w‚rde•, 
dankt H†cklen f‚r die ihm anvertraute 
Verantwortung und Freiheit im Handeln. 
Gleichzeitig sieht er seine €sehr einsatz-
freudigen• Mitarbeiter als wichtige 
Erfolgsfaktoren. €Nicht zuletzt haben 
wir hier in Stuttgart auch einen guten 
Markt•, bekennt der Manager. €Am 
liebsten w„re ich noch einmal zwanzig 
Jahre j‚nger … und mit der Erfahrung, 
die ich heute besitze. Das w„re toll•, 
meint er. 

Der 64-j„hrige Jubilar ist seit 42 Jah-

Peter H…cklen hat die Niederlassung in Fellbach-Oeffingen in 14 Jahren als Nieder-
lassungsleiter zur gr…„ten Baustoff- und Fliesenfachhandlung im Ballungsraum Stutt-
gart ausgebaut. Am 1. April 2010 konnte der Manager auf vierzig Arbeitsjahre in der 
T•binger Unternehmensgruppe zur•ckblicken.

Unsere Jubilare im 1. Halbjahr 2010
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Fellbach-Oeffingen. In unserer 
schnelllebigen Zeit ist es ein Jubi-
l•um, das nur wenige Angestellte 
feiern kƒnnen: Die Gro‚- und Au-
‚enhandelskauffrau Doris Gimmler 
aus Plieningen hat ihr gesamtes 
bisheriges Berufsleben bei Kemm-
ler verbracht und konnte im Janu-
ar 2010 in der Niederlassung Fell-
bach-Oeffingen auf 40 Arbeits-
jahre zur€ckblicken.

Das Lob von Niederlassungsleiter 
Peter H†cklen angesichts des seltenen 
Mitarbeiterjubil„ums beeindruckt: €Ich 
m†chte behaupten, dass sie in der ge-
samten Unternehmensgruppe Kemmler 
eine der besten Buchhalterinnen ist. Sie 
ist f‚r zwei Mitarbeiter gut.• Doris 
Gimmler arbeite sehr gr‚ndlich und so 
schnell, dass es H†cklen nach eigener 
Aussage schwindelig wird, angesichts 
der €rasenden• Geschwindigkeit mit der 
sie die Zahlen in den Computer hinein 
tippt. €Sie denkt klar strukturiert und 
bringt viel Disziplin mit•, w‚rdigte der 
Leiter der Niederlassung Fellbach-Oef-
fingen.  

Derzeit kann die Jubilarin unter den 
rund 80 Mitarbeitern in der gr†ƒten Bau-
stoff- und Fliesenfachhandlung des 
Groƒraums Stuttgart bereits auf die 
zweitl„ngste Dienstzeit verweisen. Da 
sie schon mit 17 Jahren zur €Kemmler 
Baustoffe GmbH• gekommen ist, wird 
sie bis in wenigen Jahren sogar den Re-
kord als dienst„lteste Mitarbeiterin bre-
chen k†nnen. Direkt nach der Mittleren 
Reife absolvierte die in Schw„bisch-Hall 
geborene und in Untert‚rkheim und auf 
den Fildern aufgewachsene Jubilarin 
beim Baustoff- und Fliesenfachh„ndler 
eine Ausbildung zur €Groƒ- und Auƒen-
handelskauffrau•. 

€Mein Traumberuf w„re der der 
Werbegrafikerin gewesen, mein Vater 
wollte eine Verwaltungslaufbahn f‚r 
mich und geworden ist es schlieƒlich ei-

Ein Arbeitsleben in der Kemmler-Buchhaltung
Doris Gimmler ist mit 40 Arbeitsjahren die zweit•lteste Mitarbeiterin in Fellbach

Unsere Jubilare im 1. Halbjahr 2010

ne kaufm„nnische Ausbildung•, erinnert 
sich die heute 57-J„hrige. Gleich von 
Anfang an gefiel ihr das harmonische 
Miteinander bei Kemmler. Begonnen hat 
Doris Gimmler ihre Ausbildung in der 
unter dem Namen des Vorg„ngerbetriebs 
€Fidler• bekannten Kemmler-Niederlas-
sung in der Daimlerstraƒe in Bad Cann-
statt an der Verkaufstheke. Kurze Zeit 
sp„ter wechselte sie an die Fliesentheke 
der Kemmler-Niederlassung in der Cann-
statter Mercedesstraƒe. 

Im zweiten Lehrjahr kam Doris 
Gimmler erstmals in die Buchhaltung. 
€Dort hat es mir erst so richtig Spaƒ ge-
macht•, meint sie. Aus dem kurzen 
Gastspiel w„hrend der Ausbildung wur-
de ein Berufsleben. €Ich bin in der 
Buchhaltung genau am richtigen Ort ge-

landet. Buchhaltung ist eine in-
teressante T„tigkeit. Sie erfor-
dert logisches Denken und Kon-
zentration•, versichert Doris
Gimmler. Gerne vergleicht sie 
ihre Aufgaben im Beruf mit 
dem Raten von Kreuzwortr„t-
seln. €Das T‚fteln ist das Sch†-
ne daran•, schmunzelt sie. 

Seit 1978 befindet sich die 
Buchhaltung am Standort Fell-
bach-Oeffingen. Zuvor war sie 
in der Niederlassung Bad Cann-
statt angesiedelt. Insgesamt 
zehn Mitarbeiter wickeln von 
Fellbach aus die Buchhaltung 
f‚r sieben der 21 Kemmler-
Niederlassungen ab. Die Jubila-
rin ist im Team f‚r die Debito-
renbuchhaltung zust„ndig. Jah-
relang arbeitete sie alleine. Seit 
2007 hat sie angesichts zuneh-
mender Arbeitsbelastung durch 
immer mehr Niederlassungen 
einen Mitarbeiter an die Seite 
gestellt bekommen. 

Seit 35 Jahren ist Doris 
Gimmler verheiratet. Ihren 
Mann kennt sie bereits aus der 
Schulzeit. Beide absolvierten 
‚brigens ihre Ausbildung zur 

gleichen Zeit bei Kemmler. Auch wenn 
aus dem Traumberuf der Werbegrafike-
rin nichts geworden ist, so lebt die Jubi-
larin ihre kreative Ader dennoch aus: Sie 
gestaltet Gl‚ckwunschkarten am Com-
puter und liebt das Handarbeiten. €Fr‚-
her habe ich auch Aquarelle und ‹lbil-
der gemalt und viel gezeichnet•, erz„hlt 
sie. Gerne arbeitet die Kauffrau im eige-
nen Garten. 

Die groƒe Leidenschaft von Doris 
Gimmler ist das Reisen. Von der Safari 
in Kenia bis zur Tour durch Alaska hat 
sie von der Welt schon viel gesehen. Ihr 
Traumland ist Kanada. €Dort fasziniert 
mich die Weite, die unber‚hrte Natur 
und die freundlichen Menschen•, sagt 
sie. Drei Mal war sie bereits dort. Ak-
tuell plant sie schon die n„chste Reise. 

Gro„- und Au„enhandelskauffrau Doris Gimmler 
aus Plieningen arbeitet seit ihrer Lehrzeit beim 
gr…„ten Baustoff- und Fliesenfachh€ndler Stutt-
garts in Fellbach-Oeffingen..

ren verheiratet und lebt mit seiner Frau 
in Remshalden-Buoch. H†cklen hat 
zwei mittlerweile erwachsene Kinder. 
Der drahtige Manager liebt es in seiner 
Freizeit sportlich: Fahrrad- und Skifah-

ren sowie Wandern geh†ren zu seinen 
Lieblingsbesch„ftigungen. 

Seine zweite Heimat ist K„rnten in 
‹sterreich, wo er nahezu alle seine Ur-
laube verbringt. Stolz und dankbar ist 

H†cklen f‚r seine Gesundheit. €In den 
vier Jahrzehnten bei Kemmler war ich 
keinen einzigen Tag krank•, sagt er. Sein 
Erfolgsrezept: €Ich esse jeden Tag f‚nf 
Œpfel, und zwar mit dem Kerngeh„use.• 
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Pforzheim. Auf ein langes 
Arbeitsleben konnte im April 2010 
Friedrich Mettler zur€ckblicken.   
In der Niederlassung Pforzheim-
S€d feierte er sein 40-j•hriges Mit-
arbeiterjubil•um im Baustoff-Fach-
handel. Berufst•tig ist der gelernte 
Maurer noch l•nger, n•mlich 
bereits seit 48 Jahren. 

€Bei unseren Kunden ist er mit sei-
ner ruhigen und umg„nglichen Art sehr 
gerne gesehen•, lobte Niederlassungslei-
ter Andreas Bross zum Jubil„umstag. 
Der 61-J„hrige sei stets freundlich, zu-
vorkommend und hilfsbereit. €Er bringt 
viel Einsatz, ist fleiƒig und hat sehr viel 
Erfahrung•, w‚rdigte Bross. Von allen 
Mitarbeitern in der Niederlassung Pforz-
heim-S‚d ist Mettler der dienst„lteste. 
€Bis zum heutigen Tag haben wir eine 
sehr gute Kameradschaft, die weit ‚ber 
das Gesch„ftliche hinausgeht•, sagt er. 
Auch nach vier Jahrzehnten geht Mettler 
immer noch jeden Tag gerne zur Arbeit. 

Im Dezember 2004 hat die €Kemm-
ler Baustoffe GmbH•, die seit 2003 un-
terh„lt eine weitere, neu erbaute Nieder-
lassung im Norden von Pforzheim be-
treibt, den Standort in der Dennigstraƒe 
von einem Mitbewerber ‚bernommen. 
Mettler, der dort 14 Jahre lang als La-
germeister t„tig war, musste von diesem 
Zeitpunkt an aufgrund von Umstruktu-
rierungen als Lagerist weiterarbeiten.  

Bereits mit 14 Jahren startete Frie-
drich Mettler H†fen an der Enz in seine 
Maurerlehre. €Ich hatte die Wahl zwi-
schen Ausbildungen zum Flaschner und 
zum Maurer•, erinnert er sich an die Zeit 
direkt nach der Schule zur‚ck. €In dem 
Maurerbetrieb hatte ich bereits †fters ge-
jobbt. Mir gefiel die Arbeit an der fri-
schen Luft, auch wenn sie k†rperlich 
sehr anstrengend war•, erz„hltMettler. 

Nach der Ausbildung und weiteren 
vier Jahren bei dem kleinen Familienun-
ternehmen suchte Mettler die Ver„nde-
rung und wechselte 1969 als Mischmeis-
ter in ein Transportbetonwerk. Der 
frisch Verheiratete war gerade nach 
Pforzheim umgezogen. Die Fahrt zur 
Arbeit nahm viel Zeit in Anspruch. 
€Auƒerdem st†rten mich die langen 
Baupausen im Winter. Da musste ich 

meinen gesamten Urlaub nehmen und 
daf‚r im Sommer durcharbeiten•, sagt 
Mettler. Er suchte daher nach einer 
neuen Besch„ftigung in Pforzheim und 
fand sie beim alteingesessenen Baustoff-
handel €Jakob Trefz S†hne•. 

1970 fing Mettler dort als Lkw-Fah-
rer an. Mit einem kleinen Laster, den 
man auch mit dem Autof‚hrerschein 
fahren durfte, lieferte er Baustoffe im 
Umkreis von 50 Kilometer um Pforz-
heim herum aus. 1971 trat der Jubilar 
seinen 18-monatigen Wehrdienst an. 
Wie es der Zufall wollte, kam er zu einer 
Transporteinheit, konnte dort den Lkw-
F‚hrerschein nachholen und auch etli-
ches an Fahrpraxis sammeln. Als er 
1973 in seinen Beruf zur‚ckkehrte, durf-
te er einen groƒen 7,5-Tonner mit An-
h„nger fahren. Mitte der 70er Jahre be-
kam er den ersten Lkw mit Kran an-
vertraut. 

Bis 1990 fuhr Mettler f‚r den Bau-
stoffh„ndler, der in dieser Zeit mehrmals 
den Namen und den Besitzer wechselte, 
unfallfrei mehr als eine Million Kilo-
meter. €Das war eine Zeit mit langen 
Arbeitstagen•, blickt der Jubilar zur‚ck. 
Sp„testens um 6 Uhr in der Fr‚he starte-
te er zur ersten Tour und war meistens 
bis 19 oder 20 Uhr auf Achse. Als der 

Unfallfrei mehr als eine Million Kilometer gefahren
Friedrich Mettler feiert in der Niederlassung Pforzheim-S€d sein 40-J•hriges

Lagermeister der Niederlassung 1990 in 
Rente ging, folgte ihm Mettler nach. 14 
Jahre lang war er f‚r das dreik†pfige La-
gerteam verantwortlich, fuhr aushilfs-
weise aber immer noch gerne mit dem 
Lkw. 

Die Stadt Pforzheim ist f‚r den auf 
dem Land aufgewachsenen Jubilar in 
fast drei Jahrzehnten zur Heimat gewor-
den. Mettler ist seit 42 Jahren verheira-
tet. Die vier Kinder sind bereits erwach-
sen und aus dem Haus. Im Privatleben 
des Jubilars dreht sich fast alles um den 
Motorsport. Eine Hand voll Pokale 
zeugen von erfolgreichen Rennteil-
nahmen im Kart. €Ich bin Formel 1- und 
Ferrari-Fan•, bekennt Mettler. Jahrelang 
war er am N‚rburg- und Hockenheim-
ring zu Hause. 

DTM, Motocross und Formel 1 … es 
gab fast nichts, was ihn nicht begeister-
te. Sogar mit Niki Lauda gab es in den 
80er Jahren einige Zusammentreffen. 
Heute f„hrt Mettler nicht mehr selbst, 
sondern hat sich auf Rennen mit fern-
gesteuerten Benzinautos verlegt. Am 
Wochenende trifft er sich regelm„ƒig 
mit seinen S†hnen zu Wettk„mpfen. 
Herzblut steckt auch in einer Samm-
lung von Modellautos und -lastkraftwa-
gen sowie im Hobby €Modelleisenbahn•.

Unsere Jubilare im 1. Halbjahr 2010

Als dienst€ltester Mitarbeiter in der Kemmler-Niederlassung Pforzheim-S•d blickte 
Friedrich Mettler im April 2010 auf vier Jahrzehnte im Baustoff-Fachhandel zur•ck. 
Der begeisterte Motorsportfan sa„ rund zwei Jahrzehnte als Fahrer hinter dem Steuer. 
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Donaueschingen. Er gilt als Fach-
mann auf seinem Gebiet, leitet seit 
acht Jahren die Abteilung „Garten-
bau… und konnte im Januar 2010 
auf 25 Arbeitsjahre bei Kemmler 
zur€ckblicken. Damit ist Gerhard 
Lettmann aus Marbach zugleich 
einer der langj•hrigsten Mitarbei-
ter in der grƒ‚ten Baustoff-Fach-
handlung des Schwarzwald-Baar-
Kreises.

Angesichts des 25-j„hrigen Jubil„-
ums von Gerhard Lettmann bescheinig-
te der Donaueschinger Niederlassungs-
leiter und Kemmler-Gesch„ftsf‚hrer 
Claus-Werner Neidhart seinem verdien-
ten Abteilungsleiter, einen guten Job zu 
machen: €Er ist eine sehr wichtige St‚t-
ze f‚r mich•, lobte Neidhart und dankte 
f‚r die €absolut verl„ssliche Arbeit•. 
Lettmann sei sehr erfahren, f‚hre die 
Gartenbauabteilung selbst„ndig und mit 
groƒem Erfolg. 

Bereits vor mehr als zwanzig Jahren 
spezialisierte sich der 51-j„hrige Kauf-
mann erst auf den Ausbau. 2002 ‚ber-
nahm er dann F‚hrungsverantwortung 
als Abteilungsleiter im Gartenbau. €Das 
selbst„ndige Arbeiten und die Verant-
wortung f‚r den Innen- und Auƒendienst 
der Abteilung haben mich von Anfang 
an sehr gereizt. Bei Kemmler ist das, als 
ob man ein eigenes Unternehmen im 
Unternehmen leitet•, beschreibt er.

2003 gelang es dem Kaufmann, der 
dem Kemmler-Kalkulationsarbeitskreis
€Gartenbau• angeh†rt, mit seinem Team 
als beste Gartenbauabteilung das €Gelbe 
Trikot• in der Abteilungswertung zu ge-
winnen. €Insbesondere in den letzten 
Jahren hat sich unser Produktspektrum 
im Gartenbau stark erweitert•, sagt der 
Jubilar. Am Standort Donaueschingen 
hat die T‚binger Unternehmensgruppe 
viel in den Gartenbau investiert und ei-
nen €SteinGarten-Markt• sowie einen in 
der Region einzigartigen €SteinMauern-
Park• errichtet.  

Vor den Erfolgen im Baustoff-Fach-
handel absolvierte Lettmann nach Ab-
schluss seiner Mittleren Reife zuerst ei-
ne dreij„hrige Ausbildung zum €Bun-
desbahn-Assistenten-Anw„rter• in Vil-
lingen. Nach der ‡bernahme wurde er 

nach Mannheim in die G‚terverkehrs-
abwicklung versetzt, blieb aber im 
Schwarzwald-Baar-Kreis verwurzelt. 
€Ich spielte damals beim FV Marbach 
Fuƒball, hatte meinen Freundeskreis hier 
und wollte daher unbedingt wieder zu-
r‚ck in die Region•, erinnert sich Lett-
mann. Da die Bahn ihm keine Stelle in 
Villingen anbieten konnte, gab er den si-
cheren Angestelltenjob mit der locken-
den Verbeamtung auf und k‚ndigte.

Bei einer heute nicht mehr bestehen-
den Baustoffhandlung eines Groƒkon-
zerns in Villingen nahm Lettmann da-
raufhin eine zweij„hrige Umschulung 
zum €Kaufmann im Groƒ- und Auƒen-
handel• auf. €Dieser Job hat mir von 
Anfang an viel besser gefallen, denn er 
war wesentlich abwechslungsreicher•, 
betont er. Noch bevor er seine zweite 
Ausbildung abschlieƒen konnte, gab der 
Konzern seine Villinger Niederlassung  
auf. Da Lettmann nicht schon wieder 
wegziehen wollte, wechselte er zu einem 
Konkurrenzbetrieb in Villingen und be-
endete dort im Herbst 1982 seine kauf-
m„nnische Ausbildung.

€Die Baustoffhandelsbranche hat mir 
gut gefallen. Das Umfeld im Betrieb 

Vom Bundesbahn-Azubi zum Abteilungsleiter 
Gerhard Lettmann arbeitet seit 25 Jahren bei Kemmler in Donaueschingen

aber nicht so sehr•, erz„hlt Lettman. Er 
k‚ndigte und wechselte zu einer Bauge-
r„tehandlung. €Dort war ich haupts„ch-
lich im Auƒendienst t„tig, was mir gut 
gelegen hat•, sagt er. Allerdings war 
diese Stelle nicht gerade lukrativ dotiert, 
und als Lettmann unter der Hand erfuhr, 
dass die Kemmler Niederlassung in Do-
naueschingen Mitarbeiter suchte, be-
warb er sich dort. Noch bevor Kemmler 
die Stellenanzeige geschaltet hatte, war 
Lettmann zum Vorstellungsgespr„ch ge-
laden. Er bekam den Job und fing 1985 
in der Donaueschinger Niederlassung  
als Verkaufsberater an der Baustoffsver-
kaufstheke an. 

Lettmann lebt heute immer noch in 
Marbach bei Villingen, wo er aufge-
wachsen ist. Dort kennt man den ver-
heirateten Familienvater von zwei Kin-
dern als Ortschaftsrat und als aktives 
Vorstandsmitglied des Fuƒballvereins. 
Seit mehr als zwanzig Jahren verst„rkt 
er die Vorstandschaft als Schriftf‚hrer, 
Beisitzer und Kassierer. Im Sommer 
schwingt sich Lettmann gerne auf sein 
Fahrrad. Viel Engagement zeigt er auch 
als €gr†ƒter Fan• seines  Sohnes, der in 
der B-Jugend-Mannschaft Fuƒball spielt. 

Gerhard Lettmann f•hrt seit mehr als acht Jahren erfolgreich die Gartenbauabteilung 
beim gr…„ten Baustoff-Fachh€ndler des Schwarzwald-Baar-Kreises in Donaueschin-
gen. Der 51-j€hrige Kaufmann arbeitet seit 1985 bei der ‚Kemmler Baustoffe GmbHƒ 
und konnte zum Jahresbeginn 2010 sein 25-j€hriges Mitarbeiterjubil€um feiern.

Unsere Jubilare im 1. Halbjahr 2010
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T€bingen. ‡ber mehrere Zwi-
schenstationen fand der gelernte
Elektroinstallateur Peter Seitzer im
Handel mit Profilblechen seine 
berufliche Heimat. Nach 25 Jahren 
in der Unternehmensgruppe 
Kemmler feierte er im Januar 2010 
in der „Kemmler Industriebau 
GmbH… sein Mitarbeiterjubil•um.

€Als Fachverk„ufer f‚r Bausysteme 
ist er der geeignete Mann•, lobt Indus-
triebau-Prokurist Walter Martini seinen 
Mitarbeiter. In S‚ddeutschlands f‚hren-
dem Industriebauunternehmen ist Peter 
Seitzer seit 2009 f‚r den Einkauf und 
den Verkauf von Trapezblechen samt 
Zubeh†r zust„ndig. €Er ist sehr zuver-
l„ssig und einsatzbereit•, honoriert Mar-
tini das engagierte und selbst„ndige Ar-
beiten des Jubilars. Zuvor war er neun 
Jahre als Bauleiter t„tig. €Der Handel 
liegt mir mehr•, bekennt der 50-J„hrige.

Gelernt hat Peter Seitzer den Beruf 
des Elektroinstallateurs. €Von klein auf 
hat mich diese T„tigkeit fasziniert. Als 
Kind empfand ich die Arbeit eines Elek-
trikers als sehr geheimnisvoll•, erinnert 
er sich. Der 1960 in Entringen geborene 
Jubilar startete mit 15 Jahren in eine 
dreieinhalbj„hrige Lehrzeit. 1978 ver-
pflichtete sich Seitzer f‚r zwei Jahre bei 
der Bundeswehr. Im Alter von 21 Jahren 
kehrte er f‚r weitere vier Jahre in seinen 
Ausbildungsbetrieb zur‚ck. 

Aufgrund der wirtschaftlich schlech-
ten Lage musste der junge Elektroinstal-
lateur sich Mitte der 80er Jahre nach ei-
ner neuen T„tigkeit umsehen. Er fand 
sie im damals zur Unternehmensgruppe 
Kemmler geh†renden €Stinnes•-Bau-
markt in T‚bingen. €Ich wurde als Fach-
verk„ufer f‚r Werkzeug und Elektro ein-
gestellt•, erz„hlt er. Mit 25 Jahren f‚hlte 
er sich im Verkauf am richtigen Platz. 
€Das hat gepasst•, meint er heute, €die 
Arbeit war abwechslungsreich und der 
Kundenkontakt hat mir gefallen.• 

Seitzer bestand die Pr‚fung zum 
Stellvertretenden Marktleiter und wech-
selte 1987 in diese Position zu einem 
weiteren, damals zur Unternehmens-
gruppe Kemmler geh†renden Baumarkt 
nach Herrenberg. 1991 ging die Leitung 
des Baumarktes auf ein anderes Unter-

Im Industriebau handelt Peter Seitzer mit Blechen
1985 wechselte der Elektroinstallateur als Fachverk•ufer zu Kemmler

nehmen ‚ber. Seitzer blieb bei Kemmler 
und kehrte als Fachverk„ufer in die Ab-
teilung €T‚ren und Fenster• nach T‚bin-
gen zur‚ck. Als diese Abteilung  aufge-
l†st wurde, kam er 2000 zum Industrie-
bau. Dort erwarteten ihn als Bauleiter 
v†llig neue Aufgaben und eigenverant-
wortliches Arbeiten.

Seit 1993 lebt Peter Seitzer mit sei-
ner Familie in T‚bingen. Er ist 25 Jahre 
verheiratet und hat eine mittlerweile er-
wachsene Tochter. Stark engagiert ist 
der Jubilar in der Laientheatergruppe des 
€Turn- und Gesangvereins Entringen•. 
Mehr als drei Jahrzehnte spielt er dort in 
tragenden Rollen und ist zudem in der 
Leitung der Gruppe t„tig. Viele Kemm-
ler-Mitarbeiter fiebern seinen Auftritten 
jedes Jahr entgegen. Seit zwei Jahrzehn-
ten verst„rkt er den €Pauluschor• in Rot-
tenburg-Kiebingen als Tenor und arbei-
tet dort auch seit gut zehn Jahren im 
Ausschuss mit. Seit 3,5 Jahren hat er das 
Amt des zweiten Vorstandes inne. 

Unsere Jubilare im 1. Halbjahr 2010

Im Verkauf f•hlt sich Peter Seitzer wohl. 
Der gelernte Elektroinstallateur ist heu-
te f•r den Industriebau t€tig. Im Januar 
2010 feierte er sein 25-J€hriges. 

T€bingen. Manchmal ist es 
Liebe auf den zweiten Blick: Als 
aus dem Traumberuf nichts wurde, 
entschied sich Sibylle Baradoy f€r 
eine kaufm•nnische Ausbildung. 
Im Juni 2010 blickte die T€bingerin 
auf 25 Jahre bei Kemmler zur€ck 
und ist sich sicher, im Beruf genau 
am richtigen Platz gelandet zu sein.

In der reinen €Frauenmannschaft• 
der Verwaltung im Baustoffbereich der 
Niederlassung T‚bingen ist Sibylle Ba-
radoy eine der erfahrensten Mitarbei-
terinnen. €Sie arbeitet zuverl„ssig und 
akribisch•, lobt Niederlassungsleiter J‚r-
gen Blau. Zu den Aufgaben der Jubilarin 
geh†rt die Bearbeitung von Kunden-
und Lieferantenrechnungen. €Insofern 
ist sie das schlechte Gewissen der Abtei-
lungen Tief- und Gartenbau•, scherzt 
der Vorgesetzte. F‚r diese  Abteilungen 

Den idealen Arbeitsplatz gefunden
Sibylle Baradoy feiert ihr 25-J•hriges in der Verwaltung

Sibylle Baradoy feierte im Juni 2010 im 
reinen ‚Frauenteamƒ der Verwaltung in 
T•bingen ihr 25-j€hriges Jubil€um.



Seite 30
kemmler aktuell                                                                                                                 Ausgabe 2010/2

ist die Jubilarin in der Verwaltung t„tig 
und sorgt vor allem daf‚r, dass die 
Rechnungen z‚gig verschickt werden. 

€Als ich die Schule beendet hatte, 
wollte ich eigentlich Kinderkranken-
schwester werden•, erinnert sich Bara-
doy. Ein kurzes Praktikum war bereits 
absolviert. Da dieses Berufsbild aller-
dings stark nachgefragt wurde, h„tte die 
geb‚rtige T‚bingerin bis zum Beginn 
ihrer Lehre ein Jahr pausieren m‚ssen. 
€Deshalb habe ich dann lieber eine kauf-
m„nnische Ausbildung begonnen•, sagt 
sie. Der Bezug zur B‚roarbeit war von 
zuhause her gegeben. Im v„terlichen 
Malergesch„ft hatte sie von klein auf 
mitgeholfen und erste Schreibmaschi-
nenerfahrung gesammelt. 

Im Alter von 17 Jahren startete Si-
bylle Baradoy in eine Lehre zur Einzel-
handelskauffrau im Textilbereich eines 
groƒen T‚binger Kaufhaus. ‡berwie-

gend war die junge Auszubildende dort 
im Verkauf eingesetzt. Die Ausbildung 
selbst empfand sie als vielseitig und in-
teressant. Da ihr Lehrbetrieb keine offe-
nen Stellen zu besetzen hatte, musste sie 
sich nach dem erfolgreichen Abschluss 
ihrer Lehre allerdings neu orientieren.

€Mein Vater war Betriebsmaler bei 
Kemmler•, erz„hlt Baradoy, €ich kannte 
das Unternehmen auch•. Ein Bewerbung 
war erfolgreich und im Juni 1985 nahm 
die junge Kauffrau in der T‚binger Nie-
derlassung ihre Arbeit auf. €Das war ein 
Sprung ins kalte Wasser•, hat sie den 
ersten Tag bis heute nicht vergessen, 
€ich stand im Verkauf der Baustoffe und 
hatte keinerlei Materialkenntnisse.• 
Dank hilfsbereiter Kollegen wuchs sie 
schnell in die Materie hinein. In den ers-
ten sieben Jahren bei Kemmler war Ba-
radoy auƒer im Verkauf auch im Ver-
sand und in den Schreibb‚ros von ver-

Unsere Jubilare im 1. Halbjahr 2010

Herrenberg. W•hrend seiner 
Bundeswehrzeit verschlug es    
den geb€rtigen Schleswig-Hol-
steiner Rolf Sahm nach Baden-
W€rttemberg. Mittlerweile ist der
53-J•hrige im S€den der Republik 
heimisch  geworden. Im Mai 2010 
feierte er in der Niederlassung 
Herrenberg sein 25-j•hriges 
Mitarbeiterjubil•um.

Im Fr‚hjahr 1985 fing Rolf Sahm bei 
der einzigen Baustoff- und Fliesenfach-
handlung in der €G„umetropole• als 
Lagerist und Kraftfahrer an. 2003 kehrte 
der Jubilar nach 18 Jahren hinter dem 
Steuer der Landstraƒe den R‚cken und 
ist seither ausschlieƒlich im Lager der 
Niederlassung t„tig. €Ich sch„tze ihn als 
einen sehr zuverl„ssigen Mitarbeiter•, 
sagt Niederlassungsleiter Rainer Brait-
maier. Sahm verf‚ge ‚ber gute Fach-
kenntnisse in allen Bereichen des Bau-
stoff-Fachhandels. 

€F‚r mich sind Baustoffe eine inter-
essante Materie•, versichert der Jubilar. 
Nach seiner Schulzeit w„re Sahm am 
liebsten M†belschreiner geworden. 
€Mein Opa war Zimmermann, ich habe 
schon immer gerne gebastelt und als 
Baustoff fasziniert mich Holz noch heu-

te•, erz„hlt er. Sein Vater hatte aller-
dings eine Ausbildung bei der Bahn f‚r 
ihn ausgesucht, und so startete der da-
mals 16-J„hrige nach der Schule in eine 
€Betriebsaufseher-Laufbahn•. 

Den groƒen Einschnitt in seinem Le-
ben brachte  die Bundeswehrzeit. Der 

Norddeutsche, der eigentlich zur Marine 
wollte, wurde zu den Fallschirmj„gern 
nach Calw einberufen. Er verpflichtete 
sich f‚r vier Jahre als Zeitsoldat, lernte 
in dieser Zeit seine erste Frau kennen, 
heiratete und kehrte nicht mehr nach 
Norddeutschland zur‚ck.

Zwei Jahre arbeitete Sahm nach dem 
Ende seiner Bundeswehrzeit als Polste-
rer in einer M†belfabrikation. Mit 24 
Jahren ver„nderte er sich beruflich in die 
Baustoffbranche. €Ich hatte in einer 
Fachhandlung in Nagold bereits neben-
her gejobbt. Da mir dies wesentlich bes-
ser gefallen hat als die Fliesbandarbeit in 
der Fabrik, fing ich dort als Fahrer an.• 
Drei Jahre sp„ter wechselte er in eine 
weitere Baustoffhandlung nach Herren-
berg. Als diese in Konkurs ging, fand er 
bei Kemmler einen neuen Arbeitgeber.

Mehr als drei Jahrzehnte war Sahm 
stark in der Freiwilligen Feuerwehr en-
gagiert. Aus erster Ehe hat er drei er-
wachsene Kinder. Seit sieben Jahren ist 
er zum zweiten Mal verheiratet. Mit sei-
ner jetzigen Frau lebt er in Holzger-
lingen. Gemeinsam mit ihr hilft er eh-
renamtlich im €Blauen Kreuz• bei der 
Suchtkrankenhilfe mit. Seit f‚nf Jahren 
ist Rolf Sahm begeisterter Schnitzer. 
Auƒerdem fotografiert er gerne. €Und 
zum Basteln finde ich auch immer 
etwas•, gesteht er.

Der Umgang mit Kunden gef€llt Rolf 
Sahm besonders gut. Seit 25 Jahren ist 
er als Lagerist und Kraftfahrer in der 
Niederlassung Herrenberg besch€ftigt. 

Von Norddeutschland bis nach Herrenberg
Rolf Sahm ist seit 25 Jahren Lagerist und Kraftfahrer in der „G•umetropole…

schiedenen Abteilungen eingesetzt.
Vor 18 Jahren landete die Kauffrau 

in der Verwaltung des Baustoffebe-
reichs. €Das ist der ideale Arbeitsplatz 
f‚r mich. Hier f‚hle ich mich wohl. Das 
Umfeld stimmt•, zeigt sie sich gl‚ck-
lich. Die Arbeit empfindet sie als viel-
seitig und kurzweilig. Der Umgang im 
Frauenteam sei sehr kollegial und 
freundschaftlich. 14 Jahre war Baradoy 
als Teamleiterin t„tig. 2006 wurde die 
Verwaltung der Abteilung Hochbau un-
terstellt. Seit einigen Jahren engagiert 
sich die Jubilarin in ihrer Freizeit stark 
im Bowling-Team der  Niederlassung.

Sibylle Baradoy hat eine 28-j„hrige 
Tochter. Am liebsten erholt sich die Ju-
bilarin in der freien Natur beim Wan-
dern, Spazierengehen oder bei der Gar-
tenarbeit. €Ein sch†nes Buch zu lesen, 
finde ich aber auch sehr entspannend•, 
betont sie. 


